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RESUMO

O “amor ao dinheiro”, conceito amplamente discutido em diferentes esferas do conhecimento,
foi inserido no debate econdmico por meio de John Maynard Keynes, enfatizado em sua obra
Possibilidades Econémicas para Nossos Netos. Nesse sentido, o conceito do amor ao dinheiro
foi posto em perspectiva por meio de um debate entre as contribuices de Keynes, da psicanalise
e da economia comportamental. Segundo a visdo de Keynes, embora tenha sua utilidade,
funcionando como o motor econdmico do sistema capitalista, 0 “amor ao dinheiro” estaria
ligado as disputas, a negacdo do prazer, a um senso irreal de imortalidade e a questionavel
preferéncia das pessoas pela liquidez. Por sua vez, para a psicanalise, esse apego excessivo ao
dinheiro constituiria parte da expressdo de um carater neurdtico-obsessivo, uma patologia
ligada a interesses inconscientes dos individuos pelas fezes e pela defecacdo. Para a economia
comportamental, o “amor ao dinheiro” pode estar no cerne de vieses cognitivos e manifestar-
se em uma aversao irracional a perdas, além de influenciar individuos a agirem de forma
autossuficiente e distante uns dos outros, engajarem em praticas antiéticas e aumentar a
insatisfacdo das pessoas com seu salario e trabalho. Por fim, esta pesquisa identificou
similaridades entre as trés abordagens consideradas e constatou que o “amor ao dinheiro”

manifesta-se em seu carater irracional e, principalmente, nocivo aos individuos.

Palavras-chave: “amor ao dinheiro”; dinheiro; John Maynard Keynes; Possibilidades

Econdmicas para Nossos Netos; psicanalise; economia comportamental.



ABSTRACT

The “love of money”, a construct widely discussed in different spheres of knowledge, was
inserted in the economic debate through John Maynard Keynes, emphasized in his essay
Economics Possibilities for Our Grandchildren. In this sense, the concept of the “love of
money” was put into perspective through a debate between the contributions of Keynes,
psychoanalysis and behavioral economics. According to Keynes’s view, although it has its
utility, functioning as the economic motor of the capitalistic system, the “love of money” is
related to disputes, the denial of pleasure, an unrealistic sense of immortality and people’s
questionable preference for liquidity. In turn, for psychoanalysis, this excessive attachment to
money would constitute part of the expression of a neurotic-obsessive character, a pathology
linked to the subjects’ unconscious interests in feces and defecation. For behavioral economics,
the “love of money” can be at the heart of cognitive biases and manifest itself in an irrational
aversion to loss, in addition to influencing individuals to act in a self-reliant and distant way,
engage in unethical practices and increase peoples’s dissatisfaction with their salary and work.
Lastly, this research identified similarities between the three approaches considered and found
that the “love of money” manifests itself in its irrational character and, mainly, harmful to

individuals.

Keywords: love of money; money; John Maynard Keynes; Economic Possibilities for Our
Granchildren; psychoanalysis; behavioral economics.
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Introducéo

Em 17 de setembro de 2021, a plataforma Netflix langou o primeiro episddio da série
sul-coreana que, em tempo recorde, tornar-se-ia uma febre mundial, alcangando a primeira
posicdo em quantidade de streamings em mais de 90 paises ao redor do globo. Por que a
mensagem de Squid Game, também conhecida como Round 6, reverberou de forma tao rapida
e intensa em culturas tdo distintas? O que, em Round 6, foi capaz de horrorizar e intrigar uma
quantidade tdo expressiva de pessoas?

O seriado narra, de forma absurda e espantosa, a historia ficticia de individuos
endividados dispostos a participarem de uma competicdo aterrorizante em troca de muito
dinheiro. Nesta competi¢édo, cada jogo remonta a outros jogos comuns da infancia sul-coreana,
mas acrescenta um fator diferente: no jogo, quem perde, morre. Esses individuos endividados
renunciam a suas realidades e da propria vida pela remota possibilidade de ganharem uma
quantidade de dinheiro grande o suficiente para colocar todo o resto de suas vidas “no lugar”.
Round 6 descreve a histéria de individuos que, movidos pelo amor ao dinheiro, sacrificam sua
moral, matando uns aos outros e trapaceando, seus afetos, deixando suas cidades, familias e
amigos, e seu futuro, estando dispostos, literalmente, a “jogar até morrer”.

Na verdade, a realidade de Round 6, a despeito de seus elementos fantasiosos, ndo
parece tdo ficticia assim. Os noticiérios diariamente expdem casos de pessoas que, em uma
descompensada busca pelo dinheiro e pelos prazeres que este oferece, lancam-se nos mais
absurdos, e por vezes criminosos, empreendimentos. Ha alguns séculos, o Apostolo Paulo, em
uma de suas cartas a seu companheiro Timdteo, descreveu com exatidao o que assistimos em
Round 6 e observamos em nossa realidade:

Mas os que querem ficar ricos caem em tentacdo, em armadilhas e em muitos
desejos insensatos e nocivos, que levam as pessoas a se afundar na ruina e na
perdi¢do. Porque o amor ao dinheiro é a raiz de todos os males; e alguns, nessa
cobica, se desviaram da fé e atormentaram a si mesmos com muitas dores
(BIBLIA SAGRADA, 1 Timoteo, 6, v. 9-10).

Por sua vez, pode-se dizer que, embora o dinheiro seja um conceito tdo caro a ciéncia
econdmica, o conceito do “amor ao dinheiro” ¢, na maioria das vezes, negligenciado no estudo
desta ciéncia. Dessa forma, o objetivo desta monografia € compreender, sob diferentes
abordagens tedricas, a no¢cdao do amor ao dinheiro e suas diversas implicagdes na vida das
pessoas. Uma hipotese fundamental da pesquisa foi que a abordagem de Keynes - autor pioneiro
na inclusdo deste conceito dentro do debate econdmico - teria fortes congruéncias com as
abordagens psicanalitica e da economia comportamental, o que, validado, contribuiria na

formacéo de uma compreensao robusta do conceito do amor ao dinheiro.



Para alcancar o objetivo proposto, o primeiro capitulo desta obra, intitulado Keynes e o
“amor ao dinheiro”, busca revisar a compreensdo de Keynes acerca da nogdo do amor ao
dinheiro. Para tanto, o capitulo comega com uma explanacao acerca da visdo paradoxal de
Keynes em relacdo ao capitalismo, bem como uma discusséo acerca das possiveis influéncias
da 12 Guerra Mundial sobre o pensamento do autor. Além disso, a obra Possibilidades
Econdmicas para Nossos Netos, principal trabalho em que Keynes discute 0 amor ao dinheiro,
é brevemente sumarizada e, em seguida, as previsdes econdmicas que Keynes fizera para 0s
100 anos seguintes sdo expostas e possiveis explicacdes para seu desacerto sdo enunciadas. Por
fim, as raizes da nocao de Keynes sobre o amor ao dinheiro sdo objetivamente consideradas e,
logo depois, o conceito do amor ao dinheiro é finalmente discutido em seu carater também
paradoxal de motor econdmico e patologia social.

O segundo capitulo, intitulado A Psicandlise e o “amor ao dinheiro”, procura investigar
as contribuicOes da teoria psicanalitica, especialmente a de Freud, para a compreensdo do amor
ao dinheiro. Inicialmente, sera discutida a importancia da psicanalise para a formacéo da ética
de Keynes e, em seguida, uma breve exposicdo cronolégica da presenca do tema do dinheiro
nas obras de Freud serd realizada. Mais adiante, conceitos fundamentais para a teoria
psicanalitica serdo expostos a luz da Otica psicanalitica do dinheiro. Além disso, 0 amor ao
dinheiro seré discutido como parte de um caréater obsessivo, o carater anal observado por Freud.
Enfim, reflexdes acerca da existéncia de uma teoria “freudiana-keynesiana” serdo realizadas
com o intuito de fomentar possiveis novos trabalhos.

Por fim, o terceiro e Gltimo capitulo, intitulado A economia comportamental e o “amor
ao dinheiro”, objetiva examinar as contribuigdes da economia comportamental para o
entendimento do amor ao dinheiro. Nesse sentido, é realizada uma breve discusséo acerca das
convergéncias ¢ divergéncias entre esse “recente” brago teodrico da economia € a abordagem de
Keynes. Em seguida, conceitos basilares da economia comportamental, como a Teoria do
Prospecto e as heuristicas e vieses, sdo postos a perspectiva do amor ao dinheiro. Além disso,
o efeito da pré-ativacdo do dinheiro é examinado como forma de aprofundar a poderosa
influéncia do dinheiro e do amor ao dinheiro sobre o comportamento dos individuos.
Finalmente, durante a se¢do mais aplicada da pesquisa, a “Escala do Amor ao Dinheiro” sera
apresentada, bem como discutidas algumas de suas aplicacGes empiricas.

Promover um debate tedrico entre abordagens advindas de campos do conhecimento téo
distintos, colocando-as sob a perspectiva do amor ao dinheiro, € um empreendimento complexo
e que pode encontrar empecilhos ao longo de sua realizacdo. Entretanto, tal esforco mostra-se

valioso em particular para aqueles que buscam alcangar o que é o amor ao dinheiro e entender



suas possiveis consequéncias para os individuos. Ao final, talvez esses estejam mais bem

preparados para “resistir a tentagdo” de deixar-se levar por sentimento tdo nocivo.
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Capitulo 1 — Keynes e o “amor ao dinheiro”

1.1 - Consideragdes iniciais

Considerar Keynes o criador do conceito do “amor ao dinheiro” (“love of money”) seria,
no minimo, impreciso. Algumas reflexdes em relacdo ao amor ao dinheiro e suas consequéncias
permeiam diferentes esferas do conhecimento e aparecem em escritos famosos ha centenas de
anos A.C. Nesse sentido é que filésofos como Aristoteles, escritores biblicos como Saloméo,
te6logos como Tomas de Aquino e psicanalistas como Sigmund Freud realizaram grandes
contribuicdes no tema. John Maynard Keynes, em seu tempo, utilizou-se dessas e de outras
contribuicdes para estabelecer, pela primeira vez, o conceito do amor ao dinheiro no dominio
da ciéncia econdmica e atribuir a este papel central no desenrolar da histéria da humanidade em

até 100 anos adiante.

Dessa maneira, 0 objetivo deste primeiro capitulo é compreender as consideracGes de
Keynes a respeito do amor ao dinheiro. Para cumprir tal encargo, as quatro primeiras segdes
tém como funcdo lancar os fundamentos necessarios para uma boa conceituacdo. Primeiro, a
visdo dual de Keynes acerca do sistema capitalista serd exposta, bem como destacada a
influéncia da 12 Guerra Mundial sobre a formacdo do pensamento de Keynes. Mais adiante,
uma breve introducdo a obra Possibilidades Econdmicas para Nossos Netos de John Maynard
Keynes sera feita, abordando principalmente o contexto e 0s objetivos principais presentes nesta
obra que ficou conhecida por explicitar a opinido de Keynes sobre o amor ao dinheiro. Em
seguida, por meio de um dialogo entre as opinides de diferentes autores, serdo discutidas
possiveis explicacdes para o erro das previsdes que o autor fizera na obra citada. Por fim, a
quinta secdo discorre sobre as possiveis fontes de influéncia que contribuiram na construcao do
conceito segundo a Otica de Keynes e, finalmente, a ultima trata da perspectiva tedrica de

Keynes acerca do conceito em si, suas diferentes expressoes e seu carater dual.

1.2 - “Sujo, mas util”: o carater paradoxal do sistema

Com o objetivo de enriquecer as discussbes levantadas nas proximas secfes, um
aprofundamento quanto a visdo de Keynes acerca do sistema capitalista torna-se imperativo.
Em primeiro lugar, cabe aqui compreendermos os efeitos da 1* Guerra Mundial sobre o
pensamento de Keynes. Isso porque, como ressalta Belluzzo (2016, p. 23), “as licdes dos anos
1920 e 19307, o periodo pds-guerra, “formaram as bases das convic¢does de Keynes a respeito
do sistema monetario e de pagamentos que deveria prevalecer na posteridade da Segunda
Guerra Mundial”. Em outras palavras, como Davidson pontua em sua obra “John Maynard

29 ¢

Keynes”, “a observagao vigilante [de Keynes] da cena econdmica do pds-guerra o conscientizou
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das falhas do sistema econdmico existente” (2009, p. 12). Da forma que Davidson coloca,

podemos observar a clara influéncia da guerra na visao de Keynes em dois diferentes momentos.

Primeiro, logo nos primeiros momentos da guerra, como Harrod (1951, p. 78) enuncia,
“diferentemente de muitos de seus amigos de Cambridge”, Keynes tomou para si o “dever de
ajudar o esforco da guerra”. Ap6s conseguir uma primeira posi¢do no governo britdnico em
janeiro de 1915, alguns meses depois, Keynes fora denominado para a divisdo nimero um do
Tesouro, a se¢do que estava ‘“centralmente preocupada com a direcdao financeira da guerra”
(SKIDELSKY, 1983, p. 303). Embora fizesse parte de tal secdo, com a perspectiva da vitoria
da guerra, os esforcos de Keynes nos anos posteriores em evitar qualquer demanda de reparagéo
por parte dos aliados que prejudicasse a capacidade produtiva alemd - e, consequentemente,
gerasse danos profundos para o restante da economia mundial - ndo foram bem-sucedidos. Em
1919, com a assinatura do Tratado de Versalhes, decepcionado, Keynes renunciaria a seu cargo
no Tesouro e, alguns meses depois, publicaria seu livro As Consequéncias Econdmicas da Paz,
defendendo que as tentativas dos paises “culpados” em arcar com todas as dividas e pedidos de
reparacdo poderiam destruir o sistema capitalista (DAVIDSON, 2009, p. 10). Segundo
Skidelsky (1983, p. 384), a escrita desse livro ¢ “irada” e “desdenhosa” e “suas denuncias de
trapalhada e mentira” e “sua indignagdo moral” soaram tdo altas e claras como nunca. Em
concordancia, Belluzzo (2016, p. 23) afirma que, nesta obra, Keynes “eviscerou” o Tratado de
Versalhes e “apontou a miopia dos vencedores” - que, com suas demandas reparatorias,
acabavam por submeter a Alemanha ao esmagamento de sua capacidade econémica. Portanto,
para Skidelsky (1983, p. 401-402), foi a experiéncia de Keynes em relacdo a guerra que marcou
o inicio de sua carreira como economista radical e, dessa forma, ele gastaria sua vida “tentando
trazer de volta a visdo de uma sociedade civilizada”.

Um segundo momento, como Davidson (2009, p. 11) explicita, refere-se aos anos
posteriores a 12 Guerra Mundial, especialmente aqueles entre 1922 e 1936. Esse periodo foi
marcado por uma elevada taxa de desemprego britanica, que esteve abaixo de 10% apenas em
1927, o que pareceu “destruir toda a esperanca para o avan¢o de uma sociedade civilizada”, tdo
presente debaixo do periodo Vitoriano em que Keynes crescera. Dessa forma, a dolorosa
experiéncia econémica da Inglaterra sugeriu para Keynes que o “argumento tedrico classico
ndo era aplicavel ao mundo da experiéncia”. Nesse sentido, como Davidson comenta:

Para um homem com as habilidades criativas de Keynes, ficou 6bvio que o
que era necessario era uma nova teoria econdmica que forneceria um

entendimento do sistema econdmico que fora capaz de perpetuar o

desemprego tdo difundido. (...) O caminho para criar essa nova teoria
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econdmica seria longo e arduo. Keynes levaria mais de uma década para

desenvolver suas ideias revolucionarias (DAVIDSON, 2009, p. 12).

Entretanto, contrariamente ao que muitos persistem em afirmar, ao mesmo tempo que
Keynes nao era um cego amante, avido “embaixador” do sistema capitalista, ele definitivamente
também nao poderia ser classificado no grupo dos “revolucionarios extremistas” — aqueles que
almejavam destituir a maquina capitalista a qualquer custo, até mesmo fazendo uso da forca, se
necessario. Inclusive, é neste sentido que Marchevsky (2014, p. 5) vai afirmar que o autor
defendia que “a supressao da liberdade” era “um custo demasiado alto para a realizagdao de
transformagoes sociais”. Keynes, em sua obra As Consequéncias Econémicas da Paz, deixa
clara sua preocupa¢do com tais revolucionarios e afirma que ¢ justamente contra esse “perigo”
que “todos 0s nossos recursos, nossa coragem e idealismo devem cooperar” (KEYNES, 2002,
p. 158).

Ainda outro ponto importante a ser ressaltado acerca do autor era que, apesar de estar
imerso no movimento vanguardista — fazendo parte do conhecido Bloomsbury juntamente com
outros escritores, intelectuais e artistas de sua época -, Keynes ndo deixou de ser mais um
integrante da burguesia britanica e isto &, certamente, um elemento importante para
compreender sua visdo sobre o sistema. Como Belluzzo (2016, p. 37) pontua, Keynes, assim
como seus amigos do Bloomsbury, era “intolerante com a hipocrisia das classes dominantes”,
mas mantinha consigo “uma distincia aristocratica em relacao as classes subalternas”. Isso fica
ainda mais explicito em seu ensaio Am | a Liberal, no qual o economista abertamente situou-se
no lado da “burguesia educada” (KEYNES, 1971, p. 297). Sabemos que com o termo
“educada”, o economista desejava esclarecer que ndo compactuava com o ideal vitoriano
majoritario desta classe, mas, ainda assim, deixa evidente que se considerava um burgués. Tal
“senso de pertencimento” a classe burguesa ¢ também evidenciado com as indagacdes
“grotescas” do economista acerca do marxismo, que, segundo Belluzzo (2016, p. 38), junto com
outras afirmacOes neste ensaio, revelam os preconceitos de Keynes contra a sociedade de
massas e sua democracia. Nesse ensaio, Keynes afirma que o marxismo era um sistema que
preferia “a lama ao peixe”, exaltando o “proletariado grosseiro” acima da “burguesia e da
intelectualidade”. Para Keynes, a “burguesia” e a “intelectualidade” eram a “qualidade da vida”
e, sem duvidas, carregavam “as sementes para todo o desenvolvimento humano” (KEYNES,
1971, p. 258).

Entretanto, a forma como Keynes enxergava o “sistema do capital” ¢ complexa e

aparentemente paradoxal, abrigando em si uma dupla conotagdo: por um lado, Keynes
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acreditava que o capitalismo exaltava o “pior do homem”, classificando-o como “sujo” ou
“errado” e, por outro, acreditava que esse sistema era o Unico capaz de vencer a si mesmo,
conduzindo a sociedade a um lugar de verdadeira felicidade, classificando-o como “atil”. Desse
modo, o capitalismo aos olhos de Keynes — sujo, mas util - ndo poderia ser um fim em si mesmo,
mas precisava ser enxergado como o Unico meio eficaz para o fim a que todos ansiavam: a
resolucdo do problema econdmico, a luta pela sobrevivéncia. E por isso que Skidelsky e
Skidelsky (2012) afirmam que, para o autor, a “moralidade” deveria ser colocada em “banho-
maria até ser alcancada a abundéncia, pois a abundancia possibilitaria uma vida boa para todos”
(SKIDELSKY e SKIDELSKY, 2012, p. 57). O capitalismo e todos os seus ‘“deuses”
classificados assim pelo proprio Keynes — como a avareza, a usura € a precaucdo — nada mais
seriam do que um estado transitério, Util a medida em que possibilitariam o homem de, no

futuro, libertar-se dos grilhGes dessa odiosa idolatria.

Nesse sentido, sob a perspectiva da “sujeira”, o economista considerava que o sistema
capitalista de sua época era "absolutamente irreligioso”, ndo tendo “unido interna” nem
[13 7 4 : L) L : [13 :
espirito publico”, constituindo muitas vezes em um “mero amontoado de possuidores e
perseguidores” (KEYNES, 1971, p. 267). Anos depois, durante a Conferéncia Economica
Mundial de 1933, a opinido do autor soaria ainda mais severa acerca desse “capitalismo
internacional, mas individualista”:

O decadente capitalismo (...) has mdos do qual ndés nos encontramos apés a
Guerra, ndo é um sucesso. Nao ¢é inteligente, ndo é bonito, ndo é justo, ndo é
Virtuoso — e ndo entrega os ‘bens’ (KEYNES, 1982, p. 239).

Por outro lado, sob a perspectiva da “utilidade” do sistema, cabe destacar a nogao de
desenvolvimento presente em Keynes apresentada por Terra et al. (2021). Parece plausivel
afirmar que, para Keynes, a ideia de desenvolvimento envolvia um estagio do capitalismo o
qual “problemas econdmicos como desemprego, desigualdade de renda e riqueza, o desperdicio
de recursos produtivos, a luta pelas necessidades basicas da vida e outros” serdo enfim
superados (TERRA et al., 2021, p. 10). Como Terra et al. (2021, p. 11) afirmam, a nogdo de
desenvolvimento para Keynes representava um capitalismo em que, como o proprio autor
descreve, o homem “pela primeira vez desde sua criagdo”, tendo derrotado os problemas
capitalistas modernos, “enfrentara seu problema permanente real - como usar sua liberdade
[recém-adquirida] das prementes preocupagdes econdmicas, como ocupar o lazer, que a ciéncia
e 0S juros compostos terdo conquistado para ele, para viver sabiamente e agradavelmente e

bem” (KEYNES, 1963, p. 362). Dessa forma, “no estagio desenvolvido da sociedade, o0 amor
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ao dinheiro como o dinamo da ac¢éo individual no capitalismo, ou seja, a moral de acumular

dinheiro para seu proprio bem, é superado” (TERRA et al., 2021, p. 12).

Nas palavras de Belluzzo (2016, p. 39), Keynes em sua visdo otimista cria que o futuro
estava “garantido” para uma sociedade de pessoas esclarecidas e capazes de “realizar as
promessas da liberdade, autonomia e aperfeicoamento do homem moderno”. Nesse sentido,
para Keynes, nesse estagio porvindouro, as vaidades da maioria e a acumulagdo de riqueza

material estariam, enfim, submetidas a administracao dos sabios e ndo dos néscios.

Em concordancia com esse carater dual do sistema que seria “sujo”, mas “atil”, Paesani
(2017, p. 256) pontua a contribuicdo de Backhouse e Bateman (2011) ao explorarem a visdo de
Keynes acerca do capitalismo de uma forma que o autor considerou “particularmente efetiva”.
Backhouse e Bateman (2011) consideram que Keynes enxergava o capitalismo como um “meio
essencial” para se obter prosperidade material, preservando a liberdade individual. Para Keynes,
entretanto, como um meio, o sistema capitalista era “fragil” e necessitava de regulacio e
reparos. Nesse sentido, Paesani destaca a contribuicdo de Moggridge (2005), ao pontuar as
objecOes técnicas, estéticas e morais que Keynes evocava em relacdo ao sistema capitalista.
Quanto a técnica, Keynes defendia que o capitalismo tende a “estagnacdo, desigualdade e
instabilidade”. Quanto a estética, para o autor, o capitalismo desconsidera coisas que Keynes
estimava com alto valor como a arte, a amizade, a contemplacéo da beleza e a busca livre pelo
conhecimento. Quanto a moral, “era o amor ao dinheiro que Keynes considerava o mais

detestavel”.

Nesse sentido, Gilles Dostaler afirma em sua obra “Keynes and His Battles” que as
convicgdes politicas — e econdmicas - de Keynes, por sua vez, estavam ligadas ao que Gilles
chamara de “novo liberalismo” — conceito cunhado e defendido por diferentes pensadores da
época, tais como Leonard Hobhouse, John Hobson, Seebohm Rowntree e C.P. Scott. Segundo
Dostaler, a palavra “liberalismo” se refere a, pelo menos, trés categorias de liberdade:
individual, politica e econébmica. Esse novo liberalismo, por sua vez, diferentemente da
concepcao convencional, ndo tinha como principal pilar e objetivo a liberdade individual. Na
verdade, o objetivo primario desse “sistema” era a liberdade social e, em tultima instancia, a
justica social - o que fazia com que os direitos de propriedade, o principio laissez-faire e o livre
comércio deixassem de serem dogmas. Frente aos crescentes problemas sociais, as crises
econémicas, 0 desemprego, a pobreza e até a miseéria, tais pensadores — com quem Keynes

parecia se identificar — advogavam medidas intervencionistas como uma alternativa ao
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“socialismo, coletivismo e Marxismo” que ameacava as sociedades da época (DOSTALER,
2007, p. 97).

Entretanto, o préprio Dostaler salienta a dificuldade de se classificar a visdo politica de
Keynes, que era demasiado complexa e, por vezes, contraditdria. Entretanto, sob linhas gerais,
a autor sintetiza dizendo que a rejeicdo radical do economista em relacdo a violéncia como
mecanismo de transformacéo social, a desconfianca quanto ao ativismo sindical exagerado, a
reprovacao do laissez-faire e a crenca de que os governos deveriam garantir o pleno emprego e
a distribuicdo da riqueza, a critica ao conservadorismo em todos 0s seus niveis e o elitismo de
Keynes colocavam-no dentro do grupo de pensadores do “novo liberalismo” ¢ demonstram a

relacdo paradoxal de Keynes e o capitalismo.

Por um lado, embora o autor sonhasse com um mundo em que a arte do “bem viver”
seria valorizada por todas as pessoas e estimada por elas muito acima das distracOes capitalistas,
Keynes acreditava que o capitalismo — mas ndo qualquer tipo dele e sim um mais consciente e
em prol da justica social — seria, nesse sentido, o Unico sistema capaz de conduzir a sociedade
o mais proximo desse ideal. Ainda que a sociedade estivesse em “maus leng6is” com ele, para

o0 autor, estaria em “leng¢ois ainda piores” sem ele.

1.3 - Uma introducdo a obra Possibilidades

Em primeiro lugar, torna-se relevante discutir quais eram 0s principais objetivos —
explicitos e implicitos — do discurso-artigo em que Keynes fez mais conhecido® o termo amor
ao dinheiro: a obra Possibilidades Econdmicas para Nossos Netos. O trabalho nascera em 1928,
inicialmente na forma de um discurso preparado por Keynes para um publico de alunos
graduandos de Cambridge, e fora revisado pelo préprio autor e publicado dois anos depois na
forma em que o conhecemos. Dessa maneira, continuamos com a pergunta: quais eram 0s

objetivos do economista com palavras tdo assertivas?

Cabe inicialmente, considerar a intencdo explicitada pelo préprio autor. Logo no
primeiro paragrafo, Keynes retrata o “mau ataque” de “pessimismo econdémico” que a sociedade
estava sofrendo no momento apos a 12 Guerra Mundial. Por todo o lado ouviam-se pessoas
comentando que o crescimento experimentado no século anterior havia acabado e que um
“declinio na prosperidade” era a inevitavel projecdo do capitalismo para o século adiante. Como
manifestagéo desse pessimismo, dois erros comuns eram cometidos. De um lado, 0 pessimismo

dos revolucionarios que defendiam que, dada a gravidade da situacéo, apenas uma mudanca

A primeira apari¢io do termo “amor ao dinheiro” em uma publicagdo de Keynes foi em sua obra A Short View
of Russia, em 1925.
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radical no sistema € que reverteria o quadro. Do outro, o pessimismo dos reacionarios, que
dadas as condi¢des vigentes da vida econdmica e social, defendiam que tentativas de melhoria
— “experimentos”, segundo o autor — ndo deveriam ser empreendidas.

Nesse sentido, Keynes afirma que a crise que vinham enfrentando ndo se tratava da
“reumatica da velhice” do sistema, mas das “dores de crescimento de mudangas” que haviam
sido “excessivamente rapidas”, ou seja, da “dor do reajuste de um periodo econdmico para
outro” (KEYNES, 1963, p. 358). Os desafios emergentes do periodo entre guerras de alguma
forma vinham tornando as pessoas miopes para as evidéncias que apontavam essas “dores de
crescimento”. Por exemplo, embora o rapido aumento da eficiéncia técnica tenha agravado o
problema do desemprego e o sistema de pagamentos mundial viesse impedindo o alcance da
taxa de juros de equilibrio, a producdo fisica da Grd-Bretanha, em 1929, havia atingido seu
maior nivel até entdo e o balango de pagamentos do pais conquistara um superavit liquido no
periodo. E nesse sentido que Keynes inicia o terceiro paragrafo do ensaio enunciando que seu
objetivo ali era apresentar — com uma Vvisdo a contramédo do discurso comum — uma projecao

adequada para o capitalismo dentro de um horizonte de 100 anos a frente.

Todavia, tratando-se do periodo entreguerras e de todos os desafios econdmicos que a
Europa enfrentava, bem como sabendo da crescente inclinacdo de seu publico estudante em
relagdo ao comunismo, que surgia como ‘“uma promissora alternativa de constru¢do de uma
ordem social mais justa e potencialmente mais libertaria” (FRACALANZA e CORAZZA,
2013, p. 80), a mera publicacdo de uma profecia “otimista” ainda ndo satisfaria todos os
interesses do autor. Como uma intengdo subjacente, o que Keynes procurava com seu discurso
e, posteriormente, com seu texto publicado, era persuadir seus leitores de que a emergente
“religido” do comunismo ndo deveria ser considerada como um caminho inteligente — nem
sequer, atrativo e viavel — para o desenvolvimento econdmico-social da humanidade. Nesse
sentido, Keynes desejava seduzir o leitor de que, por motivos que serdo descritos mais a diante,
mesmo com todos 0os males inerentes ao sistema e seu funcionamento, dentre eles o amor ao
dinheiro, o capitalismo era a Unica solu¢do para a gradativa resolu¢do do grande “problema
econdmico” da ragca humana: a “luta pela subsisténcia” (KEYNES, 1963, p. 361). Nesse sentido
¢ que Robert e Edward Skidelsky afirmam em seu livro “Quanto ¢ suficiente? O amor pelo
dinheiro e a economia da vida boa”:

Se Keynes queria levar o seu puablico a afastar-se deste falso deus

[comunismo], tinha de persuadi-lo de que também o capitalismo era um

projeto utdpico — um projeto utdpico mais eficaz do que o comunismo porque
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era o Unico meio eficiente para alcangar a abundéncia que possibilitaria a vida
boa para todos (SKIDELSKY & SKIDELSKY, 2011, p. 21).

Com o objetivo de enriquecer a analise, € necessario ressaltar que ha ainda uma outra
forma de enxergar os motivos do autor presentes nas entrelinhas desta rica obra. Sérgio
Fracalanza ¢ Rosana Corazza, em seu artigo “Impossibilidades Econdmicas para Nossos
Netos”, atribuem legitimidade a interpretacdo que diz que Keynes jamais “quisera fornecer
falsas esperancas”, antes, seu objetivo com a obra seria “escarnecer, com fina ironia, do destino
que a humanidade havia criado para si” (FRACALANZA e CORAZZA, 2013, p. 81). Os
autores fornecem trés argumentos que sustentariam tal exegese. O primeiro esta na discussao
sobre o caréter ilimitado dos desejos humanos, na qual, distinguindo as necessidades do homem
entre absolutas e relativas, Keynes parece defender que, caso a humanidade conduzisse a si
mesma pelas necessidades relativas — sendo insaciaveis, uma vez que decorrem sempre da
comparagdo com a situagdo de terceiros -, ndo haveria possibilidade de solugéo do problema
econdmico. Em segundo lugar, temos a aparente opinido do autor em relacdo a capacidade do
homem de ultrapassar certos obstaculos “psicologicos”. Tendo como base a maneira desastrosa
com que os ricos da época, especialmente aqueles que possuiam renda independente, sem
quaisquer deveres ou vinculos, utilizavam seu tempo, as previsbes para o restante da
humanidade eram, segundo Keynes, “deprimentes”. Em vista disso, parece nao ser totalmente
6bvio para o autor que o0 homem realmente seria capaz de matar o Adao dentro de si. Por fim,
um terceiro argumento encontra-se na forma em que 0s autores enxergavam a visdo de Keynes
acerca do capitalismo. Para eles, assim como Karl Marx, Keynes acreditava que o sistema
econOmico capitalista abrigava uma inegdvel assimetria de poder e que era “a for¢a do desejo
dos proprietarios de riqueza” que moldava “as condi¢cdes de vida da maior parte da
humanidade” (FRACALANZA e CORAZZA, 2013, p. 82). Sendo assim, para os autores, as
previsdes otimistas realizadas por Keynes quanto ao desenrolar da organizacao capitalista ndo

seriam, de fato, tdo otimistas assim.

1.4 - A projecéo de Keynes: por que téo distante?

Por sua vez, cabe explicitar nesta secdo que “previsdes otimistas” sdo essas que, Como
ja discutido, foram publicadas por Keynes com o intuito de combater 0 mau ataque de
pessimismo que acometia a populacdo mundial.

De forma bastante sintética, Skidelsky e Skidelsky (2011) pontuam que Keynes dispds-
se a afirmar duas profecias e uma possibilidade. Quanto as profecias, 0 autor previra que, em

um espaco de tempo de cem anos, o padrdo de vida dos paises desenvolvidos cresceria entre
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quatro e oito vezes e 0 tamanho da jornada de trabalho média seria, ao fim deste periodo, de 15
horas semanais — 0 que representava uma queda consideravel das 55 horas de trabalho do mundo
industrial da época. A possibilidade, que se difere das demais por ndo ser imbuida de certeza
pelo autor, refere-se a capacidade da humanidade de aprender — neste “apice” — a usar o tempo
que lhe sobraria para viver “sabiamente e agradavelmente e bem” (KEYNES, 1963, p. 362.
Embora faltem ainda nove anos para a marcacéo exata do periodo proposto pelo economista,
faltando tdo pouco, deve-se considerar 0 sucesso — ou insucesso — das antecipagdes propostas.

Quanto ao crescimento econdmico, por tras da “vidéncia” do autor estavam duas
estimativas principais: (1) em relacdo a acumulacdo de capital, a de que com um capital
aumentando em 2% ao ano, o equipamento basico do mundo cresceria em sete vezes e meio; e
(2) em relacdo ao progresso técnico, a de que a humanidade seria capaz de desempenhar todas
as fungdes da agricultura, mineracéo e industria com um quarto do esfor¢co humano que era
necessario na época. Nesse sentido, embora o autor tenha, de fato, acertado em sua previsao
final, Skidelsky e Skidelsky (2011, p. 24) acreditam que tal resultado tenha sido um “feliz
acaso”. Isso porque os erros de Keynes acabaram por anular-se: de um lado, contrariamente ao
gue o autor havia pressuposto, vivenciou-se uma guerra mundial e a populacdo dos paises
desenvolvidos crescera em um terco — o que “puxou” o indicador de crescimento para baixo -,
do outro lado, a produtividade crescera mais do que o0 autor havia previsto — o que “puxou” o

indicador para cima.

Todavia, cabe ressaltar que utilizar o crescimento do produto per capita como uma
proxy do aumento no padrdo de vida, apesar de ser um método razoavel, é um caminho
incompleto - uma vez que o calculo do “padrdo de vida” deveria levar diretamente em
consideracdo aspectos de saude fisica e mental, de avancgos sociais, de acesso aos direitos
basicos, entre outros critérios de carater mais subjetivo. Nesse sentido, tendo em vista 0s
avancos da medicina, da tecnologia, dos servicos e das condi¢cdes de moradia, das pautas
minoritarias etc., ndo parece nada absurdo aceitar que Keynes tenha sido bem-sucedido nesta
previsao.

Em contrapartida, a previsdo de Keynes acerca das jornadas de trabalho fora
excessivamente otimista e, consequentemente, errdnea. Para o autor, fazia sentido supor que a
qguantidade de horas trabalhadas seria inversamente proporcional ao crescimento da
produtividade, uma vez que o rendimento possuia uma utilidade marginal decrescente. Dessa
forma, a medida em que as pessoas se tornassem mais ricas, cada parcela de rendimento extra

traria menor satisfacdo e, com isso, as pessoas estariam mais dispostas a trocar o trabalho pelo
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lazer — 0 que reduziria as jornadas. Quase cem anos depois, segundo Skidelsky e Skidelsky
(2011), tais paises ricos encontram-se com uma quantidade meédia de 44 horas de trabalho
semanais. O que deveria ter sido, aos olhos do autor, uma queda de trés quartos, representou
uma queda menor do que um quarto.

Por sua vez, quanto a possibilidade mencionada, Marchevsky (2014, p. 15) afirma que,
segundo Keynes, ¢ justamente pela “acumulacdo de capital” e pelo “progresso técnico” que “se
produziria o término da luta pela subsisténcia do homem e se abriria caminho para aquilo que
Keynes considerou uma possibilidade: uma vida em que se valorizaria o gozo de viver”. Em
outras palavras, as previsoes supracitadas trariam consigo a solucéo do problema econdmico —
a luta pela subsisténcia — e, juntamente com isto, evocariam a resolucdo de outro problema:
como utilizar as horas de lazer para viver bem? Segundo o autor, tal resposta seria alcancada
pela grande maioria das pessoas, que conseguiria desprender-se do desejo pela acumulacéo e,

em decorréncia disso, haveria uma transformacao na moral e nos valores da sociedade.

Entretanto, Keynes (1963) ressalta que a velocidade em que esse estagio de “felicidade
econdmica” seria atingido, dependeria de quatro elementos fundamentais: (a) o poder da propria
humanidade de controlar a populagéo; (b) a determinacdo da sociedade em evitar guerras e
“dissensodes civis”; (¢) a habilidade dos homens de confiarem a ciéncia as questdes concernentes
a ciéncia; e (d) a taxa de acumulacdo, fixada como a margem entre a producéo e o0 consumo —
esse elemento, segundo o autor, “cuidaria facilmente de si mesmo” dados os trés primeiros. Em
uma visao analitica, abstraindo as muitas diferencas nas experiéncias de desenvolvimento dos
paises entre si, podemos dizer que, de uma forma geral, a brusca queda da taxa de natalidade
aponta que a humanidade foi bem-sucedida em controlar a populacdo, mas, dada a Segunda
Guerra Mundial e todos os conflitos que eclodiram desde entdo, ela fracassou largamente no
segundo elemento. N&o cabe, neste trabalho, discutir o quao bem os homens desempenharam o
terceiro elemento, ja que essa analise, além de tangenciar o assunto abordado, iria requerer uma
andlise socioldgica, cultural e até filosdfica da relagdo ciéncia-sociedade atual, o que
extrapolaria os objetivos aqui contidos. Entretanto, é justamente quanto ao acontecimento dessa
possibilidade que Marchevsky (2014), de forma sucinta, alega:

O futuro vislumbrado por Keynes em Possibilidades torna-se, temporalmente,
cada vez mais proximo, porém muito distante em termos das realizagdes
aspiradas pelo autor. Mesmo que o crescimento econdmico descrito por
Keynes tenha se concretizado, a humanidade ndo se libertou do fardo de
trabalhar, mas apenas aumentou as horas de trabalho em troca de mais
consumo (MARCHEVSKY, 2014, p. 7).
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Nesse sentido, por que é que a profecia de John Maynard Keynes quanto as horas de
trabalho teve um destino tdo distante do que é observado hoje na realidade? Skidelsky e
Skidelsky (2011) oferecem uma boa resposta por meio de trés erros cruciais cometidos por

Keynes.

Em primeiro lugar, os autores vao afirmar que Keynes (1963) falhou ao desconsiderar
que havia uma satisfacdo proveniente do trabalho e que essa satisfagdo aumentaria no decorrer
dos anos. Pode-se dizer, entretanto, que a Otica do autor era coerente a Gtica e as condicGes de
sua época. Em sua época, os tipos de trabalho, em geral, eram rudimentares — com fungdes
excessivamente mecanicas, manuais e condi¢des insalubres como a de um operario industrial
em uma fabrica — e, por vezes, socialmente desprivilegiadas — como a de camponeses ou
ajudantes domésticos. Além disso, a privilegiada burguesia, da qual Keynes fazia parte, possuia
recursos suficientes para dispensar o trabalho, o que poderia contribuir para que néo
compreendessem corretamente os reais efeitos do labor na natureza humana. Quase cem anos
depois, a melhoria geral nas condi¢6es do trabalho e o surgimento de novas fungdes trouxeram
com eles o fendmeno dos workaholics e da “geragdo LinkedIn”. Dessa forma, em alguns casos,
mesmo em condicdo de trabalhar menos, pessoas que ganham bem, por “livre e espontanea
vontade”, trabalham mais do que pessoas que ganham pouco. Isso nos leva exatamente a
proposicao feita pelos autores: “o trabalho ja ndo é esfor¢o no sentido economicista, mas um
esforco de amor: uma fonte de estimulo, identidade, merecimento e sociabilidade.” Segundo
eles, “o trabalho ndo ¢ apenas um meio para alcangar um fim: proporciona satisfacdes

intrinsecas” (SKIDELSKY e SKIDELSKY, 2011, p. 37).

Dessa forma, com uma concepcdo de trabalho atual tdo diferente da que Keynes possuia
a época, a distincdo entre trabalho e lazer é cada vez menor e seus limites sdo cada vez mais
incertos e etéreos. Skidelsky e Skidelsky (2011) somam a essa defesa o argumento de que “nas
sociedades ricas dos nossos dias, 0 lazer continua a ser um apéndice do trabalho e ndo o seu
substituto”. O proprio conceito de lazer hoje ¢ dependente do conceito de trabalho — pessoas
descansam para que estejam “prontas” para o proximo dia de labuta e o fendmeno dos
escritorios “divertidos” € cada vez mais comum. Para a anélise de Keynes, a consequéncia disto
é a de que, a medida em que alcangam maiores rendimentos, as pessoas ndo estdo téo dispostas
a trocar suas horas de trabalho por horas de lazer como o autor previra.

Outrossim, um segundo motivo para o fracasso do autor foi o de que, apesar do
rendimento real médio per capita ter experimentado uma trajetoria crescente, a mediana deste

rendimento ndo cresceu ha mesma proporcao. Em outras palavras, embora a riqueza dos paises
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ricos tenha aumentado consideravelmente, ela nao foi distribuida na mesma magnitude. De
acordo com os autores, um dos motivos para isso foi a substituicdo do papel relativo na
producdo do setor industrial pelo setor de servicos, cuja média dos sal&rios € menor do que a da
industria. Além disso, os autores enunciam a incapacidade dos governos de fazerem uso do
sistema tributario para amenizar o crescimento dessa desigualdade. Como consequéncia, tem-
se que grande parte dos trabalhadores ndo chegou a um nivel de salario suficiente que os permita
escolher por trabalhar menos. Pelo contrario, muitos “tiveram de aumentar as horas de trabalho
para escapar a pobreza”, como colocam Skidelsky e Skidelsky (2011). Consequentemente, a
previsdo de Keynes de que nesse periodo a sociedade, de modo geral, alcancaria a condicéo de
ter o suficiente para viver bem, estando imbuida da escolha por uma jornada de trabalho menor,

n&o se concretizou para a maioria das pessoas.

Por ultimo, mas ndo menos relevante, uma terceira resposta esta na “natureza intrinseca
dos desejos e satisfagdes humanos” — natureza esta que fora subestimada por Keynes. Enquanto
0 autor considerou que haveria um nivel de riqueza que a sociedade pensaria ser suficiente, a
realidade é que, em muitos casos, ndo existe limite aos desejos humanos: os individuos querem
sempre mais. Todavia, o fato de que Keynes subestimara tal natureza “insaciavel” dos desejos
acabou por abrir espaco para interpretagdes a respeito do amor ao dinheiro com outras bases
tedricas - que serdo discutidas mais profundamente nos préximos capitulos. Nesse sentido é que
Skidelsky e Skidelsky (2011, p. 46) discorreram acerca da insaciabilidade dos desejos humanos,
tanto em sua 6tica individual, como em sua ética social. A primeira 6tica leva em consideracdo
a natureza dos desejos humanos no isolamento, enquanto a segunda a considera em relacdo aos
outros - uma vez que, embora os desejos em si sejam individuais, “a forma como sdao expressos,
a forma como sdo encorajados ou reprimidos, ¢ social”.

Como Skidelsky e Skidelsky (2011, p. 46) colocam, segundo a abordagem individual,
séo trés os elementos que auxiliam o entendimento da insaciabilidade dos impulsos humanos.
O primeiro deles estd na “inquietagdo inata”, conceito descrito pelo autor Tibor Scitovsky
(1976), em seu livro The Joyless Economy. Ao satisfazer suas necessidades, o homem néao
atingiria um estado de “tranquilidade satisfeita”, mas de persistente insatisfagdo, que o levaria
a busca por novidade e, satisfazendo tal busca, o ciclo se repetiria. Além deste, tem-se 0
conceito da “competi¢do posicional”, que aponta para a existéncia de bens que simplesmente
ndo podem ser obtidos por todos. Como exemplo, Roy Harrod (1958) descreveu os bens
“oligarquicos”, que sdo inerentemente escassos — Sejam fisicamente escassos ou socialmente

escassos, no sentido de que a multiplicacdo desses bens na sociedade destruiria as caracteristicas
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que os tornaram desejaveis (e.g. bens apreciados por alguma elite que, ao perceber que seu
consumo foi disseminado para classes mais baixas, deixa de compra-los). Fred Hirsch (2015),
por sua vez, renomeou tais bens como “bens posicionais”, uma vez que seu acesso nao depende
do poder aquisitivo de forma absoluta, mas da posicao relativa de alguns frente a outros. Em
terceiro lugar, ha o bom e velho conceito tdo apoiado pela economia tradicional: o ser humano
é maximizador da utilidade racional. Por isso € que o economista Gary Becker vai relatar o lazer
como o custo do individuo ndo trabalhar — segundo essa 6tica, escolher entre trabalho e repouso
seria “essencialmente um problema de distribui¢dao de tempo” e nao haveria motivo claro de se
pensar que, a medida em que a riqueza aumentar, as horas de trabalho diminuirdo, pelo
contrario, “subirdo a medida em que o custo de ndo trabalhar aumentar” (SKIDELSKY e
SKIDELSKY, 2011, p. 48). Adicionalmente, Staffan Linder (1971) desenvolve tal visdo
afirmando que para que as pessoas realmente desistam de trabalhar, os rendimentos do trabalho
e lazer devem se igualar e, segundo o autor, a Unica forma disso acontecer seria “enchendo” o

lazer de bens de consumo (equipamentos).

Por sua vez, Skidelsky e Skidelsky (2011, p. 49) afirmam que a abordagem social para
a insaciabilidade estd no carater relativo dos desejos humanos — as pessoas jamais estardo
completamente satisfeitas com seu nivel de riqueza material porque sempre havera outras
pessoas que possuem mais do que elas. Dessa maneira, a competi¢cdo pela riqgueza como meio
de status social se transforma em um jogo de soma zero: o individuo gasta em bens de prestigio
e, a0 mesmo tempo em que alcanca a importancia que almeja, outros perdem-na. Como
exemplo, Skidelsky e Skidelsky (2011, p. 50-51) citam que economistas e socidlogos pontuam
trés tipos de bens cujo fim € aumentar a posicao social: (a) os “bens de onda”, que tornam-se
desejaveis a medida em que outros os adquirem — a raiz destes esta tanto na inveja como no
“efeito manada”; (b) os “bens esnobes”, que, semelhantemente aos “bens oligarquicos”,
tornam-se desejaveis a medida em que 0s outros ndo os tém — em geral, satisfazem o desejo do
individuo de se diferenciar do restante da sociedade; e (c) os “bens de Veblen”, que sdo

desejaveis a medida em que sdo caros e socialmente reconhecidos como caros.

Em suma, a insaciabilidade dos impulsos humanos contrasta diretamente com a
subjacente hipdtese de Keynes da utilidade marginal decrescente do rendimento. Entretanto,
cabe ressaltar que o erro do autor ndo foi negar a existéncia da insaciabilidade. Pelo contrario,
em seu ensaio, Keynes categoricamente afirma que era “verdade” que as necessidades humanas
pareciam ser insaciaveis” (KEYNES, 1963, p. 361). Por outro lado, como ja citado

anteriormente, ao distinguir as necessidades humanas entre absolutas e relativas, o autor parece
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dar maior importancia as absolutas — que sdo, por sua vez, saciaveis — utilizando-se destas para
fundamentar suas previsdes. Com isso, Keynes “passou do ponto” em seu otimismo e

subestimou o verdadeiro rumo que o sistema capitalista tomaria.

1.5 - As raizes do conceito

Antes do aprofundamento do importante conceito do amor ao dinheiro, torna-se
imperativo — e proveitoso, como para qualquer reconstrucdo histérica minimamente aceitavel -
, 0 esfor¢o de mapear as possiveis raizes, fontes de influéncia e inspiracéo, que conduziram
Keynes a enunciar sua abstracdo do amor ao dinheiro. Cabe ressaltar, entretanto, que o esforgo
ao qual esta secdo se empenhara ndo se trata de um mapeamento exaustivo, nem tampouco
independente ou inovador. Primeiro, como uma fragilidade comum a qualquer reconstrucéo
historica, as reflexdes aqui contidas ndo poderdo, de fato, representar e ilustrar com plena
fidelidade tudo o que estava por tras da ideia do autor. Além disso, esta secdo nada terd de
pioneira. Antes, apoiada pelos trabalhos de Marchevsky (2014), Dostaler (2007 e 2009) e
outros, apenas se trata de um pequeno reforco no intuito de sistematizar — em oito “pontos” —
as origens do pensamento de Keynes sobre o amor ao dinheiro.

Como uma primeira raiz evidente, tem-se a repulsa do autor em relagédo a Era Vitoriana,
periodo em que a Inglaterra crescera e consolidara-se como hegemonia econémica, politica e
militar sob a égide do governo da Rainha Vitoria, entre 1837 até 1901. Este momento fora
marcado por uma clara ascensdo da classe burguesa e, consequentemente, de seus ideais e
valores, intimamente ligados aos dos puritanos ingleses — como a unidade familiar e a
sexualidade estritamente em seu sentido de procriacdo, o repldio quase total ao prazer nas
diferentes esferas da vida e a supervalorizagdo da poupanca, na qual a acumulacao de dinheiro
tornara-se um objetivo precioso. Dessa maneira, a moral da sociedade britanica na qual o autor
vivia era marcada pelas consequéncias desse periodo e, como resposta, Keynes e seus aliados
do Bloomsbury somavam esforgos “revolucionarios” em rejeitar tradicdes e combaté-las por
meio da intelectualidade, da arte e da academia, embora no fundo, como Marchevsky assinala,
todos ndo passassem de “bons burgueses” (MARCHEVSKY, 2014, p. 19). Nesse sentido, muito
da visdo de Keynes do desejo pelaacumulagdo como patologia e expressao irracional do homem
pode ser explicada, na verdade, por sua opinido em relacdo ao cdédigo moral e ético — em sua
visdo, tambem patoldgico e irracional — da sua época.

Outra influéncia importante € a critica do autor a filosofia de Jeremy Bentham, filosofo
e economista que lancara as bases do pensamento utilitarista. Segundo o utilitarismo, as

intengdes humanas se resumiam na busca em maximizar o prazer e minimizar a dor, 0 que, para
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Keynes, devido ao carater hedonista, provocava a “sobrevaloriza¢do do critério econdmico”
(MARCHEVSKY, 2014, p. 26). A opinido de Keynes pode ser entendida quando o autor, ao
comemorar o fato de muito dos economistas, incluindo ele, terem “escapado da tradi¢ao
benthaniana”, afirma que essa tradi¢cao seria a grande responsavel pela “decaida moral” de sua
época (KEYNES, 1971, p. 445). Nesse sentido, o enaltecimento do dinheiro como fonte de
prazer humano ilustrado pelo amor ao dinheiro — “o problema moral” que assolava sua época
(KEYNES, 1971, p. 268) — muito provavelmente possuia origens, segundo Keynes, na ética

utilitarista de Bentham.

Por outro lado, uma das maiores influéncias da ética de Keynes adveio de um dos
grandes pensadores de sua época, George Edward Moore, que fazia parte do grupo dos
Cambridge Apostles. Em suma, os Apostles foram intelectuais precursores do Bloomsbury que
muito inspiraram o grupo em que Keynes fazia parte. Embora Moore seja ainda enquadrado no
grande “bloco” utilitarista, seu utilitarismo pouco conversa com o de Bentham — a ndo ser pelo
consequencialismo de ambos, no qual “o julgamento de um ato decorre das caracteristicas de
suas consequéncias” (MARCHEVSKY, 2014, p. 23). Por sua vez, Marschevsky (2014) ressalta
que o grande diferencial do ideal ético-filosofico de Moore esta em sua concepc¢do de que a
qualidade do bom seria intrinseca e ndo analisavel e em seu pluralismo, no qual, ao invés do
“prazer” do utilitarismo hedonista, o que importava eram os estados de consciéncias que seriam
bons em si mesmos — como a contemplacdo da natureza, os prazeres do sexo, a vida pacifica
em comunidade, entre outros. Em alguns registros, Keynes cita a famosa obra de Moore,
“Principia Ethica”, e até afirma que sua ética seria essencialmente aquela apresentada pela obra.
Dessa forma, vemos que, em sua obra Possibilidades, Keynes faz uso da filosofia de Moore ao:
(1) justificar, ainda que com claras ressalvas, o capitalismo e até a prépria loucura do amor ao
dinheiro como Uteis para conduzir a sociedade, sob a roda da acumulacéo, a resolucdo do
problema econémico; e (2) atribuir como fim aceitavel da vida humana a conquista do estado
de “bem viver”, um estado de consciéncia bom em si mesmo, no qual as pessoas estariam
ocupadas contemplando a beleza da vida, desfrutando das artes e das relagdes humanas.

Ainda outra muito provavel influéncia na concep¢ao do “money-motive” esta na visdo
de Keynes acerca da moeda em si e, principalmente, da moeda em sua funcao de “reserva de
valor”. Como Gomarasca (2018, p. 18) coloca, Keynes reconhecia que a fungdo priméria do

dinheiro como “unidade de conta” - a medida em que “dividas e pregos e poder de compra geral
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sdo expressos” (KEYNES, 1978, p. 27) - e também sua funco - ainda que limitada? - como
“meio de troca” eram indispensaveis para o “bom funcionamento do sistema monetario”, pelo
menos no mundo da economia classica. Entretanto, diferentemente da forma com que a
economia convencional enxergava 0 dinheiro — como um meio “transitorio” e “neutro”
(KEYNES, 1971, p. 408) — a teoria de Keynes atribuiu & moeda a capacidade de influenciar na
tomada de decisdo dos individuos, que ndo a utilizariam somente para realizar transa¢fes, mas
também para o entesouramento, buscando a acumulagdo de riquezas em sua forma mais liquida.
Por sua vez, Keynes acreditava que esta funcéo aliada a preferéncia dos homens pela liquidez
contribuia para que a sociedade, em busca de seguranga frente as “incertezas do amanha”, agisse
de modo irracional: se enxergamos o dinheiro como um mero intermediario, sem significancia
em si mesmo, entdo acumula-lo automaticamente torna-se sem sentido (GOMARASCA, 18, p.
25). Dessa forma, sob a égide dessa funcdo monetaria é que estaria a concep¢do de Keynes
acerca do amor ao dinheiro. Pelas palavras de Gomarasca:
Nesse estagio, o dinheiro como reserva de valor entra em cena: que melhor
protecdo haveria contra os perigos do desconhecido do que acumular ativos
liquidos? (...) “Nosso desejo de reter dinheiro como uma reserva de valor é
um bardmetro do grau de nossa desconfianga em nossos proprios calculos e
convengdes acerca do futuro” (KEYNES, 1937, p. 216) (GOMARASCA,
2018, p. 24)
Em 1906, em uma mensagem de Keynes ao escritor britanico Strachey pode-se observar
a admiragdo que o economista nutria pela ética do “espléndido” — como assim o adjetiva -
filosofo grego Aristoteles. Para Keynes, jamais, nem antes ou depois, houve tamanho “bom
senso” como aquele demonstrado pela ética aristotélica. De fato, a concepgao ético-econdmica
de Avristoteles parece ter influenciado profundamente a de Keynes. O fildsofo diferenciara a
economia doméstica, “oikonomike”, a arte da manutenc¢ao da casa, da “chrematistics”, a busca
pela riqueza como meio para a satisfacdo pessoal. Segundo Marchevsky (2014, p. 35-36),
enguanto a economia doméstica seria para Aristoteles algo natural e com um limite claro, a arte
de adquirir seria “ndo origindria da natureza” e infinita, na qual “ndo se pensa em viver bem,
mas em viver e multiplicar, sem limite, a fortuna”. Além de também resgatar a fabula do rei
Midas, o filésofo também apresenta uma concepcao de boa vida que giraria em torno de um

estado de satisfacdo e de plenitude e, inserido no contexto grego, parecia concordar com o

2 Ver “The Love of Money: On Menger and Keynes” (1930) de Paolo Gomarasca para compreender o carater
limitado a que Keynes atribui & funcdo monetaria de “meio de troca”.
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“consenso” de sua €poca de que uma vida de lazer estava muito acima de uma vida de trabalho.

Com tantos elementos em comum, parece inegavel o fato de que o economista

Como Marchevsky (2014) pontua, de forma consideravelmente paradoxal, tem-se a
influéncia da religido judaico-cristd sobre a concepcao de Keynes do amor ao dinheiro. Embora
um declarado ateu e “imoralista”, a teoria econdmica e a filosofia de Keynes aparentam carregar
influéncias diretas e indiretas da ética crista e, ao final de sua vida, o proprio autor reconhece
gue se equivocara em considerar os cristdos, ao invés da tradi¢do bethaniana ja citada, como os
inimigos do avango social. Como um forte exemplo da influéncia cristd, tem-se a teoria
desenvolvida pelo conhecido frade catélico Tomas de Aquino que justificava a condenacéo dos
juros. Conforme Dostaler (2007, p. 163) destaca, essa teoria antecipou a visédo de Keynes da
eutanasia do rentier — fenbmeno citado por Keynes em Possibilidades, como acontecimento
“natural” a medida em que a sociedade chegasse ao 4pice da abundancia e o capital ndo mais
fosse escasso. Além disso, Marchevsky (2014) ressalta que o repudio do autor em relacdo a
acumulacdo como objetivo de vida humano e a prética da usura muito se aproxima daquele
encontrado no Novo Testamento com as palavras de Jesus e da propria posicdo adotada pela

Igreja Catolica durante a Idade Média.

Ainda que ja citado anteriormente, torna-se imperativo reconhecer o contato do autor
em relagdo a experiéncia socialista soviética no processo de construg¢do do seu ideal do “money-
motive”. Para Marchevsky (2014), aos olhos de Keynes, o grande beneficio do Leninismo foi
“construir uma sociedade na qual as atitudes motivadas pelo dinheiro t€ém sua importancia
relativa muito menor”. Em outras palavras, a realidade de uma sociedade na qual o dinheiro
perdera seu protagonismo na “mente e coragdo” das pessoas era em muito estimada por Keynes
e muito provavelmente serviu para reforgar que a utopia com a qual o autor sonhava ndo seria,
de fato, tdo utdpica assim. Entretanto, diferentemente do caminho em que Keynes explicita em
Possibilidades, na experiéncia russa, como aprofundaremos mais a frente, o custo desse
resultado foi sentido com a suplantacdo de um principio ético inegociavel: a liberdade

individual.

Por fim, uma Gltima e valiosa influéncia, digna do assunto principal do proximo capitulo
desta obra, esta na teoria psicanalitica sobre o dinheiro. Por motivos que serdo expostos mais a
frente, o conceito freudiano do desejo pela acumulacdo, que ja era ha tempos reconhecido e
comentado na psicanalise quando Keynes resolveu utiliza-lo, parece constituir boa parte do
fundamento sob o qual o economista construira sua concepcdo do amor ao dinheiro. Além do

protagonismo que todo o Bloomsbury atribuia as obras do pai da psicanalise, evidéncias
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especificas do impacto dessas obras na opinido de Keynes encontram-se em diferentes citacdes
do autor, que considerava Freud um dos grandes “génios inovadores e perturbadores” de sua
época, cujas teorias carregavam “algo novo e verdadeiro sobre a forma com que a psicologia
humana funciona” (WINSLOW, 1986, p. 550) e na propria declaragdao do autor a Strachey de
que estava prestes a completar a leitura de todas as obras do psicanalista (WINSLOW, 1986, p.
550).

Em suma, resgatando parte das consideracdes finais do segundo capitulo da obra de
Marchevsky (2014, p. 49-50), o esforco de reunir as diferentes fontes de influéncia que
contribuiram para a formacdo da concep¢do de Keynes sobre o amor ao dinheiro conduz o
pesquisador a duas conclusGes muito importantes. Em primeiro lugar, com origens advindas de
campos do conhecimento tdo variados entre si — como psicologia, filosofia, sociologia, histéria
e politica — torna-se claro que o pensamento keynesiano tinha como base a interdisciplinaridade.
Em seguida, diferentemente do que a academia da teoria econdmica costuma questionar,
Keynes fez parte do grupo de pensadores — dentre eles Aristoteles, Tomas de Aquino e outros
— Que Se preocupou em pensar a pratica econdmica com as questfes éticas. Para o autor, a
atividade econémica ndo poderia, nem deveria, ser vista como um fim em si mesmo. Antes, 0
que a justificava estava na finalidade que o autor a outorgava: a pratica econdbmica é que
permitiria a sociedade alcangar o estado de “bem viver”, a boa vida a qual Keynes tanto parecia
ansiar. Como Davidson (2009, p. 11) coloca, para Keynes, um “bom conselho dos economistas”
era a “condi¢@o necessaria para encorajar a possibilidade de uma sociedade civilizada”.

A busca por reconstruir a cosmovisdo de Keynes, em outras palavras, o esforco de
enxergar usando as “mesmas lentes” do autor, enquanto compreendia o conceito do amor ao
dinheiro ndo é tarefa facil e, como ja mencionado, enfrenta notaveis barreiras. Entretanto,
mesmo com uma visao de mundo tdo heterogénea e, por vezes, paradoxal, essa complexa tarefa
apresenta especial proveito para aqueles que desejam mergulhar no entendimento deste

conceito.

1.6 - Amor ao dinheiro: “patologia social” ou “motor econdomico”?

E exatamente enquanto descrevia as mudangas que a sociedade precisaria experimentar
para alcangar esse “mundo ideal” que Keynes apresenta o conceito objeto desta obra — o “amor
ao dinheiro” (“love of money”). Para o economista, um “pré-requisito”, um dos estagios mais
importantes, para que o codigo moral da sociedade mudasse e as pessoas aprendessem a
valorizar a virtude e a sabedoria consistia na perda do protagonismo social da acumulacao de

riqueza. Neste cendrio, coloca Keynes, “nds seremos capazes de nos dar o luxo de acessar o
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motivo [por tras] do dinheiro em seu verdadeiro valor” (KEYNES, 1963, p. 362). Finalmente:

a que motivo, ou “money-motive” como bem o chama, o autor se referia?

O economista se referia ao amor ao dinheiro, sentimento este que se achava no amago -
na mais profunda e incontestavel posicéo - do sistema capitalista. Tendo vencido o problema
econdmico da subsisténcia e possuindo o suficiente para viver dignamente, o amor ao dinheiro
COmo uma posse, ou seja, como um fim em si mesmo, seria finalmente enxergado pela
sociedade como a verdadeira morbidade que € — e sempre foi -, como uma daquelas “propensdes
semi-criminosas e semi-patologicas” atribuidas aos cuidados dos “especialistas em doengas
mentais”, disse Keynes. Para ele, isso faria com que muitos dos costumes sociais e das praticas
econdmicas que eram mantidas a qualquer custo dentro da logica de mercado, “por mais
nojentas e injustas que fossem em si mesmo”, fossem enfim descartados da vida em sociedade.
Embora tenha deixado claro que nem todos atingiriam tal estagio “superior”, o autor afirma
com significativa convicgdo que, em 100 anos, essa condicdo seria a realidade do restante da

humanidade.

Anos antes, em seu artigo “A Short View of Russia”, feito apds sua viagem de lua de
mel com Lydia Lopokova para a Unido Soviética, o autor categoricamente afirma estar cada
vez mais claro para ele que o problema moral de sua época seria justamente esse amor ao
dinheiro. Nessa citagdo, Keynes mostra que tal sentimento havia “contaminado” 90% das
atividades da vida capitalista, enquanto a busca individual por seguranca econémica tornara-se
o esforco principal das pessoas, o dinheiro transformara-se na maior medida de sucesso e
aprovacao social e o instinto a acumulagdo consolidara-se como um fundamento da provisdo
necessaria para a familia e para o futuro. Como ja citado anteriormente, embora Keynes
definitivamente ndo demonstrasse apoio ao bolchevismo, cuja “concepg¢do de liberdade ele
achava ser repugnante” (DOSTALER, 2007, p. 164), o autor parece sugerir que 0 comunismo
russo representava sim uma primeira — e confusa — agitacdo de mudanca no modo de pensar da
sociedade em relagdo ao dinheiro:

Uma revolucdo em nosso modo de pensar e sentir acerca do dinheiro pode se
tornar o crescente proposito das encarnagdes contemporaneas do ideal. Quem

sabe, nesse sentido, 0 Comunismo Russo represente a primeira confusa
agitacdo de uma grande religido (KEYNES, 1972, p. 268).

Uma das razdes para considerar o amor pelo dinheiro como o grande problema moral
de sua era estava no fato de que, para o autor, essa inclinagdo “semi-patologica” estava,

inclusive, intimamente ligada a eclosdo de guerras entre nag¢fes. Segundo Dostaler (2009, p. 2),
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Keynes identificava duas causas para o que chamaria da “Guerra Civil Europeia”: de um lado,
a competicdo resultante da acumulagéo de riqueza — que durara um século e cujo montante ndo
podia ser completamente consumido e, por isso, precisava ser destruido -, do outro, 0
descontentamento da classe mais pobre que, excluida do sistema pelo fato de ficar com as
“migalhas” de uma “torta” econdmica que sO crescia, fomentava o nacionalismo e a guerra.
Nesse sentido, enquanto a cobica dos paises por mais e a necessidade das classes “esquecidas”
de desfrutarem do banquete, ambas diferentes manifesta¢cbes do amor ao dinheiro, crescessem,

os conflitos entre nacdes ndo cessariam.

Além disso, Dostaler (2009) deixa claro que o autor nao considerava as consequéncias
do amor ao dinheiro somente na esfera social. Para Keynes, o carater destrutivo desse impulso
minava tanto o0 homem quanto a natureza, metaférica e sarcasticamente pontuando que 0s
homens destroem a “beleza do campo” porque o “esplendor inapropriado da natureza” nao tem

valor econdmico e s3o capazes de até “desligar o sol e as estrelas” porque esses na0 pagam

dividendos (KEYNES, 1982, p. 242).

Para Keynes, a acumulacéo de riquezas como um fim em si mesmo podia ser ilustrada
pela antiga lenda do Rei Midas, uma figura histérica que, durante o oitavo século antes de
Cristo, havia sido rei da Frigia — parte da atual Turquia. Além de constituir um territério vizinho
de Lidia, local conhecido como a origem da cunhagem de moeda, o reino da Frigia controlava
importantes minas de ouro e prata, que o fizeram crescer e prosperar até o sétimo século A.C.,
antes da invasdo dos cimérios e a dominacdo pelo império persa. Segundo Thomas Bulfinch
(2011), o mito dizia que Midas, apds ter abrigado Sileno, tutor de Dionisio, também conhecido
como Baco, o deus olimpico do vinho, recebera do préprio Dionisio o direito de escolher
qualquer recompensa que desejasse. Midas, um rei ambicioso e verdadeiro amante do dinheiro,
escolheu que tudo o que tocasse fosse transformado em ouro. Triste pela escolha tdo mal feita,
Dionisio 0 concedeu seu desejo e despediu o rei Midas saltitante de alegria com sua
recompensa. Logo mais essa alegria se transformaria em terror: o rei se dera conta de que até o
gue tentava comer ou beber transformava-se em ouro. Com o risco de morrer rico, mas faminto
e sedento, Midas implorou ao deus do vinho que o libertasse de sua maldicéo. Por fim, Dionisio
concordou e o instruiu a lavar-se nas aguas do rio Paco — 0 que, segundo a tradicao, explicava
a tamanha abundancia de ouro encontrada neste rio.

Parece ser um consenso entre 0s muitos autores que se debrugaram no entendimento do
conceito de Keynes do amor ao dinheiro o fato de que Midas ndo representava somente “as

tendéncias bulionistas da Asia” (1982, p. 227), como cita o préprio economista. Antes, a
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insaciabilidade do ambicioso rei era um fidedigno retrato da humanidade inflamada pelo desejo
pela acumulacdo. Igualmente a logica observada pelo desejo de Midas, no capitalismo
“irreligioso” da atualidade, “enriquecer” tornara-se o processo de ‘“acumular sem fim”

(DOSTALER, 2009, p. 4).

Além disso, como Marchevsky (2014, p. 43) pontua, o mito de Midas ¢ também “uma
metafora para a preferéncia pela liquidez”, uma vez que o desejo do rei “por acumular” cresce
de acordo com o crescimento da riqueza, portanto, “quanto mais risco, menos se quer gastar”.
Nesse sentido, 0 amor pelo dinheiro estaria diretamente ligado a preferéncia pela liquidez -
sendo uma expressao desta ultima. Afinal, “a ndo ser atormentado por uma doenca mental,
porque uma pessoa desejaria manter dinheiro em forma liquida?”’ (DOSTALER, 2009, p. 10).
Ainda, usando as palavras do proprio Keynes, “porque alguém fora de um asilo lunatico
desejaria usar dinheiro como reserva de valor?” (KEYNES, 1937, p. 216). Uma vez que a
liquidez diz respeito a facilidade que um bem pode ser trocado por qualquer outro, sendo
rapidamente transformado em meio de pagamento, o dinheiro se trata da encarnagao “perfeita”
desse conceito. Dessa forma, a preferéncia pela liquidez seria uma propensao psicoldgica ligada
a inseguranca dos individuos — que, direcionados por suas incertezas quanto ao futuro,
“parcialmente movidos pela razdo e parcialmente movidos pelo instinto” (KEYNES, 1937, p.
216), buscam manter parte de seus ativos em uma forma liquida e, em Gltima instancia, acabam
por amar o que tem em suas maos. Como afirma Gomarasca (2018, p. 24), esse “diagnostico
keynesiano” ¢ “obviamente nao-ortodoxo: nosso desejo por reter dinheiro como reserva de
valor ndo € justificavel como perfeitamente racional” e, certamente, nao se trata de uma escolha
que maximiza a utilidade individual - como pressupde a economia cléassica. E por isso que
Keynes ressalta:

A posse de dinheiro real acalma nossa inquietacdo; e o prémio que exigimos

para emprestar nosso dinheiro [a taxa de juros] é a medida do grau de nossa
inquietagdo (KEYNES, 1937, p. 116).

Segundo Keynes (1983, p. 173), essa busca pela liquidez, esse “sentimento em relagao
ao dinheiro”, atua no nivel “mais profundo de nossa motivacdo” e ¢ evidenciado especialmente
nos momentos em que “se enfraquecem as mais elevadas e as mais precarias convengoes”.
Quanto a essas convengdes, Belluzzo (2016, p. 73) afirma que, na perspectiva de Keynes, elas
nao tém fundamentos capazes de “livra-las da incerteza radical em que os proprietarios de

riqueza estdo mergulhados”. Por isso, essas convengdes escancaram a precariedade da condicéo
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humana, que necessitaria de “ancoras sociais para sua reproducdo” - assunto que serd mais

discutido no capitulo seguinte.

Em suma, o dinheiro dd ao homem um gosto irreal de imortalidade. De fato, para
Keynes, o amante do dinheiro estd sempre “tentando garantir uma imortalidade hipotética ¢
ilusoria” em tudo o que faz (KEYNES, 1963, p. 363). Na realidade, estando ligado ao instinto
da morte e o desejo pela sobrevivéncia, o amor ao dinheiro, observado pelo autor, atua como
um “coadjuvante da selecdo natural” (KEYNES, 1983, p. 284). Embora sem muitos detalhes, o
que Keynes parece sugerir ¢ que, dentro do “capitalismo irreligioso” da época, a busca pela
acumulacdo do dinheiro como uma forma de sobreviver a incerteza futura acaba por “ajudar” a
selecdo natural: os bem-sucedidos, que, movidos pelo desejo de solucionar o problema
econémico, alcancam o minimo suficiente para sobreviver, sdo quem perpetuam a linhagem da

humanidade — e a lo6gica da acumulacéo.

Dostaler (2009, p. 9) também afirma que, segundo a opinido de Keynes, esse desejo por
reter (ou acumular) dinheiro estava também ligado ao “adiamento do consumo, a abstinéncia e
a negagao do prazer”. Dessa forma, uma combinacdo do ideal puritano e da moral vitoriana —
amplamente criticados por Keynes e seus amigos do Bloomsbury -, fazia com que a sociedade,
em suas raizes, valorizasse a atitude abnegada de recusa aos prazeres “mundanos” que,
eventualmente, o consumo também poderia oferecer. Dessa forma, Keynes associava o “dever
de poupar” como tendo se tornado uma virtude para a sociedade, de modo que, “ao seu redor”,
estavam todos aqueles “instintos do Puritanismo que, em outras €épocas, havia se isolado do
restante do mundo e negligenciado as artes da producdo bem como as do prazer” (KEYNES,
1971, p. 11).

({24

Ao mesmo tempo, ha também uma esfera “util” a qual Keynes atribuia ao conceito do
amor ao dinheiro: a de funcionar como uma forma do homem canalizar seus impulsos sadicos,
aqueles que levam homens a tratarem outros homens como objetos. Para o autor, o dinheiro
representava uma alternativa menos “ameacadora” para que o homem direcionasse suas
intengdes obscuras € perigosas em sua “busca inconsequente por poder pessoal e autoridade e
outras formas de auto engrandecimento”. Ndo sendo satisfeitos no dinheiro, esses impulsos
poderiam ser canalizados para coisas consideravelmente piores e mais cruéis — podendo chegar
tdo longe quanto o impulso a matar. Nesse sentido, o autor sabiamente pontua:

E melhor que um homem tiranize sobre seu balango bancério do que sobre
seus companheiros; e ainda que o primeiro seja as vezes denunciado como

sendo um meio para o Ultimo, as vezes, a0 menos, é uma alternativa
(KEYNES, 1936, p. 374).
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Além disso, como ja mencionado, estando no &mago do sistema capitalista, 0 amor ao
dinheiro seria o seu verdadeiro motor, segundo Belluzzo, “o sentimento que move o individuo
na economia mercantil-capitalista” (2016, p. 41), conduzindo a sociedade a acumulagdo da
rigueza e, consequentemente, a resolucdo do problema econdémico. Dessa forma, para Keynes,
embora incapazes de desfrutar da abundancia em si, seriam justamente os ‘“‘cansativos”
fazedores de dinheiro (“money-makers”) que carregariam “no colo” toda a sociedade junto com
eles até a abundancia econémica (KEYNES, 1963, p. 362). Como Belluzzo (2016, p. 41)
destaca, segundo Keynes, embora a acumulacio de riqueza degenerasse em “vicio e tormento”
para 0 homem moderno, ela seria benéfica quando dirigida ao progresso material das
comunidades, disseminando confortos e facilitando a vida moderna. Dessa maneira, remonta-
se o carater “ambiguo” da visdo de Keynes ressaltado na segunda secdo, antes relacionado ao
sistema capitalista, agora ligado a principal maquina deste sistema: 0 amor ao dinheiro. Embora
patoldgico e até “semi-criminoso”, a utilidade desse impulso deveria ser considerada quando
visto como um meio para um fim proveitoso, o qual toda a sociedade buscava ainda que sem
saber. Isso parece estar presente nas reflexdes encontradas nos primeiros escritos do autor,
mencionadas por Dostaler:

Essas ideias aparecem nas suas primeiras notas de aula: “O valor ético da
riqueza ndo é facilmente justificado a ndo ser que consideremos o estado atual
das coisas como puramente transitorio” (KP, UA/6/15, p. 45) (DOSTALER,
2007, p. 164).

Por sua vez, Paesani (2017, p. 256-257) resume muitos os pontos aqui discutidos
destacando trés sentidos contidos no conceito do amor ao dinheiro. Primeiramente, o amor ao
dinheiro seria o amor pela “acumulagdo sem fim”, o que, embora questionavel em diversos
termos, contém um “elemento construtivo”: o de ser o motor do investimento, do crescimento
e do progresso material. Em um segundo “nivel”, o amor ao dinheiro seria o amor pela
“remuneracdo € riqueza conspicuas como marcas de sucesso pessoal e reconhecimento”,
levando a “divisdo social, a distribuicao desigual e a ma alocacao de recursos”. Ainda em um
terceiro nivel, o amor ao dinheiro teria sua esfera irracional ligado a seguranca econémica e a
acumulacao.

Portanto, para uma compreenséo correta acerca do amor ao dinheiro, tendo em vista as
contribuicbes de Keynes, ndo se pode subestimar seu carater dubio: ainda que constitua uma
neurose, um impulso patologico e irracional do homem, o amor ao dinheiro € o motor capaz de

fazer a roda capitalista girar. Por sua vez, ¢ somente essa roda que, tendo “girado” o suficiente,
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conduzira finalmente a sociedade ao estado do “bem viver”. Nem apenas uma patologia, nem
apenas um motor. Segundo Keynes, o amor ao dinheiro é doentio, mas, sobretudo e tdo somente

por agora, Necessario.
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Capitulo 2 - A Psicanalise e o “amor ao dinheiro”

2.1 - Considerac0es iniciais

As contribuicBes de Freud, o fundador da psicandlise, no entendimento da mente
humana e no tratamento de doencas mentais revolucionaram o ramo da psicologia e, até hoje,
reverberam nos mais diferentes temas e areas de estudo. Dado o objetivo de elucidar o conceito
do “amor ao dinheiro” - uma expressdo majoritariamente mental dos individuos - a tarefa de
compreender, ainda que vagamente, 0 que a psicandlise diz sobre o tema ndo poderia ser
subestimada.

Nesse sentido, este segundo capitulo busca examinar a contribuicdo da psicanalise para
o conceito do “amor ao dinheiro”, com destaque para as contribui¢des de Sigmund Freud. Para
tanto, a primeira secéo investiga a importancia da teoria freudiana para a formacao do conceito
do amor ao dinheiro segundo a ética de Keynes. Além disso, nela serda apresentada uma
cronologia do tema do dinheiro ao longo das obras de Freud. Em seguida, as se¢bes 2.2 e 2.3
apresentam, respectivamente, o curioso esquema freudiano em relacdo ao dinheiro e ao apego
ao dinheiro. Desde agora, cabe a orientacdo de que, dada a excentricidade e eventual
asquerosidade das ideias que serdo apresentadas, a melhor maneira de 1é-las € desfazendo-se de
qualquer preconceito, mantendo firme o genuino intuito de compreender a visao psicanalitica.
Por fim, uma reflexao acerca da existéncia de uma teoria “freudiana-keynesiana” ¢ feita com o

intuito de esclarecer e incentivar possiveis novos trabalhos na area.

2.2 - Keynes, Freud e o dinheiro

Evidéncias®> mostram a estima que Keynes nutria por Sigmund Freud, seu
contemporaneo, cuja expressividade em sua época crescia gradativamente e capturava a atengéo
de muitos intelectuais, incluindo aqueles do Bloomsbury, grupo o qual Keynes fazia parte.
Nesse sentido, € preciso destacar a importancia da teoria psicanalitica para a formacgéo da
concepcao de Keynes acerca do amor ao dinheiro.

Como uma primeira fonte que evidencia essa importancia, no trecho a seguir de

Possibilidades, Keynes (1963) aponta para o estagio oriundo da acumulag&o de riqueza, no qual

3 Como jé citado anteriormente na secéo 1.5, Winslow (1986, p. 550) cita duas cartas de Keynes referindo-se ao
autor, no ano de 1925. Na carta a James Strachey, Keynes revela que estava proximo de completar a leitura de
todos os livros de Freud. Na carta ao “Nation and Athenaeum”, Keynes chama Freud de um dos “inovadores e
perturbadores génios” de sua época e classifica o contetdo das teorias de Freud como “algo novo e verdadeiro”.
Forrester (2017) afirma que, no caso desta tltima carta, Keynes a escreveu em resposta ao conflito de dois de seus
amigos - Ramsey e Wittgenstein - que divergiam em suas opinides em relacdo a Freud. Como Forrester coloca, ao
seu amigo critico de Freud, Wittgenstein, Keynes argumenta que Freud falava “muito diretamente” e “muito
verdadeiramente” as nossas intuigdes para ser descartado (2019, p. 18).
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0 problema econdmico seria finalmente resolvido e o amor ao dinheiro, pela grande maioria,

superado. Nesse estagio, a acumulacdo de riquezas perderia sua alta importancia social e, como

consequéncia, o autor afirma:
Nos seremos capazes de nos dar o luxo de acessar o motivo [por tras] do
dinheiro em seu verdadeiro valor. O amor ao dinheiro como uma possesséo -
diferententemente do amor ao dinheiro como um meio para 0S prazeres e
realidades da vida - sera reconhecido pelo o que é, uma morbidade um tanto
guanto nojenta, uma daquelas semi-criminosas, semi-patoldgicas propensoes
gque sdo entregues com tremor aos especialistas em doencas mentais
(KEYNES, 1963, p. 362-363).

A fala de Keynes carrega trés elementos-chave que, em suas entrelinhas, podem
configurar referéncias indiretas a 6tica psicanalitica do amor ao dinheiro. Em primeiro lugar, a
escolha do substantivo “morbidade” e do adjetivo “semi-patoldgicas” muito provavelmente ndo
foi a toa. Essas duas palavras, como ja apresentado, expressam a visao do autor de que 0 apego
ao dinheiro ndo seria um mero traco de personalidade ou até do comportamento de alguns, mas,
conforme afirma a psicanalise, seria a expressdo de uma obsessdao, uma neurose a ser superada
por meio de tratamento mental. Além disso, o uso da expressdo “um tanto quanto nojenta”
referindo-se a morbidade também n&o parece ter sido feito ao acaso - uma vez que inimeros
outros termos poderiam facilmente substitui-la sem que a énfase semantica fosse perdida. Como
sera exposto na se¢do seguinte, a tematica do dinheiro e do apego ao dinheiro para a psicanalise
se da em um contexto excéntrico e curioso: Freud propde a equivaléncia simbdlico-psiquica do
dinheiro as fezes e a conexdo entre 0 apego ao dinheiro e a defecacdo. Sem davidas, qualquer
conhecedor dessas relagdes as classificaria como “nojentas”. Em terceiro lugar, ao reservar
essas propensodes aos “especialistas em doengas mentais”, Keynes diretamente evoca a esfera
psicoldgica na questdo e, novamente, exibe familiaridade com a mesma.

Outra fonte de evidéncia da importancia atribuida por Keynes a Freud encontra-se no
segundo volume de um dos livros mais famosos do autor, “A Treatise on Money”. Neste, ao
falar sobre o ouro, o autor remonta a opinido do psicanalista com o intuito de fortalecer a sua
propria:

Dr. Freud relata que existem razbes peculiares profundas em nosso

subconsciente por que o ouro em particular deveria satisfazer fortes instintos

e servir como um simbolo (KEYNES, A Treatise on Money, 1930, p. 258).

A partir dessa passagem néo restam dividas de que o autor possuia pleno conhecimento

do que a teoria psicanalitica afirma acerca do dinheiro - das “razdes peculiares profundas” que
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fazem parte da explicacdo psicanalitica da coisa. Ainda de forma mais clara, nas notas de rodapé
das paginas 258 e 259, Keynes concebe o que chama de “teoria freudiana do amor ao dinheiro”,
indicando obras que comporiam o nucleo conceitual dessa teoria - obras de Freud e de dois de
seus conhecidos seguidores, Sandor Ferenczi e Ernest Jones.

Torna-se relevante, agora, pontuar a trajetéria do assunto do dinheiro presente nas
contribuigdes teoricas do “pai da psicanalise”. Como Rodrigo Diniz (2011), em “O Dinheiro na
Teoria Psicanalitica”, bem pontua, tem-se que 0 tema do dinheiro ganhou relevancia na obra
freudiana a medida em que se construia, “através da Psicandlise e seu ‘corpo tedrico’”, uma
“compreensdo de seus diversos significados nos ‘intercambios relacionais’ e na clinica
psicanalitica” (p. 1). Em outras palavras, a pratica clinica e o desenvolvimento e fortalecimento
do corpo teorico psicanalitico foram os principais habilitadores para que o assunto do dinheiro
ganhasse gradativa relevancia no trabalho de Freud.

Nesse sentido, de maneira cronoldgica, segundo Da Silva e Henriques (2017, p. 171-
174), as primeiras inquietacOes de Freud em relagdo ao dinheiro aparecem em duas de suas
cartas escritas ao longo de 1897 e remetidas a Wilhelm Fliess (FREUD, 1986), um polones
médico e amigo de Freud. Nessas cartas, o autor faz “analogias iniciais" entre fezes e dinheiro,
dinheiro e sujeira e articula, “de forma despretensiosa” e ainda ndo exaustiva, alguns dos
conceitos fundamentais da teoria psicanalitica que serdo posteriormente explanados - como o
de recalcamento, neurose obsessiva, zonas erdgenas, erotismo anal e outros. Anos depois, em
1900, em sua obra A interpretacéo dos sonhos Il, Freud retoma o assunto a partir da analise dos
sonhos com estimulo intestinal, alegando que esses “langam luz” do simbolismo que os envolve
e “confirmam a ligacdo entre o ouro e as fezes”, que seria também sustentada por “numerosas
provas oriundas da antropologia social” (FREUD, 1996a, p. 436). Como colocam Da Silva e
Henriques, cinco anos adiante, em 1905, o tema passa a ter maior delimitacdo nos Trés ensaios
sobre a teoria da sexualidade, nos quais, estabelecendo o conceito de zonas erdgenas - rgaos
do corpo que fornecem excitagdo e sdo as fontes do que a psicanalise chama de "pulsGes
parciais” - 0 autor afirma que a crianga expressa suas primeiras relacdes de negociacéo no ato
de defecar - exercendo sua docilidade ou hostilidade ao concordar ou recusar-se a “presentar”
sua mae com as fezes, que teriam sentido de “dadiva” (ou presente) como também sentido do
proprio “bebé” - uma vez que, em seu estagio cognitivo, bebés as enxergam como extensdo do
seu proprio ser (FREUD, 1996b, p. 119-215).

Por sua vez, em 1908, Da Silva e Henriques (2017) pontuam um evento importante:
Freud lanca a primeira das duas obras consideradas as mais importantes em relacdo ao tema.

Em Carater e erotismo anal, o autor descreve analogias entre tracos de carater e a relacéo
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dinheiro-sujeira-sexualidade, pontuando como a “ordem”, a “parcimonia” e a “obstina¢ao”,
juntas, correlacionam-se com os comportamentos das fungdes e 6rgdos corporais na infancia de
alguns (FREUD, 1996¢, p. 157-164). Anos depois, em 1913, com a obra Sobre o inicio do
tratamento, sao feitas contribui¢fes acerca dos mecanismos determinantes dos diferentes tipos
de neuroses que acometem os pacientes, afirmando que a mente humana sofre transmutacdes
psiquicas ao longo da vida junto com o desenvolvimento da funcéo sexual (FREUD, 1996d, p.
137-272). Por fim, em 1917, tem-se As transformacdes do instinto exemplificadas no erotismo
anal, a segunda obra fundamental para o tema. Nela, como Da Silva e Henriques (2017)
ressaltam, Freud trilha o caminho das transformacdes das pulsdes, aberto quatro anos antes, e
delimita uma cadeia simbdlica de identificacdo na qual as criangas, inconscientemente, levam
ao patamar de igualdade os conceitos de fezes, bebé, dinheiro e falo (FREUD, 1996e, p. 133-
143).

Dada a quantidade de trabalhos designados ao tema do dinheiro nas diferentes fases da
vida de Freud, segundo Da Silva e Henriques (2017, p. 180), a importéancia desse tema de
maneira nenhuma “se atenua” para o autor. Antes, ¢ em Freud que se viabiliza o “aclaramento”
do dinheiro como objeto ndo apenas “representacional de necessidades”, mas “constitutivo e
estruturante do ser”. Ou seja, para o “primeiro psicanalista”, o dinheiro, junto a outros objetos
simbolicos e representativos, ndo seria um mero meio para a satisfagdo de desejos econdémicos,
mas revelaria ligages profundas e formativas no desenvolvimento psiquico das pessoas. Além
disso, para Freud, o dinheiro aparece “permeado por diversas simbolizagdes”, atrelando-se de
forma permanente aos “distintos mecanismos do aparelho psiquico” (DA SILVA e
HENRIQUES, 2017, p. 180). Tais ‘“simboliza¢des” e “distintos mecanismos do aparelho

psiquico” serdo alvos dos esforgos deste trabalho na proxima sec¢ao.

2.3 - O dinheiro na psicanalise: “razoes peculiares profundas”
Freud, por meio do conhecimento das dinamicas sociais ao longo da historia, observou
que o dinheiro sempre esteve “intimamente ligado a sujeira”, por isso, registrou:
[...] onde quer que tenham predominado ou ainda persistam as formas arcaicas
do pensamento - nas antigas civiliza¢cBes, nos mitos, nos contos de fadas e
supersticBes, no pensamento inconsciente, nos sonhos e nas neuroses - 0
dinheiro € intimamente relacionado com a sujeira. Sabemos que 0 ouro
entregue pelo diabo a seus bem-amados converte-se em excremento apos sua
partida, e o diabo nada mais é do que a personificacdo da vida instintual
inconsciente reprimida. Também conhecemos a supersticdo que liga a

descoberta de um tesouro com a defecacdo, e todos estdo familiarizados com
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a figura do ‘cagador de ducados’ [Dukatenscheisser]’. Na verdade, segundo
as antigas doutrinas da Babilonia, o ouro sdo ‘as fezes do Inferno’ (Mammon

= ilu manman) (FREUD, 1996b, p. 162-164).

No capitulo 12 do livro “What is money?”, de John Smithin (1999), Dostaler e Maris
salientam que Freud e seu discipulo Ferenczi reconhecem - e exemplificam - o carater fecal do
dinheiro na linguagem e nos contos populares. Quanto a linguagem, os autores citam as
expressdes “to do ome’s business” (“fazer o seu negdcio”), aplicada quando outros estdo
defecando, e “money doesn’t smell” (“dinheiro ndo fede”), atribuida ao imperador Romano
Vespasiano e que significa que o dinheiro ndo é contaminado por suas origens - nesse caso, um
imposto de urinacdo estabelecido pelo imperador, uma origem socialmente suja. Quanto aos
contos, tém-se os famosos exemplos da galinha dos ovos de ouro e do burro que “fazia” ducados
- Cuja estatua tornou-se uma fonte na cidade de Luxemburgo.

Ao mesmo tempo, tal observacdo sustentava as descobertas em relacdo ao dinheiro e,
principalmente, em relacdo aos mecanismos psiquicos formativos da mente humana e de suas
patologias que o psicanalista fazia com o decorrer da pratica clinica. Como exemplo, pode-se
citar o famoso caso do Homem dos Ratos, publicado pelo psicanalista em 19009.

De maneira sucinta, 0 Homem dos Ratos descreve a historia clinica de um jovem
paciente de Freud, o tenente Ernst Lanzer. Ernst foi apresentado a Freud por um amigo enquanto
passava por um episddio de neurose obsessiva: o tenente havia contraido uma divida infima e,
ainda muito afetado apds ouvir de um tenente cruel a histéria de um castigo militar sadico
praticado no leste, um pensamento intrusivo lhe ocorre afirmando que, se ndo pagasse a divida,
tal castigo sadico seria aplicado também a seu pai - ja morto - e a sua dama amada. No castigo,
amarrava-se a vitima e um balde contendo um rato vivo era colocado em suas nadegas.
Acendendo uma chama embaixo do balde, o rato agitava-se em busca de uma saida e consumia
parte da pessoa. Apesar da absurdez, Ernst é profundamente oprimido pelo pensamento e, se
deparando com alguns impedimentos, articula maneiras também absurdas de pagar a divida,
vendo-se preso em um ciclo de idas e vindas de "razoabilidade™, cercado pela davida e pela
procrastinagdo, sem conseguir quitar a divida e cada vez mais perto do amedrontador - mas
impossivel - cenario em que seus queridos sofreriam o cruel castigo.

Depois de algumas consultas, Freud percebe que o episoddio néo se tratava de um caso
isolado, mas de um dentre muitos outros pensamentos obsessivos que acometeram e acometiam
Ernst. Além disso, aprofundando-se no contexto e na mente do paciente, Freud descortina a

existéncia de uma recorréncia nas palavras que envolviam o conflito de Ernst e compreende
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que todas as associacGes que o homem fazia remetiam a uma espécie de ambivaléncia de
sentido, escondendo simbologias psiquicas profundas que giravam em torno da “divida”
(dinheiro) e da relagdo do homem com seu pai falecido. O cruel castigo, na verdade, fazia parte
das fantasias sadicas do homem que, imaginando-se sofrendo e praticando-as, vé-se dividido
em dois pdlos. Entdo, esses dois polos passam a ser objetos de recalcamento alternados e, sendo
ideias desejantes intoleraveis para Ernst, que abominava o fato de carregar uma fantasia téo
cruel e absurda, a mente do paciente passa por uma substituicdo do conflito: Ernst vé-se preso
em um conflito pouco razoavel, mas menos 0dioso que o primeiro.

Como destaca Christian Dunker em seu video “O caso do homem dos ratos | Christian
Dunker | Falando daquilo 26 (2018), esse caso representou, para Freud, um marco tedrico,
fazendo-o migrar seu interesse na histeria para o interesse nos fenémenos ligados a neurose
obsessiva (DUNKER, 2018). Além disso, como ressalta Diniz (2011, p. 2), é ap6s a analise
desse caso e a observacao das diferentes equivaléncias simbdlicas nele presente que Freud é
levado a escrever a primeira obra fundamental na tematica do dinheiro & luz da psicanalise.
Nesse sentido, cabe aqui aprofundar o mecanismo exposto por Freud acerca dessas
equivaléncias simbolicas, como vemos, por exemplo, no trecho abaixo:

Nos produtos do inconsciente - ideias espontaneas, fantasias e sintomas - 0s

conceitos de fezes (dinheiro, dadiva), bebé e falo mal se distinguem um do

outro e sdo facilmente intercambidveis (FREUD, 1996g, p. 136).

Entretanto, antes de destacarmos o mecanismo freudiano em relacéo ao dinheiro, alguns
conceitos basicos da psicanalise tornam-se necessarios. Inicialmente, como destaca Alejandro
Viviani (2014), segundo a teoria psicossexual freudiana, a “problematica” do “ser” e do “ter” é
sempre presente na crianca. Primeiramente, a mente da crianca tem-na como o proprio objeto.
Em seguida, conforme seu desenvolvimento cognitivo, a logica passa a ser “se tenho o objeto,
ndo o sou”. Acrescido a essa problemética, tem-se a “pulsdo” - conceito no limiar entre o
psiquico e o corporal - e a “fonte” dessa pulsdo - lugar onde surge a excitacdo (zona erégena).
Além desses, o conceito de “impulso” se trata da exigéncia de esforco que se impde a0
psiquismo em busca de um “objeto” que tem como “finalidade” (ou “alvo”) a satisfacdo do
individuo. De forma sintética, a zona erégena desperta uma pulsdo que, por sua vez, impulsiona
a busca por um objeto cujo alvo é satisfazer essa pulséo despertada. Segundo o autor, “qualquer
parte do corpo pode ser zona erdogena” - COMO 0S genitais, a boca, 0 anus e o canal anal -
enguanto 0s objetos pulsionais sao partes destacaveis do corpo - como o seio, as fezes, o falo e,
com a adicdo de Lacan, até o olhar e a voz (VIVIANI, 2014, p. 60-61). Entretanto, é cabivel
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mencionar que, como afirma Diniz, as quantidades de excitacao que provém das zonas erogenas
ndo passam pelas mesmas alteragdes nem tém o mesmo destino ao longo da vida. De modo
abrangente, s6 uma parcela delas é que sera utilizada na vida sexual, enquanto outra parte serd
desviada dos fins sexuais e dirigida para outros fins (DINIZ, p. 3) - processo esse chamado de
“sublimacao” e que sera explanado mais adiante.
Como Da Silva e Henriques enunciam, o fato das fezes provirem do corpo do bebé faz
com que esse as enxergue como um bem essencial e valioso, tratando-se de “algo em que o
bebé dispde de propriamente seu e que ja ndo tenha sido adquirido de fora” (DA SILVA e
HENRIQUES, 2017, p. 174). Nesse sentido, Alejandro coloca que pela oralidade a demanda é
feita do bebé para a mée. Entretanto, na analidade, a demanda ¢ feita da mae ao bebé: a mée
demanda da crianca as fezes e, por isso, as fezes passam a ter para a crianca o significado de
“dadiva”, presente que a crianca da a sua mae. Dessa maneira, as fezes “se constituem como
primeiro objeto de troca”, uma vez que, “além das sensagdes de volupia mescladas as sensagdes
dolorosas pertinentes ao préprio ato de defecar, a crianga expressa no ato, através do auto
controle esfincteriano, a relacdo de negociacdo afetiva com a mae, por quem é cuidada,
recusando ou concordando com o que lhe provir” (DA SILVA e HENRIQUES, 2019, p. 174-
175). Como adiciona Viviani, mediado pela dadiva, no ato de defecar a crianca estabelece com
o outro um ““ato social’:
Neste intercAmbio, na defecacéo, como dizia Freud, a crianga tem que decidir
entre o0 narcisismo e 0 amor objetal, entre entregar as fezes, sacrifica-las ao

amor ou manté-las para uma satisfacdo auto erética como afirmacéo
(VIVIANI, 2014, p. 62).

Uma vez que as fezes adquirem tal significado psiquico, posteriormente, a crianca
transfere o interesse por essa substancia “imunda” pelo interesse por outra, que ¢ apresentada
para ela como a “mais valiosa dadiva da vida”: o dinheiro (DINIZ, p. 7). Em concordancia,
Belo e Marzagao (2006, p. 110) afirmam que “o primeiro significado do interesse de uma
crianca pelas fezes baseia-se, portanto, na ideia de dadiva, de presente”. E por este motivo que
a crianca “da valor a essa outra dadiva que ¢ o dinheiro”. Todavia, as razdes para essa tao
categorica - aos olhos de Freud - equivaléncia sdo diversas e diferentes autores pontuam e
destacam-nas com intuito de reconstruir a opinido freudiana.

Para Da Silva e Henriques (2017, p. 172-175), Freud correlaciona, inicialmente, o
dinheiro as fezes por meio da sujeira - uma vez que, por exemplo, desde cedo as criangas séo
educadas por seus pais a sempre lavarem suas maos ap0s tocar em dinheiro. Entretanto, o autor

também considera que a neurose trabalha através de um forte mecanismo de “formacao reativa™:
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muito possivelmente o contraste existente entre a substancia mais preciosa que o0 homem
conhece (o ouro, simbolizando o dinheiro) e a mais desprezivel (as fezes) tenham conduzido a
essa identificacdo especifica desses dois objetos. Além disso, outra possivel fonte de
equivaléncia que os autores destacam esta no fato de que o interesse erdtico na defecacdo acaba
desaparecendo em um periodo simultdneo ao aparecimento do interesse no dinheiro - que ndo
se fazia presente na infancia - o que, segundo Freud, facilita a transferéncia dessa “impulsio
primitiva, que estava em processo de perder seu objetivo, para 0o nosso objetivo emergente”.
Uma quarta explicacdo dada pelos autores esta na simbolizagdo de “troca” que se encontra
presentes nos dois objetos. Em suas palavras, “se historicamente o dinheiro surge como
facilitador do processo de troca de mercadorias entre as comunidades, no individuo ele facilita
a transferéncia da pulsao (anal).”

Por sua vez, Dora Tognolli (2014, p. 101) levanta hipoteses diferentes para a existéncia
dessa correlacdo entre os objetos. Para a autora, o objeto anal representado pelas “fezes e seus
equivalentes” carrega tragos particulares: embora ndo exista para o outro antes de sua excrecéo,
mal aparece e ja desaparece para o sujeito que o “fez”. Em outras palavras, quando ¢ expulso,
logo ¢ aniquilado. Nesse sentido, as fezes, de modo semelhante ao dinheiro, representam “um
objeto de alto custo, um fazer que da trabalho e logo se perde na rede social”. Além disso, ¢
também um objeto maldito, um tabu social que jamais deve ser tocado. A partir disso, tais
objetos conduzem o sujeito a duas problematicas ou, em suas palavras, dois diferentes registros
obsessivos: (1) de que o outro ndo aprove o que sai de dentro do sujeito, 0 que o sujeito produz;
e (2) de que, ao dar, o sujeito se perca - a saida desse impasse seria, entdo, reter. A correlacédo
simbolica entre os dois objetos seria, entdo, de “valor-sujeira” e de “retencdo-vergonha”.

Em suma, apesar das diferentes possiveis explica¢des para a equivaléncia simbolica do
dinheiro e as fezes, considerando a excentricidade e a complexidade de todas elas, ndo seria em

nada errdneo categoriza-las, assim como Keynes (1963) o fez, de “razdes peculiares profundas”.

2.4 - O carater anal: uma morbidade “um tanto quanto nojenta”

Uma vez discutida parte da contribuigcdo da psicanalise para o tema do dinheiro, torna-
se fundamental, dado o objetivo deste trabalho, avangar mais uma milha: o que a psicanalise
diz acerca do amor ao dinheiro? O que seria, aos olhos de Freud, a morbidade “um tanto quanto
nojenta” a que Keynes se refere?

Antes de tudo, Freud considerava o apego ao dinheiro como um dos trés tragos do

cardter que cle categorizou como “carater anal”: um carater “excepcionalmente ordenado,

4 KEYNES, John Maynard. Possibilidades Econdmicas para Nossos Netos. 1963, p. 361-362.
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parcimonioso ¢ obstinado”. Com a finalidade de logo mais aprofundar a configuragdo desse
carater, cabe aqui compreender 0s possiveis mecanismos por tras de sua formagdo. De modo
geral, acerca da formacdao do caréter, o autor alegou:
De qualquer modo, podemos estabelecer uma formula para 0 modo como o
carater, em sua configuragdo final, se forma a partir dos instintos constituintes:
os tragos de carater permanentes sdo ou prolongamentos inalterados dos
instintos originais, ou sublimacdo desses instintos, ou formagdes reativas
contra 0s mesmos (FREUD, 1996b, p. 164).

Em outras palavras, Winslow (1986, p. 556) ressalta que, no esquema freudiano,
“interesses conscientes tém conex0es com interesses inconscientes primarios; eles sdo
transformagoes desses interesses primarios”. Segundo Freud, essas transformagdes se ddo em
tré€s diregdes: (1) “prolongamentos inalterados™; (2) “sublima¢ao”; ou (3) “formagdes reativas”.

Por sua vez, Winslow (1986) afirma que Alfred Ernest Jones, psicanalista inglés, fiel
seguidor e biografo oficial de Sigmund Freud, explica com clareza acerca dos complexos
movimentos psiquicos por tras do processo de sublimagdo. Segundo a nomenclatura de Jones,
esse processo pode ser dividido em dois estdgios, o estdgio de “formacdo do simbolo
verdadeiro” (true symbol formation) e o estdgio de “sublimagdo” em si. Dessa forma, na
tentativa de buscar diretamente por seus interesses primarios - transcrevendo na terminologia
anteriormente apresentada, no impulso por satisfazer suas pulsbes com objetos pulsionais -
criangas encontram hostilidade e oposicédo de seus parentes e de outros que apresentam figura
autoritativa. Com o intuito de evitar tal oposicao, interesses primarios reprimidos se tornam
interesses inconscientes. No nivel consciente, seu lugar é tomado por objetos e atividades que
- preservando uma conexao simbdlica com os interesses primarios - ndo provocam hostilidade
OU 0posicao.

Dessa forma, o primeiro estadgio de Jones acontece com a formagdo de um simbolo
verdadeiro (true symbol) que, inicialmente, ndo apenas representa 0 interesse primario
reprimido, mas extrai todo seu significado desse interesse. J& no estagio da sublimacéo, parte
do resultado obtido no primeiro é desfeita: os interesses primarios sdo sublimados. Isso traz
efeitos intelectuais e afetivos. Intelectualmente, os objetos e atividades que foram alvos do
interesse redirecionado comecam a despertar interesse por si s6, 0 que d& maior razoabilidade
ao interesse. Afetivamente, parte do investimento emocional originalmente destinada aos
objetos de interesse primario é transferida aos objetos substitutivos. Ao fim do processo,

embora a conexao simbdlica permaneca, 0s objetos e atividades secundarios ja ndo sdo mais
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simbolos verdadeiros dos primarios e resta, ao sujeito, um mix de elementos psiquicos racionais
e irracionais (WINSLOW, 1986, p. 557-558).

Outro caminho possivel da transformacdo é o da formacdo reativa, cujos interesses
secundarios seguem “sentido contrario” aos dos interesses primarios reprimidos (VIVIANI,
2014, p. 60-62). Dessa forma, no intuito de auto-ajustar-se, evitando a oposicéo e a hostilidade,
0 sujeito apega-se a interesses antagbnicos aos interesses primarios indignos de aprovagdo ou
aceitacao.

Nesse sentido, Sandor Ferenczi, outro fiel seguidor de Freud, afirma que ndo seria
improvavel que “o prazer no ouro e na possessdo de dinheiro” - 0 amor ao dinheiro -
representam a “substituicdo simbolica” (sublimagdo) “e a formagdo reativa do reprimido
erostimo-anal” (FERENCZI, 1956, p. 279). Por sua vez, Freud enuncia que “as conexdes entre
os complexos do apego ao dinheiro e da defecagdo, aparentemente tdo diversos, afiguram-se as
mais extensas” (FREUD, 1996e, p. 162). Em concordancia, retornando ao que Freud chama de
“carater anal”, Viviani (2014) salienta a relacdo entre o carater e as zonas erogenas, afirmando
que, segundo Freud, a ordem, a parcimonia e a obstinagdo - elementos que, combinados,
resultam no “carater anal” - sdo qualidades normais de pacientes nos quais a regido anal teve
grande importancia na sua infancia. Sendo o anus e o canal anal zonas erégenas - capazes de
despertar sensacOes de prazer quando estimulados - a postergacao da defecacdo pode maximizar
0 prazer que as criancas obtém do ato. Dessa forma, tal interesse na defecacdo pode seguir dois
caminhos: o da formacao reativa ou o da sublimacéo (VIVIANI, 2014, p. 60-62).

Rodrigo Diniz (2011), em seu artigo “O Dinheiro na Teoria Psicanalitica” (p. 2), afirma
que cada um dos vocéabulos (ordem, parcimdnia e obstinacdo) abrange uma série de tracos de
carater interligados. Por sua vez, Viviani (2014, p. 61) explica um pouco dos trés tracos. O traco
da ordem - cujos equivalentes seriam, segundo Viviani, um sujeito excessivamente “metodico,
honrado e decente” - diz respeito a um esforco individual como escripulo no cumprimento de
pequenos deveres e fidedignidade. O trago da obstinacdo (sujeitos pertinazes, inflexiveis,
irredutiveis) pode facilmente “transformar-se em rebeldia e associar-se a cdlera e aos impetos
vingativos”. Por fim, o traco da parcimdnia seria a expressdao de uma forma extrema da avareza
e da economia - sendo, portanto, o trago mais ligado ao apego ao dinheiro em si.

Essas criangas, segundo Freud, “obtinham prazer suplementar do ato de defecar,
gostavam de reter as fezes” e, quando adultos, “se lembram de ter feito uma série de coisas
indecorosas” com esse objeto pulsional (DINIZ, 2011, p. 2). Entretanto, cabe mencionar que
esses individuos ndo encontram qualquer resquicio dessas fraquezas e idiossincrasias depois do

término das suas infancias, o que aponta que, no seu desenvolvimento, seja por meio da



44

sublimacéo ou da formagcéo reativa, a zona anal perdeu sua significacdo erégena. Ainda assim,
é por essa conexdo que o psicanalista diz que pacientes com problema de constipa¢do podem
ser “mais habilmente tratados” a partir de seu complexo monetirio (DA SILVA e
HENRIQUES, 2017, p. 172-173). Em outras palavras, Freud destaca ainda outra evidéncia da
relacdo entre o0 apego ao dinheiro e a defecacéo: a pratica clinica revelou a Freud que pacientes
com dificuldades de evacuar apresentam também relacdes descompensadas com o dinheiro.

Portanto, Diniz (2011, p. 8) enuncia que, no caso da ordem, a limpeza e a fidedignidade
constituem-se como formacdes reativas contra um interesse pela imundicie perturbadora que
ndo deveria pertencer ao corpo. No caso da obstinacdo, pelas palavras de Freud, como a
defecacdo “proporciona a primeira oportunidade em que a crianga deve decidir entre uma
atitude narcisica ou uma atitude de amor objetal”, se o sujeito faz a escolha de reté-las com o
objetivo de “afirmar sua propria vontade”, nasce um “apego narcisico ao erotismo anal”
(FREUD, 1996€, p. 139), que se deriva em um traco de carater inflexivel e pertinaz. Além disso,
se 0 sujeito faz a escolha de reté-las com a “finalidade de satisfagdo auto-erdtica”, nasce uma
atitude narcisica de retencdo e economia de forma exagerada, que, posteriormente e através da
sublimacao, se relaciona ao interesse excessivo pelo dinheiro, o amor ao dinheiro.

Em suma, para Freud, o amor ao dinheiro seria uma espécie de sintoma, evidéncia
presente em pacientes que, assim como Ernst Lanzer (0 homem dos ratos), sofrem com
impulsos e pensamentos neuroético-obsessivos. Segundo a psicanalise, o0 amor ao dinheiro
encobre interesses mais profundos e, no minimo, mais repugnantes e nojentos, como Keynes

bem o colocou, e configura-se como um desejo com significativa parcela irracional e absurda.

2.5 - Existe uma teoria “freudiana-keynesiana”?

Tendo cumprido o objetivo de trazer luz, ainda que superficialmente, a Otica
psicanalitica do dinheiro e do amor ao dinheiro, um possivel questionamento resta ainda sem
resposta. Afinal, pode-se afirmar a existéncia de uma teoria “freudiana-keynesiana”?

Sem duavidas, uma parte da resposta para essa questdo deve considerar os trabalhos
desses dois autores que, apesar de possuirem objetivos e pertencerem a “esferas” distintas do
conhecimento, carregam claras similaridades. Dessa maneira, E. G. Winslow, em seu trabalho
“Keynes and Freud: Psychoanalysis and Keynes’s Account of the “Animal Spirits” of
Capitalism”, sustenta a tese de que a economia keynesiana esta baseada na premissa de que,
conforme o proprio Keynes afirma, “a caracteristica essencial do capitalismo” ¢ “a dependéncia
de um apelo intenso ao instinto de fazer dinheiro (money-making instinct) e de amor ao dinheiro

(money-loving instinct) dos individuos como a principal forca motivadora da maquina
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economica” (KEYNES, 1972, p. 292). Por sua vez, segundo Winslow, essa premissa, que
“enfatiza o irracional na vida econdmica”, carrega proxima semelhanca ao que Keynes chamou
de “a teoria freudiana do amor ao dinheiro” (WINSLOW, 1986, p. 549).

Mais adiante, Winslow afirma que existe forte similaridade entre o relato de Keynes da
natureza humana e da operagdo desses instintos e a psicanalise. Além disso, o autor também
afirma que os aspectos irracionais do comportamento capitalista encontrados em Keynes
correspondem em muito a teoria psicanalitica do carater anal (WINSLOW, 1986, p. 550-554).
Nesse sentido, Winslow faz uma conexdo entre o instinto de fazer dinheiro (money-making
instinct), com a explicacdo freudiana do interesse em reter as fezes e na préopria evacuagdo em
si. Em outras palavras, o reprimido interesse em postergar o ato da evacuacéo - reter as fezes -
reaparece no sujeito como a tendéncia a reter, possuir, “amontoar” (o traco parcimonioso do
carater anal). Da mesma forma, o repulsivo interesse na evacuagao em si reaparece no sujeito
como a tendéncia a "ejetar", “eliminar”, no intuito de criar, produzir riqueza. Quanto ao outro
instinto, o do amor ao dinheiro (money-loving instinct), Winslow afirma estar ligado ao
interesse da crianca no proprio excremento: como ja apresentado, a crianga considera seu
produto como parte de si mesmo e lhe atribui um forte senso de valor e possessao. Dessa forma,
vai querer manter e brincar (“keep and play”) com o objeto, o que, reprimido, reaparece na
forma do instinto do amor ao dinheiro.

Ademais, como Da Silva e Henriques (2017) pontuam em Sobre o inicio do tratamento
(1996d), Freud situa no dinheiro trés instancias: a da ordem de necessidade, a das relacbes
sociais e a das relativas a sexualidade. Em relacdo a primeira, o autor defende que o dinheiro
promove a vida de forma diretamente ligada a sobrevivéncia, facilitando-a. Entretanto, para o
psicanalista, a logica do dinheiro indica uma saida do eixo da necessidade para o &mbito do
desejo e, quando isso acontece, as exigéncias se tornam progressivamente abundantes. Como
ja apresentado no Capitulo 1, essa opinido freudiana em muito conversa com as formulacgdes de
Keynes acerca do dinheiro.

Extrapolando levemente o tema do amor ao dinheiro, uma aparente congruéncia entre
as duas teorias refere-se ao entendimento da “psicologia das massas”. Segundo Belluzzo (2016,
p. 74), “Keynes, na esteira de Freud, introduz as configura¢des subjetivas produzidas pelas
interagdes entre grupos sociais e seus individuos”. Como destaca Miguel (2014), Keynes
assumia a existéncia de uma psicologia econdmica em um grupo de individuos que “transcende
a psicologia individual” - sendo essa psicologia do grupo uma “entidade autonoma” (MIGUEL,
2014, p. 30). Belluzzo (2016, p. 74), portanto, ressalta a sugestdo de Keynes de que as decisdes
dos individuos - que pouco confiam em suas habilidades decisivas - s6 poderiam se apoiar no
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que eles “imaginam que sejam as opinides dos demais”. Em outras palavras, Keynes coloca
que, sabendo que seu “proprio julgamento individual é sem valor”, os individuos tendem a
conformar-se ao comportamento da maioria ou da média (KEYNES, 1937). Miguel (2017)
destaca que esta ideia estaria profundamente ligada a ideia de Freud de que o individuo sentir-
se-ia pressionado a concordar com a maioria do grupo psicologico ao invés de opor-se a ele. Da
forma que Freud afirmava, o individuo em obediéncia a autoridade pode colocar sua
consciéncia “fora de acdo” em busca do prazer obtido pela “remoc¢ao das inibigdes” (FREUD,
2013). E nesse sentido que Dostaler e Maris (2009, p. 157), defendem que “nem Keynes, nem
Freud” acreditavam na “fabula da autonomia do individuo, tdo cara aos economistas”. Dessa
forma, segundo o que foi aqui apresentado, podemos inclusive enxergar essa busca por
“aceitacao social” como o inicio do processo de sublimacao de desejos primarios - Processo
este capaz de transformar o interesse excessivo pelas fezes na infancia, no interesse excessivo,
amor, pelo dinheiro na vida adulta.

Além disso, com o objetivo de responder o questionamento de qual seria a atratividade
das ideias de Freud para Keynes em suas proprias “areas especiais” de interesse, Forrester
(2019) faz consideracdes importantes. Como Forrester (2019, p. 18-19) pontua, embora com
diferentes manifestacGes - como a atencdo inicial de Keynes ao tema da probabilidade, suas
“movimentadas e polémicas” manobras politicas da década de 1920, suas tentativas de evitar
as consequéncias das reparacdes exigidas a Alemanha no pds-guerra e a propria publicacdo da
Teoria Geral (1936) - pode-se observar nas obras e na vida de Keynes uma “visao fundamental
da economia como enraizada na psicologia”. Como evidéncia disto, Forrester (2019) defende
que Keynes estava empenhado em “minar as virtudes vitorianas™ da “poupanca, acumulacao e
avareza” com tudo o que tinha a disposicao. Keynes enfatizava que o desejo excessivo por
poupar - uma das manifestacbes do amor ao dinheiro - tinhas suas raizes na “ansiedade em
relagdo ao futuro” e na “incapacidade de fruir do presente”. Dessa forma, “o freudianismo
poderia fornecer a Keynes uma psicologia geral do inconsciente cultural” (FORRESTER, 2019,
p. 19). Como completa o autor:

Assim, a economia de Keynes exigia uma base psicologica para retratar
aquelas virtudes econdmicas que, sob novas circunstancias, se tornariam
vicios que levariam ao desastre da Grande Depressdo. Keynes foi um
psicologo da Economia antes de se tornar um Freudiano; mas Freud era

idealmente adequado ao tipo de retrato da burguesia e seus tracos de carater

inconscientes que a economia de Keynes exigia (FORRESTER, 2019, p. 20).
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E em concordancia a essa influéncia de Freud em Keynes que Belluzzo (2016, p. 76)
afirma que Keynes, desde sua “conversdo freudiana”, havia adotado configuracdes
sociopsicologicas combinadas a estrutura econdmica geral. Por sua vez, segundo Belluzzo,
essas “‘configuragdes sociopsicoldgicas" estariam centradas na “incerteza radical” e na
“necessidade incontornavel de antecipar o futuro” - novamente, ambas profundamente ligadas
a discussdo do amor ao dinheiro. Como tentativa de proteger-se das incertezas e garantirem
para si uma “imortalidade irreal” (KEYNES, 1963, p. 363), os individuos tém seu apetite pela
acumulacao despertado e tornam-se amantes do dinheiro.

Entretanto, outra parte da resposta para a questdo deve ser ainda mais objetiva. Os
trabalhos de Freud aqui citados foram escritos até 1917 e, embora autores como Belluzzo (2016,
p. 33) pontuem o conhecimento e certa admiracgéo de Freud acerca dos trabalhos de Keynes, em
especial a obra As Consequéncias Econdmicas da Paz publicada pela primeira vez em 1919,
ndo h& nenhuma clara evidéncia do autor em relacdo a qualquer influéncia do trabalho de
Keynes para sua teoria. Por outro lado, como Dostaler e Maris afirmam em Smithin (1999, p.
245), “de qualquer angulo” que se escolhe considera-la, a “teoria Keynesiana do dinheiro ecoa
a concepgao Freudiana do dinheiro”. Em outras palavras, a influéncia muito provavelmente se
deu na direcdo do “mestre de Viena”, Freud, nos trabalhos do “mestre de Cambridge”, Keynes.
Embora o economista ja tivesse chegado a muitas das ideias ligadas aos efeitos irracionais do
dinheiro na mente humana e a morbidez do amor ao dinheiro, I&-las em Freud parece ter
constituido o “aval tedrico” que Keynes precisava. Como Dostaler e Maris declaram:

Ler Freud em Keynes é admitir que nossa relagdo com o dinheiro é impulsiva
e inconsciente. (...) Ignorar Freud, que significa ignorar a relativizagdo da
razdo nas ciéncias humanas, é similar a ignorar Einstein na fisica. (...) As
descobertas de Freud desafiam o triunfo da raz&o na ciéncia, e as descobertas

de Keynes desafiam a racionalidade na economia (SMITHIN, 1999, p. 246).

Nesse sentido, usando as mesmas palavras de Dostaler, por todos esses motivos é que
se pode falar de um conceito “Freud-Keynes” do "dinheiro, da acumulacéo, e até do
capitalismo” (SMITHIN, 1999, p. 253). Nao seria absurdo, portanto, afirmar a existéncia de
uma teoria “freudiana-keynesiana” do amor ao dinheiro. Além disso, com o desenrolar da
academia e da sinergia entre os estudos econdmicos e psicanaliticos, poder-se-a atingir um
cendrio de ainda maiores congruéncias e possiveis novos “desenrolares” disto para a teoria
econdmica. Ate 4, restara aos interessados - como aqui realizado - debrugar-se sobre as obras
e cautelosamente vasculhar, como o trabalho de um garimpeiro em busca do ouro, pelos pontos

em comuns.
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Capitulo 3 - A economia comportamental e o “amor ao dinheiro”
3.1 - Considerac0es iniciais

A economia comportamental, com forca cada vez maior na academia, surge como a area
do conhecimento responsavel por conciliar a psicologia e a teoria econdmica visando robustecer
e aprimorar esta ultima. Considerada por muitos uma disciplina recente e em rapido
desenvolvimento, os limites da economia comportamental ainda ndo se encontram bem
definidos e estudos sobre os mais diferentes temas tém sido realizados nos ultimos anos. Dado
0 que discutimos do amor ao dinheiro em relacdo a visdo de Keynes (6tica econdmica) e a teoria
psicanalitica (Gtica psicoldgica), a tarefa de retornar a compreensao econdmica do conceito sem
perder de vista a compreensdo psicolégica adquirida ajusta-se especialmente ao
aprofundamento do que a economia comportamental diz a respeito do amor ao dinheiro - 0
objetivo deste terceiro capitulo.

Para tanto, a segunda se¢do conjectura brevemente sobre as possiveis semelhancas e
divergéncias entre os trabalhos de Keynes e a economia comportamental, destacando a
importancia de considerar o que esta Ultima diz acerca do amor ao dinheiro. Em seguida, a
terceira secdo consta com uma breve exposicdo sobre conceitos fundamentais da economia
comportamental e respectivas reflexdes destes conceitos para a concepc¢do do amor ao dinheiro.
Por fim, as Gltimas duas se¢fes buscam apresentar duas perspectivas empiricas para 0 amor ao
dinheiro advindas do campo da economia comportamental: primeiro, considerando o efeito do
dinheiro na pré-ativacdo de comportamentos e, posteriormente, apresentando uma escala que
busca entender o nivel de amor ao dinheiro das pessoas e possiveis consequéncias e conexdes

disso em outras partes de suas vidas.

3.2 - Keynes e a importancia da economia comportamental

Segundo Shefrin (2015, p. 3), diferente do que muitos afirmam, a economia
comportamental, enquanto campo de pesquisa que articula a psicologia a ciéncia econémica,
ndo tem inicio na década de 1970. Antes mesmo dos anos 1930, Keynes ja vinha extensivamente
escrevendo acerca do papel que a psicologia desempenha na ciéncia econdmica. Como Shefrin
(2015) coloca, na famosa obra A Teoria Geral do Emprego, do Juro e da Moeda, Keynes faz
uso da palavra “psicologia” muitas vezes e faz também referéncias aos conceitos do
“otimismo”, da “confianga” ¢ do “sentimento”. Como vimos, em sua obra Possibilidades
Econdmicas para Nossos Netos, 0 economista atribui consideravel protagonismo ao conceito
psicoldgico do amor ao dinheiro e suas respectivas consequéncias no comportamento dos

individuos. Para Shefrin (2015), “sem davidas, Keynes foi um economista comportamental”.
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Muitos outros autores parecem concordar com essa afirmacéo - ver Gerrard (1997), Macedo
(2003), Rosa (2005), Pech e Milan (2009), Casonato et al. (2020) - e alguns deles dedicaram
trabalhos inteiros com o objetivo de suportéa-la - como Koutsobinas (2014) em sua obra Keynes
como o primeiro economista comportamental: o caso da heuristica da substitui¢ao de atributos
e Davidson (2010) em sua obra Economistas comportamentais deveriam retornar e aprender
de Keynes e a economia pos-keynesiana.

Nesse sentido, cabe aqui brevemente ponderar acerca de duas questdes. Primeiro, quais
séo as principais similaridades e divergéncias entre Keynes e a economia comportamental? Em
seguida, por que a economia comportamental pode ajudar-nos na compreensdo do amor ao
dinheiro?

Quanto ao primeiro questionamento, alguns autores apresentaram diferentes respostas.
Em relacdo as similaridades, Rosa (2005) destaca, de forma geral, a ideia de Keynes de que
fatores psicoldgicos seriam relevantes para a formacdo dos precos de mercados e para 0
desenvolvimento econdmico. Segundo Rosa (2005), a énfase de Keynes no “animal spirits” e
no papel da incerteza - como vimos, um fator condicionante ao amor ao dinheiro - e da confianga
na modelacao do crescimento econdmico e do emprego sao ideias precursoras as da economia
comportamental e, em Gltima instancia, esta tltima seria como que uma “defensora” das ideias
de Keynes. Entretanto, Rosa (2005, p. 6-7) também salienta uma clara diferenca das duas
abordagens: a énfase da economia comportamental nas evidéncias empirico-experimentais e a
maior utilizacdo de modelos formais sdo elementos essencialmente novos se comparados a
abordagem de Keynes e que acabam por apontar para “resultados mais precisos”.

Por sua vez, Casonato et al. (2020, p. 164) afirmam que as propostas de Keynes e da
economia comportamental “compartilham o mérito” de reconhecer um problema na teoria
dominante quanto a sua “capacidade de explicar fendmenos observados”. Dessa forma, as duas
propostas apresentaram abordagens alternativas a teoria mainstream, o que lhes rendeu, em seu
tempo, consideravel atencdo por parte da academia. Além disso, como colocam Casonato et al.
(2020), ambas as abordagens levam em consideracéo a incerteza em que os individuos atuam e
destacam fatores que acabam por simplificar a tomada de decisdo dos agentes. Casonato et al.
(2020, p. 165) também salientam a possibilidade de se tracar um paralelo entre “as convengdes
e normas” - “o ato de utilizar o presente como representante das condi¢des futuras”
(CASONATO et al., 2020, p. 173) - utilizadas pelos agentes na Teoria Geral e a “existéncia de
fatores que servem de guia na simplificacdo do processo de escolha” imperfeito dos individuos
na teoria da economia comportamental - as chamadas heuristicas, que serdo discutidas mais

adiante. Os autores também elucidam a contribuicdo de Fontana e Gerrard (2004), que
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concordaram que “a analise da decisdo sob incerteza de Keynes comporta a abordagem de
heuristicas e vieses de Tversky e Kahneman”. Pech e Milan (2009) também destacaram as
semelhangas entre as duas propostas em relagcdo ao papel das convencbes no comportamento
dos individuos, o “animal spirits” e a formacéo de expectativas.

Por outro lado, Casonato et al. (2020) igualmente ressaltam as diferencas metodoldgicas
entre as duas abordagens. Quanto a metodologia de pesquisa, além dos experimentos, nos
altimos anos, a economia comportamental passou a utilizar de Big Data para capturar e
interpretar fenbmenos, estando mais focada no comportamento individual. Dessa forma,
segundo os autores, a economia comportamental teria uma abordagem individualista e, nesse
aspecto, mais préxima do mainstream. Keynes, por sua vez, ndo se preocupou somente com o
comportamento individual, mas contribuiu para a transicdo da matéria econdmica para uma
Otica “mais organicista do sistema econdmico” (CASONATO et al., 2020, p. 180), a dos
agregados econémicos.

Cabe ainda destacar a contribuicdo de Koutsobinas (2014) que buscou demonstrar que
a andlise de Keynes do julgamento e da assimilagdo, segundo o autor, inerente a teoria de
Keynes da incerteza, ¢ consistente com e “historicamente uma predecessora” dos modelos de
julgamento heuristico usados na economia comportamental moderna. Além disso, Davidson
(2010) salienta os achados no ramo da neurologia que apontam que diferentes partes do cérebro
sdo “ativadas” quando decisdes sao feitas sob condigdes de risco - com a probabilidade de
resultados conhecida - e condi¢cGes de incerteza - com a probabilidade de resultados
desconhecida. Segundo Davidson (2010), essa seria uma clara evidéncia do sucesso da teoria
de Keynes a luz da ciéncia cognitiva-comportamental.

Dessa maneira, a resposta a segunda pergunta, ainda que despercebida, praticamente ja se deu.
Com tantas similaridades entre as abordagens da economia comportamental e de Keynes,
principalmente no que tange a consideracao dos aspectos psicoldgicos na pratica econdmica e
a critica a economia ortodoxa, aprofundar os conceitos da economia comportamental e suas
contribuigdes para o tema do amor ao dinheiro - conceito tdo caro para Keynes - parece a coisa
certa a se fazer. Ademais, a diferenca metodologica entre as duas abordagens torna esta tarefa
ainda mais relevante: enquanto Keynes e a psicanalise cuidaram, essencialmente, do aspecto
tedrico do conceito, a economia comportamental pode contribuir com um entendimento pratico
e mais aplicado - qual é e como se da a influéncia do amor ao dinheiro no comportamento dos

individuos?
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3.3 - Reflexdes sobre a Teoria do Prospecto, as heuristicas e 0 amor ao dinheiro

Uma vez destacada a importancia da economia comportamental no aprofundamento do
conceito do amor ao dinheiro, torna-se relevante situar - ainda que brevemente - a disciplina em
alguns de seus marcos tedricos. Além disso, torna-se igualmente pertinente delinear, sempre
que possivel, a teoria da economia comportamental sob a luz do objeto de pesquisa, 0 amor ao
dinheiro.

Segundo Bulcéo (2013, p. 8), o traco mais marcante da economia comportamental esta
no distanciamento da premissa econdmica neoclassica, “generalizadora e pouco crivel”, da
completa racionalidade dos agentes econdémicos - a concepgao do “homo economicus” sempre
racional e maximizador de sua utilidade. Nesse sentido, Bulcdo (2013) destaca que um
importante passo nessa direcéo foi dado pelo economista Herbert A. Simon (1972), que props
aracionalidade limitada (“bounded rationality”) como expressdo do verdadeiro comportamento
dos individuos durante o processo de tomada de decisdo. Como coloca Bulcdo (2013), Simon
(1972) destaca que a limitacdo no processo de decisdo dos agentes se da por, pelo menos, trés
fatores: (1) a incapacidade de obter e processar toda a informacéo disponivel necesséria para a
decisdo; (2) o entendimento limitado acerca de todas as possiveis alternativas e consequéncias
de suas escolhas; e (3) o tempo finito disponivel para o processo decisorio. Dessa forma, ao
invés de escolhas completamente racionais, 0s individuos estdo “encurralados” entre decisdes
por vezes satisfatorias, e, portanto, sub-6timas, mas nio “6timas do ponto de vista econdmico”.

Influenciados pelos trabalhos de Simon, dois psicologos israelenses, Amos Tversky e
Daniel Kahneman, anos depois, na década de 1970, desenvolveram as bases do que seria
posteriormente considerado como o ramo da economia comportamental. Em 1974, com a obra
Julgamento Sob Incerteza: Heuristicas e Vieses, Tversky e Kahneman apontaram a existéncia
de vieses cognitivos apresentados pelos individuos quando expostos a problemas que envolvem
incerteza ou a situagdes que exijam a formacao de julgamentos. Por sua vez, em 1979, Tversky
e Kahneman publicaram a obra que render-lhes-ia 0 Prémio Nobel de Economia em 2002.
Como destacam Casonato et al. (2020), na Teoria do Prospecto (1979), “como forma de
contrapor a teoria de utilidade esperada da economia tradicional”, os autores afirmam que os
julgamentos individuais seriam sempre realizados tendo um ponto de referéncia e apresentando
“diferentes sentimentos com relagdo a ganhos e perdas”.

Segundo Rosa (2005), a Teoria do Prospecto parte de algumas premissas psicologicas.
A primeira delas é a da adaptacdo, ou seja, a de que 0s organismos se habituam a estados
estacionarios e, por isso, ndo olham para a riqueza isoladamente, mas sempre em comparacao

com um ponto de referéncia - a premissa ¢ também conhecida como a “dependéncia de
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referéncia” (reference-dependece). Aqui, temos um primeiro ponto de dialogo com as
discussdes anteriores. Como vimos no primeiro capitulo, um dos motivos de erro na previsao
de Keynes quanto ao futuro foi subestimar o carater insaciavel e, principalmente, relativo dos
desejos humanos. Enquanto Keynes supervalorizou as necessidades humanas absolutas e
saciaveis, a economia comportamental considera que a avaliacdo da satisfacdo se dara sempre
relativamente, a partir de um comportamento adaptativo - ou seja, se 0 ponto de referéncia for
distante, a saciedade se dara também em um ponto distante.

Em seguida, Rosa (2005) destaca que uma segunda premissa psicoldgica da Teoria do
Prospecto esta no fato de que a resposta marginal a mudanca é decrescente. Em outras palavras,
agentes “avaliam distanciamentos do ponto de referéncia em qualquer dire¢do com
sensibilidade decrescente” - por exemplo, uma alteracdo marginal de 1% na riqueza perto do
ponto de referéncia € mais importante do que a mesma alteracdo marginal de 1% distante do
ponto de referéncia, tanto em situacdes de ganhos como de perdas. Mais uma vez, podemos
pontuar uma diferenca para o raciocinio apresentado por Keynes em Possibilidades. Enquanto
Keynes considerou uma utilidade marginal decrescente do rendimento, a perspectiva da
economia comportamental depende do ponto de referéncia: se os individuos possuem um ponto
de referéncia “x” de riqueza desejada, cada movimento no sentido do ponto de referéncia possui
utilidade, na verdade, cada vez maior. Por fim, a terceira premissa diz respeito ao fato de que
as perdas tém maior efeito sobre a utilidade dos individuos do que 0s ganhos - 0s agentes seriam
dessa forma, avessos a perda.

Portanto, a Teoria do Prospecto (1979) defende que o processo imediatamente anterior
a tomada de decisdo é constituido por duas fases (CASONATO, 2020, p. 182). Na primeira
fase, o problema ¢é “editado”, ou seja, os agentes simplificam o processo de escolha em si
fazendo uso dos “atalhos” mentais, as heuristicas. Por sua vez, na segunda fase, acontece a
avaliagdo e os possiveis resultados sao julgados tendo como base algum parametro - uma funcgao
de ponderacdo de probabilidade, regressiva e com formato de “S”. Como resultado, o agente
representativo € avesso ao risco - “movimentando-se cautelosamente” (FURNHAM, 2014, p.
239) - para casos de alta probabilidade de ganhos e baixa probabilidade de perdas, mas amante
do risco - “apostando para evitar perdas” (FURNHAM, 2014, p. 239) - para casos de baixa
probabilidade de ganhos e alta probabilidade de perdas. Em outros termos, quando em situacGes
de perceptivel ganho, individuos tendem a arriscar menos, acomodando-se. Por outro lado,
guando em situagdes de perceptivel “prejuizo”, individuos fazem o possivel para evitarem a

perda.
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Nesse sentido, ha espaco para uma breve reflexao acerca da averséo a perda sob a otica
do amor ao dinheiro. Em um estudo realizado com dados da Alemanha e do Reino Unido, Boyce
et al. (2013) analisaram a aversdo a perda para o caso especifico do dinheiro: quais seriam 0s
efeitos de uma alteracdo positiva e negativa de renda no bem-estar dos individuos? A perda
nominal é sentida desproporcionalmente ao ganho nominal? Os achados “expandem” a
aplicacdo do conceito de aversdo a perda e confirmam a pergunta. Os resultados apresentados
por Boyce et al. (2013) apontam para a existéncia da aversdo a perdas ndo apenas em relacéo a
“decisOes sobre resultados antecipados”, mas também na percepcao dos individuos de perdas
monetarias de fato experimentadas. Em outras palavras, a aversdo a perda tratando-se de renda
é igualmente observada - o que da lugar para conjecturas. Por um lado, uma linha de
pensamento pode sugerir que a repulsa a perdas monetérias tem parte de sua explicagdo no
apego dos individuos ao dinheiro - em situacdes de incerteza, impulsionadas pelo instinto de
sobrevivéncia e com o objetivo de reterem 0 que tem em suas maos, as pessoas tendem a agir
para evitar o prejuizo. Entretanto, por outro lado, podemos também enxergar o préprio amor ao
dinheiro como tendo parte de sua origem no conceito de aversao a perdas: a tendéncia a reter &,
antes, induzida por uma forte repulsa a situacdo da perda, acumular é entdo, a op¢do mais
desejada - um dos motivos pelos quais individuos, movidos pela preferéncia a liquidez,
exigiriam prémios mais altos para ativos mais arriscados.

Além disso, cabe aqui aprofundarmos algumas das heuristicas que influenciam as
decisbes dos individuos e podem apresentar ligacGes ao amor ao dinheiro. Segundo Bulcéo
(2013, p. 10), as heuristicas sdo “regras de bolso” usadas “involuntariamente” pelos individuos
com o objetivo de reduzir os esforgos mentais do processo decisorio. Segundo Furnham (2014),
esses vieses cognitivos perceptivos seriam produtos do “pensamento rapido”, enfatizado por
Kahneman (2011). Da forma que Kahneman (2011) colocou, os individuos teriam dois modos
de pensar a sua disposi¢do. O primeiro seria o pensamento “rapido”, intuitivo e automatico -
que faz uso desses atalhos mentais, as heuristicas. Por sua vez, o segundo modo de pensar seria
o pensamento “lento”, marcado pelo esforco, deliberativo e 16gico-racional. Como Tversky e
Kahneman (1974) destacam:

(...) as pessoas confiam em um numero limitado de principios heuristicos que
reduzem as tarefas complexas de acessar probabilidades e prever valores para
simplificar operacbes de julgamento. Em geral, essas heuristicas sdo bem

Uteis, mas as vezes podem levar a erros severos e sisteméticos (TVERSKY e
KAHNEMAN, 1974, p. 1124).
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Como Furnham (2014, p. 243) enuncia, uma dessas heuristicas é o efeito posse
(endowment effect), sugerido por Richard Thaler (1980), o qual pessoas tendem a supervalorizar
0 que possuem. Tversky e Kahneman (1991) pontuam esse efeito como uma das evidéncias
empiricas da aversdo a perdas e descrevem-no como a “larga discrepancia” observada entre a
quantidade minima que pessoas estdo dispostas a aceitar (a willingness to accept - WTA) para
venderem um bem que possuem e a quantidade maxima que elas estdo dispostas a pagar (a
willingness to pay - WTP) para obterem esse mesmo bem. Da forma que Furnham (2014)
coloca, “curiosamente, pessoas exigem mais dinheiro para um bem pessoal ou produto que
estdo tentando vender do que o objeto idéntico que desejam comprar”. Entretanto, cabe também
ressaltar a existéncia de estudos que investigaram acerca do efeito posse para bens monetarios
- ver Svirsky (2014), Kahneman et al. (1990) e Bateman et al. (2005). Embora tenham chegado
a resultados levemente diferentes, o resultado predominante € que o efeito posse nao se aplica
- ou se aplica em escalas muito pequenas - para bens de troca como o dinheiro, sendo consistente
principalmente para bens de consumo.

Além dessa, outra heuristica destacada por Furnham (2014) é a do reconhecimento
(recognition): objetos e informacdes reconheciveis sdo considerados como tendo maior valor
do que aqueles que sdo novos. Nesse sentido, essa diferente valoracdo pode servir para explicar
parte do fenbmeno do amor ao dinheiro. Dada a forte ligacdo entre a heuristica do
reconhecimento e a memoria - ver Gigerenzer e Goldstein (2011)° - pode-se tragar um paralelo
entre a importancia atribuida ao “simbolo” do dinheiro em nossa sociedade atual, o fato deste
ser um elemento tdo presente no cotidiano dos individuos desde sua infancia e,
consequentemente, sua alta reconhecibilidade. Sendo um elemento tdo reconhecivel, pelo efeito
da heuristica do reconhecimento, podemos esperar que as pessoas atribuam a ele maior valor
do que a outros elementos. Nesse sentido, por muito reconhecerem o dinheiro, individuos
passariam, em Ultima instancia, a ama-lo.

Por fim, mais uma heuristica resta ser mencionada, dessa vez ligada a incapacidade dos
individuos de ignorarem custos ja realizados - chamados de “custos afundados” pela teoria
econémica. Conforme o exemplo dado por Thaler (2019, p. 80), por que um individuo forcar-
se-ia a usar um par de sapatos que o machuca e que considerou uma compra ruim? Como
Furnham (2014, p. 246) coloca, embora economistas argumentem que custos afundados néo

séo levados em consideracdo, um dos principais achados da economia comportamental afirma

5 “A heuristica do reconhecimento fica sobre os ombros da capacidade psicoldgica central da memoéria de
reconhecimento; sem ela, a heuristica ndo poderia realizar seu trabalho” (GIGERENZER ¢ GOLDSTEIN, 2011,
p. 102).
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justamente o contrario. Segundo Arkes e Blumer (1985), esse efeito parece ser “bem descrito”
pela Teoria do Prospecto, esta ligado & aversao a perdas e manifesta-se em uma maior tendéncia
dos individuos a continuarem um empreendimento uma vez que algum investimento em
“dinheiro, esfor¢o, ou tempo” tenha sido feito. Embora nao diga respeito somente a dinheiro,
Furnham (2014) descreve a heuristica do custo afundado como a situagdo de “jogar dinheiro
bom atrds de dinheiro ruim”. Nesse sentido, Arkes e Blumer (1985, p. 132) pontuam que uma
possivel explicagcdo para tal heuristica se encontra no fato de que, apds realizarem uma
“transagdo” que enxergam negativamente, deixar de empenhar-se em relagdo a ela seria como
admitir que o dinheiro inicial foi “jogado fora”. Em outras palavras, admitir o dinheiro perdido
seria visto como um “evento aversivo”. Além disso, conexdes entre a heuristica do custo
afundado e as reacOes afetivas foram feitas por Dijkstra e Hong (2019). Nesse sentido, tem-se
espaco para reflexdes. Por que é tdo dificil desvencilhar-se do “dinheiro perdido”? Pode-se
pensar na heuristica do custo afundado como tendo parte de sua raiz no amor ao dinheiro: é
sempre mais dificil desvencilhar-se do objeto amado, mesmo quando este representa um
prejuizo para o individuo.

Finalmente, embora as conexdes entre o corpo tedrico da economia comportamental e
o conceito do amor ao dinheiro ndo sejam de todas as mais evidentes, certamente - como
realizado nesta secdo - existe um amplo espaco para reflexdes. Por sua vez, as proximas secfes

carregam informacdes ainda mais praticas e evidentes em relacdo ao tema do amor ao dinheiro.

3.4 - O poder do dinheiro: compreendendo os efeitos da pré-ativacao

Os individuos aparentam sofrer “influéncias do ambiente, de outros individuos ou de
objetos com os quais tenham contato” (JUNIOR et al., 2015, p. 285). Portanto, a mera exposi¢ao
a um conceito ¢ capaz de “afetar as reagdes subsequentes” de um individuo, “criando um viés
em seu comportamento”. Diferentes estudos nessa tematica foram feitos e Junior et al. (2015)
classificam a analise desse efeito como um campo de pesquisa em crescimento, ligado a
diferentes areas do conhecimento como a neurociéncia, a antropologia, a sociologia, 0
marketing e, como mostraremos, a economia comportamental.

Esse efeito - ou forma de estimulo - ¢ caracterizado pela literatura como o efeito da “pré-
ativagdo” (priming effect) e, objetivamente, refere-se “a influéncia que a exposi¢do previa a
determinado estimulo pode acarretar na resposta a um estimulo subsequente, sem que exista
consciéncia do individuo sobre tal influéncia” (BARGH, 2006). Da forma que Junior et al.
(2015) coloca, o efeito da pré-ativagao acontece quando uma “representagdo mental interna” é

“ativada” por um estimulo e, sem que o individuo tome consciéncia, acaba por induzir seus
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“processamentos mentais” logo posteriores. Essa pré-ativacdo pode acontecer tanto
diretamente, com uma exposicao direta ao conceito ou ao objeto, como indiretamente, quando
pessoas sdo expostas a um objeto que é cognitivamente ligado ao objeto alvo (BERGER e
FITZSIMONS, 2008, p. 2). Além disso, Junior et al. (2015) providenciaram uma lista das
diferentes formas em que a pré-ativacdo pode se manifestar, sendo elas a forma conceitual,
perceptual, por repeticdo, afetiva, motivacional, textual, social, através de outros sentidos ou
contextual.

Nesse sentido, diversos trabalhos voltados a investigar a capacidade de pré-ativacéo do
dinheiro foram realizados. Furnham (2014, p. 251) salienta “o poder da pré-ativacdo do
dinheiro”, amplamente testado e comprovado por muitos, como forma de ilustrar o proprio
poder que o dinheiro exerce sobre os individuos. Furnham (2014) ressalta que o dinheiro tem
efeito em “crencas e comportamentos” porque pode ativar “associa¢des poderosas”. Furnham
(2014) ilustra esse efeito do dinheiro em um experimento exibido em um programa da BBC,
em 2013, e conduzido pelo professor Peter Naish®. Naish (2013) dividiu as pessoas em dois
grupos e deu-lhes a tarefa de contar elementos com sua mao “menos preferida” ou mais fraca.
Um grupo contou dinheiro real e o outro contou apenas pedacos de papel. Depois disso, 0s
participantes foram submetidos a trés situacfes: (1) tiveram de comer chocolates e avaliar
aspectos como sabor, dogura, entre outros; (2) foram confrontados com uma situacédo em que
podiam ajudar ou ignorar uma pessoa cujos papéis haviam caido no chao; e (3) tiveram sua
resisténcia a dor testada, vendo quanto tempo conseguiam aguentar submergindo suas maos em
agua fria e congelante. Como previsto pelo experimento, participantes que tiveram contato com
dinheiro comeram significativamente mais chocolates, foram menos suscetiveis a ajudar a tal
pessoa e suportaram mais dor. Ou seja, como Furnham (2014) comenta, “o simples efeito de
exp0b-las ao dinheiro” ativou-as a estarem mais famintas, mais dispostas a suportar dor e mais
auto-orientadas - projetando essa auto-orientagéo aos outros (FURNHAM, 2014, 251).

Outros experimentos encontraram resultados valiosos. Bonini et al. (2002) mostraram
que a mesma quantidade de dinheiro é julgada diferentemente antes e apds a pre-ativacao.
DeVoe e House (2012) demonstraram que pedir para que pessoas pensassem em sua renda em
termos de pagamentos por hora reduziu seus niveis de prazer atrelado ao tempo de lazer gasto
na internet. Portanto, DeVoe e House (2012) salientam que pensar no tempo em termos de
dinheiro afeta a forma com que as pessoas desfrutam de eventos prazerosos: uma vez ativados

com o conceito do dinheiro, pessoas adquirem maior impaciéncia em relacao as horas “nao-

® 0 experimento encontra-se disponivel no video “Priming Effects of Money”, publicado em 20 de janeiro de
2014 no Youtube.
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pagas”. Aqui podemos estabelecer uma conexao direta com o que ja foi discutido em relagao
ao amor ao dinheiro. Dessa vez, evidéncias empiricas sustentam que o dinheiro esta ligado a
negacéo do lazer e de prazeres e, consequentemente, ndo parece absurdo considerar que 0 amor
ao dinheiro também estaria. Enquanto o dinheiro imperar como um simbolo tdo relevante e o
amor ao dinheiro permanecer tdo presente na sociedade, individuos serdo pré-ativados a agirem
de forma calculista e preocupada, angustiados com as horas e atividades que n&o Ihes rendam
riqueza monetaria. Pode-se ainda questionar: quais sdo os efeitos desse fenémeno para o bem-
estar individual? Sendo o lazer um elemento tdo fundamental para o balanceamento entre a vida
“comum” e o trabalho (“work/life balance”’), uma postura negligente ao descanso pode ter
inimeros impactos negativos na vida do individuo.

Por outro lado, essa impaciéncia com as atividades “nao-pagas” pode estar no cerne da
compreensdo do amor ao dinheiro como motor produtivo e de geracdo de riquezas: pessoas
ativadas com esse simbolo sdo menos propensas ao lazer e, portanto, mais propensas ao
trabalho. Em concordancia, Boucher e Kofos (2012) evidenciaram que pessoas ja normalmente
mais autocontroladas quando ativadas com o dinheiro experimentam ainda maior autocontrole
- tendo menor sentimento de fadiga, enxergando tarefas dificeis como mais faceis e
empenhando maior esfor¢o nelas. Para Boucher e Kofos (2012, p. 810), ndo foi surpresa
nenhuma o fato de que pensar em dinheiro fez com que as pessoas se sentissem mais “eficazes,
capazes e confiantes” e que, por conseguinte, estas mantiveram-Se mais perseverantes em seus
empreendimentos.

Por sua vez, Kouchaki et al. (2013, p. 8) indicaram que lembrar do dinheiro pode
objetificar as relagdes sociais e amortecer a moralidade, afirmando que seus achados sugerem
que “a subita exposi¢ao ao dinheiro pode ser uma influéncia corruptora”. Da forma que os
autores colocam, o mecanismo que “amarra” o conceito do dinheiro e os resultados antiéticos
é a adogdo de um frame - ou quadro - de decisdo de negocios. Ou seja, pessoas ativadas com 0
dinheiro sdo induzidas a ndo dar énfase as as relacdes sociais - consideradas no estudo em
questdo como a base fundamental da moralidade (KOUCHAKI et al.,, 2013, p. 7). Em
sequéncia, para esses individuos ativados pelo dinheiro, as considera¢fes morais tornam-se
obscuras e uma analise de custo-beneficio inicia-se, o que acaba por conduzir individuos a
“intengdes e comportamentos antiéticos”. Este resultado expande discussdes anteriores em
relacdo ao amor ao dinheiro. Diferentemente da proposicdo de Keynes de que o dinheiro seria

um meio para que o homem canalizasse seus “impulsos sadicos” (KEYNES, 1936, p. 374), a

" Ver “Work/life Balance: Challenges and Solutions”, de Nancy R. Lockwood, publicado em 2003.
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contribuicdo de Kouchaki et al. (2013) parece sugerir que o dinheiro, na verdade, seria um
elemento capaz de provocar, dar origem a tais impulsos sadicos, ndo os substituir. Dessa forma,
como veremos novamente adiante, o amor ao dinheiro estda também associado a
comportamentos antiéticos.

Por fim, um ultimo experimento cabe ainda ser explanado. Em sua obra As
Consequéncias Psicoldgicas do Dinheiro, Vohs et al. (2006) testam a hipotese de que o dinheiro
faz com que as pessoas se sintam autossuficientes e comportem-se de acordo com isso. Para
Vohs et al. (2006, p. 1154), a autossuficiéncia é um “estado isolado em que as pessoas
esforcam-se para atingir objetivos pessoais e preferem estar separadas umas das outras”. A
metodologia adotada consistiu em nove experimentos. Nos dois primeiros experimentos,
diferentes grupos de participantes recebiam uma tarefa complexa e eram avaliados em sua
independéncia de acordo com o tempo passado até pedirem por ajuda. Verificou-se que aqueles
pré-ativados com o conceito do dinheiro demoraram consideravelmente mais tempo que outros
grupos até solicitarem por auxilio, 0 que sugere que o dinheiro provoca um efeito de
independéncia nos individuos. Em seguida, nos experimentos 3, 4 e 5 participantes foram
ativados com diferentes conceitos e, ap6s isso, se depararam com a oportunidade de ajudar
outras pessoas. Os resultados indicaram que os individuos ativados com o dinheiro ofereceram
menos ajuda do que 0s outros, 0 que aponta para um menor senso colaborativo. Nesse caso,
Vohs et al. (2006) ressalta que esse resultado dialoga com o anterior: pensar em dinheiro néo
apenas torna as pessoas autossuficientes, mas faz com que elas enxerguem os outros também
como autossuficientes e, portanto, sintam menor necessidade de ajuda-los. No experimento 6,
tratando-se da possibilidade de doar para um fundo estudantil, foi observado que participantes
ativados com o dinheiro doam significativamente menos do que os outros. Os ultimos trés
experimentos investigaram o efeito do dinheiro sobre o desejo de individuos de estarem perto
ou de trabalharem com outras pessoas. Dessa forma, os resultados evidenciaram o fato de que
o dinheiro possui também o efeito de distanciar as pessoas: individuos lembrados do conceito
do dinheiro priorizam realizar suas tarefas sozinhos, tanto em termos de distancia, como em
termos de execucdo das tarefas em si - 0 que também aponta para um senso aumentado de
autossuficiéncia.

Dito isto, sob a 6tica do amor ao dinheiro, os achados de Vohs et al. (2006) apoiam a
visdo ja discutida de que o dinheiro - €, por consequéncia, 0 amor ao dinheiro - contribuem para
uma menor cooperagdo entre os individuos. Nesse sentido, pode-se afirmar que o amor ao
dinheiro e seus efeitos na negacédo do lazer, no amortecimento da moralidade e na reducdo da

colaboracéo entre individuos servem, de fato, como obstaculos para a utopia de uma sociedade
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efetivamente desenvolvida em seu senso mais amplo - ndo apenas econémico, mas moral, social

e do bem-estar individual.

3.5 - O amor ao dinheiro mensurado: a Love of Money Scale (LOMS)

De acordo com Furnham (2014, p. 82), no assunto da ética das organizagOes e,
especificamente, da ética do dinheiro (“money ethic”), Tang (1992, 1993 ¢ 1995) ¢ alguns
colegas (Tang, Furnham e Davis, 1997; Tang e Gilbert, 1995) realizaram diversos trabalhos
empiricos utilizando o que chamaram de “Money Ethic Scale” (MES) - a “Escala da Etica do
Dinheiro”. Posteriormente, Mitchell and Mickel (199), consideraram a MES como uma das
mais “bem-desenvolvidas” e “sistematicamente utilizadas” medidas da atitude dos individuos
em relacdo ao dinheiro. Nesse sentido, a escala desenvolvida por Tang ¢ “clara, direta e
multidimensional” e comecou com 50 itens (afirmacdes em relagdo ao dinheiro) testados em
769 pessoas. A MES considera 0 modelo ABC das atitudes (A para “affective”, B para
“behavioral” e C para “cognitive ), ou seja, supde que as atitudes das pessoas em relacdo ao
dinheiro possuem componentes afetivos (no qual as pessoas sentem o dinheiro como “bom” ou
“mau”), componentes comportamentais (ligados ao que as pessoas fazem em relacdo ao
dinheiro, principalmente a capacidade das pessoas de se organizarem, planejando seus
orcamentos) e componentes cognitivos (que dizem respeito a como as pessoas pensam acerca
do dinheiro, enxergando-o ligado a realizacdo pessoal, ao respeito e a liberdade). Furnham
(2014) afirma que nenhum dos achados de Tang € “contra-intuitivo”. Na verdade, Tang haveria
apenas “demonstrado empiricamente” o que muitos ja haviam antes observado (FURNHAM,
2014, p. 84).

Posteriormente, Tang desenvolveu uma escala derivada da MES, a Love of Money Scale
(LOMS), a “Escala do Amor ao Dinheiro”, que d4 énfase a um numero menor de itens se
comparado a escala anterior. Dessa forma, embora muitos outros esforgos no objetivo de
mensurar percepgdes, crencas, atitudes e comportamentos em relagdo ao dinheiro tenham sido
empreendidos nas Gltimas décadas por diferentes autores®, Tang em conjunto com outros
pesquisadores foram pioneiros no desenvolvimento de uma escala especifica cujo objetivo €
“operacionalizar empiricamente” o conceito do amor ao dinheiro - uma constru¢do “nao-
observavel” (TANG e CHIU, 2003). Dessa forma, essa se¢ao dard enfoque as contribuigdes de
Tang e seus colegas durante a aplicagdo, mensuracgéo e interpretacdo das informacdes coletadas
usando a LOMS.

8 Um compilado de trabalhos realizados no tema esté disponivel em Furnham (2014, p. 99-100).
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Antes de tudo, cabe enunciar que, segundo Tang e Chiu (2003), o primeiro e principal
objetivo do uso da LOMS foi testar uma proposicao “ocidental e judaico-cristd”, presente na
Biblia Sagrada, de que o amor ao dinheiro seria a raiz de todos os males (1 Tm, 6, 10). Para
isso, Tang e Chiu (2003) utilizaram uma amostra de trabalhadores de Hong Kong e
desenvolveram um novo modelo teorético acerca do comportamento antiético envolvendo
variaveis como a renda, o amor ao dinheiro, a satisfacdo de trabalhadores com seu salério, 0
comprometimento destes com as organiza¢des em que trabalham e o comportamento antitético
em si - aqui descrito em situacdes como o abuso de posi¢do (roubo), o abuso de poder
(corrupcdo), o abuso de recursos (suprimentos do escritorio) e a omissdo frente a
comportamentos antiéticos de outrem. O elemento do amor ao dinheiro possuia, nesse estudo,
quatro fatores, com cada um deles sendo expresso em 4 ou 5 afirmagdes: (1) o fator
comportamental “motivador”, no qual o dinheiro funcionaria para as pessoas como um
impulsionador; (2) o fator cognitivo “sucesso”, em que pessoas observariam o dinheiro como
sendo um sinal de sucesso; (3) o fator cognitivo “importante”, que estressa a visdo das pessoas
do dinheiro como elemento importante de suas vidas; e (4) o fator afetivo “rico”, que reflete o
desejo das pessoas de serem ricas.

Ademais, Tang e Chiu (2003) utilizaram como hipétese o fato de que individuos com
alto amor ao dinheiro seriam motivados a fazer tudo o que pudessem para fazer mais dinheiro,
dessa forma, estes seriam mais propensos a engajarem em comportamentos antiéticos. Por outro
lado, Tang e Chiu (2003, p. 18) também tinham como hipétese o fato de que a medida que a
renda das pessoas crescesse, 0 amor ao dinheiro “ajustar-se-ia”. Nesse sentido, os autores
salientam que em paises economicamente desenvolvidos, as pessoas tendem a “considerar a
sobrevivéncia como garantida”, focando em necessidades de ordem superior - COmoO a
necessidade da auto-estima e da auto-atualizagéo (ver Maslow, 1970). Dessa forma, os autores
destacam que, “com o tempo, valores relacionados a realizacdo econdmica tornaram-Se menos
salientes do que valores relacionados a melhoria da auto-expressao”. Sob esse ponto de vista,
“o dinheiro assume importancia decrescente a medida em que uma pessoa avanca na hierarquia
organizacional”. Essa hipdtese conversa diretamente com a previsao que Keynes havia feito em
Possibilidades: a medida em que a riqueza aumentasse e o0 grande problema econdmico da
sobrevivéncia fosse resolvido, a sociedade superaria 0 amor ao dinheiro e se depararia com
essas “necessidades de ordem superior”. Além disso, Tang e Chiu (2003, p. 18) defendem que
o amor ao dinheiro reflete os “padrdes”, o “esquema de referéncia” ou a “expectativa” de
pagamento que serd utilizada pelos trabalhadores no julgamento da satisfagdo com o salario

recebido - o que esta intimamente ligado ao que discutimos acerca do conceito da “reference-
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dependence”, de Tversky e Kahneman (1979, 1981). Dessa maneira, com rendas idénticas, 0s
autores previram que “pessoas com alto (baixo) amor ao dinheiro teriam alta (baixa) expectativa
de renda e, portanto, alta (baixa) insatisfacdo com seu salario”.

Por fim, os resultados de Tang e Chiu (2003) suportaram a no¢do de que 0 amor ao
dinheiro estaria positivamente relacionado a comportamentos antiéticos, mas o dinheiro por si
s0, ndo. Nesse sentido, trés resultados mostraram-se especialmente relevantes: (a) trabalhadores
de alta renda de Hong-Kong tém um baixo nivel de amor ao dinheiro, portanto, a renda teria
uma relacdo negativa com o amor ao dinheiro - 0 que, como ja mencionado, podemos enxergar
como evidéncia do acerto, ainda que parcial, de Keynes em sua previsdo em Possibilidades; (b)
pessoas com baixo nivel de amor ao dinheiro apresentam maior nivel de satisfacdo com o
salario; e (c) trabalhadores com alto nivel de satisfagdo com salario sdo menos propensos a
engajarem em comportamentos antiéticos em suas organizacGes. Dessa forma, os autores
sugerem a existéncia de uma relacdo de causacdo indireta e, portanto, 0 amor ao dinheiro
funcionaria como mediador da relagdo entre renda e comportamentos antiéticos (Renda —
Amor ao Dinheiro — Satisfagdo com Salario — Comportamento Antiético) (TANG e CHIU,
2003, p. 23-26).

Em um estudo semelhante realizado com 311 professores de universidades dos EUA e
da Espanha, Tang et al. (2004) confirmaram seus achados anteriores utilizando um grupo
diferente de pessoas, chegando a conclusao de que o0 amor ao dinheiro funciona tanto como um
moderador como um mediador do relacionamento entre a renda e a satisfacdo pessoal com o
salario. Para o papel de moderador, Tang et al. (2004) observaram que individuos com alto e
baixo amor ao dinheiro demonstram diferentes padrGes de satisfacdo com salério: a renda e a
satisfacdo com salario séo positivas e relevantes para individuos com alto amor ao dinheiro,
mas ndo para os outros. Nesse sentido, professores com alto amor ao dinheiro podem sofrer
com uma maior discrepancia entre o que recebem (a realidade) e o que esperam receber (a
expectativa), o que contribui para um maior nivel de insatisfacdo com o salario. Como um
mediador, Tang et al. (2004, p. 127) ressaltaram que o amor ao dinheiro intermedia a relacéo
entre renda e a satisfacdo com o salario. Ou seja, a medida que a renda dos professores aumenta,
alguns professores, com alto amor ao dinheiro, “ajustam rapidamente” seus padroes de vida,
expectativas e suas referéncias ao avaliarem sua satisfacdo pessoal com o salario recebido.
Dessa forma, “o0 amor ao dinheiro pode nao ter a estabilidade temporal e situacional porque €
influenciado pela renda do individuo” (TANG et al., 2004, p. 126).

Em 2005, Tang, Tang e Luna-Arocas trabalharam com o objetivo de examinar e
categorizar perfis de dinheiro baseados nas atitudes das pessoas em relacdo ao dinheiro. O
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estudo coletou dados de 564 estudantes universitarios dos EUA de diferentes grupos étnicos
(caucasianos, americanos africanos, hispanicos, asiaticos e americanos indianos) utilizando
uma versao da LOMS com 6 fatores e 30 afirmacdes e, por meio da anélise de clusters, quatro
perfis foram identificados. Os 6 fatores considerados faziam parte do modelo ABC das atitudes:
os fatores “bom” e “mau” eram componentes afetivos e buscavam descrever a opinido dos
individuos ao considerarem o dinheiro como elemento bom ou ruim; os fatores “realizagdo”,
“respeito” e “poder” eram componentes cognitivos; e o fator “orcamento” era o componente
comportamental. Apos a criacdo desses perfis, sua validacdo aconteceu também por meio de
outros estudos em diferentes paises como a Republica da Maceddnia e a China, que serviram
para demonstrar a validade transcultural dos perfis encontrados.

Como resultados, menos de 16% da amostra se encaixou dentro do perfil “individuo
repelente de dinheiro” (money-repellent individual). Esse grupo apresentou a maior pontuacdo
para o fator “mal” e menor pontuagao para os fatores “bom” e “poder” e também apresentou
baixas pontuacOes para os fatores conquista e orgamento, sendo o cluster com afeto negativo
mais forte em relagé&o ao dinheiro - o que explica o termo “repelente”. Por outro lado, a maior
parte (31%) da amostra se encaixou dentro do perfil “apatico gestor de dinheiro” (apathetic
money manager), com as menores pontuacdes para os fatores respeito e conquista, mas a maior
pontuacéo para o fator orcamento. Tang, Tang e Luna-Arocas (2005, p. 611) destacam que esse
cluster normalmente tem atitudes negativas em relagéo ao dinheiro, mas planeja seu orcamento
cuidadosamente, o que reflete a “mentalidade dos estudantes” - que, em geral, ndo tém muito
dinheiro. Segundo Tang, Tang e Luna-Arocas (2005), antes de terem suas primeiras
experiéncias como empregados, os estudantes dificilmente enxergam o dinheiro como “um
sinal das suas conquistas” ou dificilmente acreditam que o dinheiro lhes da “o respeito que
merecem”.

Ainda um terceiro perfil foi o “admirador descuidado de dinheiro” (careless money
admirer), totalizando 30% da amostra e tendo as menores pontuagdes para o fator “orgamento”
e “mau”, possuindo pontuacdes moderadas para o restante dos fatores. Nesse caso, embora este
cluster tenha apresentado atitudes positivas em relacdo ao dinheiro, eles ndo planejam seus
orcamentos corretamente. Por fim, o terceiro maior perfil foi o do “adorador ganhador de
dinheiro” (achieving money worshiper), com as maiores pontuagdes nos fatores “bom”,
“respeito”, “conquista” e “poder”, mas também altas pontuagdes em relacdo aos fatores
“orcamento” e “mau”. Esse cluster foi considerado o de atitude mais positiva em relacdo ao

dinheiro - expressando o perfil com mais alto nivel de amor ao dinheiro.
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Dessa forma, podemos observar que, de acordo com os perfis descritos por Tang, Tang
e Luna-Arocas (2005), os tipicos amantes do dinheiro enxergam-no como fonte provedora do
respeito que merecem, como forma de demonstrar e exercer poder e como balizador de suas
conquistas, além de terem a préatica de organizar suas financas - o que dialoga diretamente com
o diagnostico psicanalitico do apego ao dinheiro, que, como vimos, afirma que essas pessoas
possuem obsessivo prazer em organizar e reter suas finangas. Ainda, algo curioso deve ser
destacado: embora tais amantes do dinheiro considerem o dinheiro como um elemento bom,
ndo deixam de também considera-lo um elemento ruim. Em outras palavras, os tipicos amantes
do dinheiro parecem carregar uma contradicdo intrinseca e até mesmo afetos conflitantes em
relacdo ao dinheiro. Isso pode configurar uma clara evidéncia da irracionalidade presente no
préprio amor ao dinheiro em si.

Alguns anos depois, Tang e Chen (2008) revisaram e apresentaram uma defini¢cdo mais
aplicada a realidade dos estudos que utilizam a LOMS, destacando cinco principais elementos.
Primeiro, os autores destacam que o amor ao dinheiro refere-se as atitudes do individuo em
relacdo ao dinheiro, contendo componentes afetivos, comportamentais e cognitivos - o modelo
ABC de uma atitude. Além disso, 0 amor ao dinheiro representaria também o significado que o
individuo atribui ao dinheiro e também seu desejo, nivel de valor, expectativa ou aspiracdo pelo
dinheiro em si, ndo referindo-se as necessidades, ambic¢6es ou materialismo de uma pessoa. Por
fim, Tang e Chen (2008) afirmam que o amor ao dinheiro seria um conceito de segunda ordem
com muitos outros “subconceitos” de primeira ordem - como o componente afetivo “rico”, o
componente comportamental “motivador” e o componente cognitivo “importante”. Em outras
palavras, 0 amor ao dinheiro seria apenas a ponta de um iceberg extenso e profundo, composto
por diferentes crencas acerca da concepg¢édo do dinheiro.

Por fim, ainda muitos outros estudos com achados interessantes foram realizados por
Tang. Tang et al. (2008) examinaram e comprovaram, para amostras de diferentes culturas
como Taiwan, EUA, Polénia e Egito, a relagdo entre 0 amor ao dinheiro, motivacgdes extrinsecas
- ndo ligadas as motivacOes internas e pessoais dos individuos, mas a fatores externos de
recompensa individual - e comportamentos colaborativos. Como Tang et al. (2008, p. 879)
pontuam, o amor ao dinheiro indiretamente mina comportamentos colaborativos e pode ser um
dos motivos por que individuos ndo investem seu tempo ajudando outros - 0 que pode muito
bem dialogar com a opinidao de Keynes acerca do “capitalismo irreligioso” de sua €época. Tang
(2007, p. 389) também expOs que o amor ao dinheiro estaria ‘“significativamente e
negativamente” relacionado a satisfagdo das pessoas com seu trabalho. Nesse sentido, pessoas

com alto amor ao dinheiro gozam de um nivel muito baixo de satisfagdo no trabalho, uma vez
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que tal satisfacdo consiste na satisfacdo com a execucdo do trabalho, salario, promocdes,
relagbes com gestores e colaboradores. Esse resultado dialoga mais uma vez no sentido do amor
ao dinheiro funcionar como uma referéncia para os restantes anseios dos individuos - quanto
mais se ama o dinheiro, mais as pessoas desejam ter e, consequentemente, elas seriam menos
satisfeitas com o que tém. Além disso, Tang e Chen (2008) encontraram a existéncia de conexdo
entre 0 maquiavelismo - uma disposicdo comportamental que pode incitar o individuo a
empreender taticas e estratégias agressivas, manipuladoras, exploradoras e maléficas com o
objetivo de atingir resultados pessoais - e 0 amor ao dinheiro. Nesse caso, o0 estudo sugere que,
sendo o amor ao dinheiro traduzido também no “desejo fundamental” de um individuo por ser
rico, o amor ao dinheiro pode “induzir pessoas a adotarem uma estratégia de ganhar a qualquer
custo” (TANG e CHEN, 2008, p. 7). Esse achado reforca a ligacdo entre amor ao dinheiro e os
comportamentos antiéticos, empiricamente apresentada por Tang e colegas anos antes.

Em suma, a LOMS é capaz de nos fornecer evidéncias praticas e significativas em relacéo ao
amor ao dinheiro. Como vimos, os diferentes trabalhos de Tang e seus colegas correlacionam
0 amor ao dinheiro positivamente com a propensdao a comportamentos antiéticos e ao
maquiavelismo, negativamente a satisfacdo pessoal com o salario e com o trabalho em si e
negativamente ao comportamento colaborativo entre individuos. Ainda, a partir das aplicacdes
da LOMS é possivel categorizar os individuos em quatro grandes perfis ligados ao amor ao
dinheiro, confirmando que os amantes de dinheiro, normalmente, planejam e cumprem seus
orcamentos pessoais e enxergam o dinheiro de forma contraditéria - classificando-o como bom

e ruim ao mesmo tempo.
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Concluséo

Este trabalho observou que, a partir das perspectivas de Keynes, da psicanélise e da
economia comportamental, o amor ao dinheiro manifesta-se em seu carater pouco racional e,
principalmente, nocivo aos individuos. Segundo a visdo de Keynes, embora tenha sua utilidade,
funcionando como o motor econémico do sistema capitalista, 0 amor ao dinheiro estaria ligado
as disputas, a negacao do prazer, a um senso irreal de imortalidade e a questionavel preferéncia
das pessoas pela liquidez. Por sua vez, para a psicanalise, 0 apego ao dinheiro constituiria parte
da expressdo de um carater neur6tico-obsessivo, uma patologia ligada a interesses inconscientes
dos individuos pelas fezes e pela defecacdo. Para a economia comportamental, o0 amor ao
dinheiro pode estar no cerne de vieses cognitivos e manifestar-se em uma aversao irracional a
perdas, além de influenciar individuos a agirem de forma autossuficiente e distante uns dos
outros, engajarem em praticas antiéticas e aumentar a insatisfacdo das pessoas com seu salario
e trabalho.

Como esperado, a pesquisa identificou similaridades entre as trés abordagens
consideradas, especialmente da abordagem de Keynes com a psicanélise e com a economia
comportamental. Entretanto, dois destaques da comparacdo entre as abordagens podem ser
feitos: (1) enquanto a abordagem da psicanalise se atém ao carater patoldgico do amor ao
dinheiro, a abordagem de Keynes e da economia comportamental elucidam também o carater
“atil” deste, respectivamente, como sendo o motor da economia capitalista e um elemento
motivador de esfor¢os em busca de um objetivo; e (2) enquanto a abordagem de Keynes atribui
também utilidade ao amor ao dinheiro por ser um meio do homem canalizar seus impulsos
sadicos em empreendimentos “menos piores”, a economia comportamental sugere que 0 amor
ao dinheiro é, na verdade, capaz de dar origem e esses impulsos - traduzidos em
comportamentos antiéticos e no maquiavelismo.

Como contribuigédo desta pesquisa, destaco o pioneirismo em incluir ndo apenas a teoria
psicanalitica a abordagem de Keynes na discussdo do amor ao dinheiro, pratica presente em
muitos outros trabalhos sobre o tema, mas inserir e atribuir significativo protagonismo a
perspectiva da economia comportamental sobre o amor ao dinheiro no debate deste conceito
com Keynes e a psicandlise. Dessa forma, foi possivel construir uma nog¢do mais pratica e
aplicada do conceito em si, contando com as contribui¢cdes empiricas ao tema.

Entretanto, o0 amor ao dinheiro ndo parece tdo evidente na discussdo da Teoria do
Prospecto e das heuristicas e vieses, 0 que abre espaco para futuras pesquisas, mas, aqui,
representou-se como uma dificuldade do trabalho. Ainda, torna-se necessario ressaltar como

limitacdo da pesquisa a exposicdo sobre a contribui¢do psicanalitica em rela¢do ao dinheiro e



66

ao amor ao dinheiro, uma vez que seria importante contar com outras contribuicdes tedricas do
campo da psicanalise. Nesse caso, optou-se por ndo explorar demasiadamente a perspectiva
psicanalitica como forma de poupar excessos e inconsisténcias com a prépria psicanalise e com
a teoria econémica. No entanto, vale destacar o carater interdisciplinar desta pesquisa.

Em suma, as respostas que enunciam o que o0 homem econdmico faria sdo interessantes
(e necessérias), mas jamais suficientes. Na verdade, as pessoas precisam de uma teoria que seja
observada em suas vidas cotidianas - uma teoria capaz de orienta-las. E nesse contexto que o
estudo do amor ao dinheiro faz-se relevante. Com o que foi aqui demonstrado, parece ficar
evidente a urgéncia do desenvolvimento de uma teoria econémica cada vez menos deslocada e

descolada da realidade observada e experimentada pelos individuos.
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