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RESUMO EXECUTIVO

Este trabalho mostra de forma detalhada o processo de exportacdo/importacéo entre paises.
Investiga a importacdo da fruta, mamao papaia, desde a india & Espanha. Aborda também
aspectos gerais relativos ao tema de internacionalizacdo, como as normas e documentacdes
existentes, que sdo exigidas de acordo com cada pais em particular. A exportagdo/importacdo é
dada por fases as quais serdo entendidas com o decorrer do trabalho. E sabido que a importancia
deste tipo de processo € muito relevante para a economia em geral e para suprir as necessidades

do pais destinatério.
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1. Introducao

Operacéo de Importacio de Maméo Papaia da India a Espanha:

JUSTIFICACAO

Operacéo IMPORTACAO
Pais INDIA/ESPANA
Setor Alimentos
Produto PAPAYA

A operagdo neste projeto consistira em uma importacdo de papaias frescas desde india a
Espanha. A motivacdo para a escolha desta operacdo estd baseada no fato de que na Espanha,
especialmente em Madrid, ndo encontramos facilmente, nos mercados, frutas exdéticas de outros
paises. E muito importante o consumo de frutas diariamente e o objetivo deste projeto é fomentar

a importacéo deste tipo de produto e seu consumo.

Para a realizacdo deste projeto houve a colaboracio de um exportador autbnomo da India,
Dhaval Khamar de frutas. Tem sua empresa em Bombay, Dhaval Exports, e ajudou a encontrar
informacdo sobre a importacdo. Na atualidade, ele ndo realiza exportacbes a Espanha, mas

interesse em fazé-lo em um futuro préximo.

Ao longo do projeto, encontra-se todo 0 processo que a uma empresa na india deve ter
em conta quando faz uma exportacdo de papaia a Espanha, desde o momento da venda até a
entrega, incluindo toda a fase burocratica de documentacdo e obrigacbes de uma

internacionalizacdo.



2. Justificativa

2.1. India

®
]

Tomando a visdo de um mercado espanhol, sdo muitos os fatores que vao condicionar a
uma decisdo de que pais deve-se importar a fruta. Fatores que podem prejudicar seriamente a

operacdo e sua viabilidade.

O Mexico é considerado o pais nativo da fruta e é considerado o maior produtor e
exportador mundial. Seu mercado esta direcionado para os Estados Unidos, ja que 70% de sua
producdo é destinada a este pais e mais de 17% para o Canada. Por ser um pais com um mercado
muito restrito a América do Norte, ndo é uma boa opcao para elegé-lo como o exportador. O pais
que mais exporta para a Unido Européia é o Brasil.

Devido ao interesse do exportador da India no mercado espanhol, este trabalho sera
voltado para a exportacdo deste pais a Espanha. Podendo, este trabalho, ser reutilizado para

futuros negdcios na Espanha.

india é um pais que possui 6timas condicbes climaticas para a producdo de frutas
tropicais e estda melhorando suas técnicas de producdo, tecnologias, meios de comunicacao e
infraestrutura com finalidade de aumentar seus niveis de producdo, apresentar um produto de
qualidade e competitivo no mercado Europeu. Ainda ndo exportaram papaia a Espanha, mas tem

grandes condicGes para isto.

E um pais com um enorme potencial econdmico e seu PIB est4d em crescimento. Sua
economia é aberta, devido & influéncia das operagGes comerciais com o exterior e seu PIB

(importa mais do que exporta).

Exportagdes: $140,8 bilhdes f.0.b. (2007 est.)



Ano |Exportacoes Posi¢cdo | Mudanca Porcentual |Data da Informacéao
2003/$44.500.000.000 (32 2001

2004 |$57.240.000.000 (31 28,63% 2003 est.
2005|$69.180.000.000 |33 20,86% 2004 est.
2006|$76.230.000.000 |33 10,19% 2005 est.
2007|$112.000.000.000|29 46,92% 2006 est.
2008|$140.800.000.000|26 25,71% 2007 est.

Fonte: CIA World Factbook - A menos que indicado de outra maneira, toda a informagdo en

esta pagina es correta até Maio 16, 2008.

Nota-se no grafico que as exportacdes na india crescem com o decorrer dos anos.

O principal fator que poderia dificultar a importagdo é a distancia entre os escolhidos
(india e Espanha). Mas hoje em dia, com a evolucdo da logistica, isso se faz possivel. O
transporte € feito por navio, ja que o transporte aéreo é muito caro para este tipo de mercadoria e

o rodoviario é inviavel.

Uma limitacdo frequente no setor exterior espanhol é a barreira do idioma. Muitas
empresas espanholas deixam de realizar operagdes internacionais pela falta de conhecimento do
inglés, que é considera a lingua basica para o comércio internacional. A partir dos contatos para
coleta das informacdes para este projeto, nota-se a importancia do inglés como idioma da

comunicagéo.

INFORMACOES ADICIONAIS DA INDIA:

1) Estrutura econdmica da India:

E o segundo produtor mundial de fruta (57,6 milnhdes de toneladas em 2005/6, segundo

dados estimados pelo Comité Nacional de Horticultura, 10% da produg&o mundial) e o primeiro
8


https://www.cia.gov/cia/publications/factbook/

produtor mundial de hortalicas (99,4 milhdes de toneladas em 2005/6). Lidera a escala mundial
na producdo de manga, limdo e couve-flor. O programa de desenvolvimento da horticultura
(National Horticulture Mission) pretende dobrar a producdo destes cultivos para o0 ano de 2011,
tratando de redesenhar as plantacoes para alimentos de maior valor agregado.

india conta com vantagens competitivas em muitos produtos como conseqiiéncia do
grande auto-abastecimento de inputs, 0s baixos custos relativos a médo-de-obra e as variadas

condigbes agroclimaticas.
2) Comunicagdo com a Espanha:

Areas: ndo existem voos diretos entre india e Espanha, devendo fazer escala na Europa e

Oriente Médio, com um tempo aproximado de no minimo 12 horas.

Vérias linhas maritimas oferecem sérvios regulares diretos de transportes de mercadorias
entre portos espanhdis (Barcelona, Bilbao, Valéncia e Algeciras) e portos indianos (Mumbai,

Cochin, Chennai, Kolkata e Gujarat).

As comunicacdes telefénicas sdo boas e baratas, existindo numerosas companhias, tanto

para telefones fixos quanto para celulares.
2.2.  Por que Importagéo?

O mercado Europeu encontra-se cada vez mais exigente. Os cidaddos demandam
produtos de melhor qualidade e mais exéticos. A popularidade adquirida pelas frutas tropicais,
como a papaia, cruzou as fronteiras dos paises e se tornou complemento alimenticio para as
refeicdes cotidianas.Calcula-se que existem no mundo mais de 500 espécies de frutas, que
crescem em zonas tropicais e subtropicais. Delas, em torno de 15, sdo frutos processados em
escala comercial. Aproximadamente 360 milhdes de toneladas destes frutos séo produzidos em
todo o mundo, algo menos da metade se obtém em paises tropicais. Os primeiros produtores

mundiais sdo Brasil, india, Estados Unidos e China.

O atrativo e potencial mercado de frutas tropicais nos paises desenvolvidos, como 0s

europeus, tem atraido paises produtores como india. A producdo, distribuicio e comercializagéo
9



de frutas tropicais geram fontes importantes de empregos e divisas. Para isso, muitos paises
produtores estdo trabalhando na formacdo de organizacdes, melhoramento de técnicas de
producéo, tecnologias, 0s meios de comunicagéo e infraestruturas com a finalidade de aumentar
seus niveis de producdo, apresentar um produto de boa qualidade e competitivo no mercado

Europeu.

As novas tendéncias do consumidor, os aspectos saudaveis da papaya, tornam a fruta
cada vez mais popular ndo somente na Espanha como em toda a Europa. A preocupagdo com o

tema da dieta e a saude faz com que o0 consumo aumente.

Segundo dados obtidos em www.datacomex.comerico.es, 0s resultados foram os seguintes:

3.000,00 .
Total M en miles de €
2.500,00
2.000,00
1.500,00
1.000,00 =——Total M en miles de €
500,00
0{00 T T T T T T T T T T T T T T 1
N M~ W 0 &0 O N 4 M s N W M~ 6 O
oo O O O 0 O Q0 Q0 Q0 O O o
oo o Oy O O O O O O O O O O
= o o =1 N N N N N N NN N

GRAFICO 2.

Fonte : Importagéo total mundial de papaias em milhdes de €.

www.datacomex.es; produto: papaia; periodo: 1995-09; Origem: mundial.

O GRAFICO 2: Mostra as importacdes totais de papaias para a Espanha. Observa-se que

a tendéncia da Espanha em importar papaias é crescente desde 1995, com um forte incremento
10
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das importaces a partir de 2003. Isso significa que ha oportunidades de negocio e de obter uma
boa rentabilidade em fornecer este fruto a este pais, ja que na Espanha este fruto € muito escasso.
Em 2008 houve uma queda no consumo devido & crise financeira e econdmica, mas as

expectativas a largo prazo séo favoraveis.

2.3.  Setor e produto escolhido: Papaia

A polpa do fruto maduro é usada na industria de alimentos para producdo de conservas,
geléias, sucos e néctares, combinados ou ndo com outras frutas tropicais, além de puré, pelo
processo asseptico ou na forma congelada. No Brasil, os principais métodos de industrializacao
sdo compotas, puré asséptico — em pequena escala — e fruta cristalizada.

O mamoeiro (Carica papaya L.) é origindrio da Ameérica tropical e é uma das plantas
frutiferas mais cultivadas do mundo, especialmente, em areas tropicais onde a temperatura média
anual é de 25 oC. Por causa de suas caracteristicas sensoriais, nutricionais (fonte dietética de sais
minerais, vitaminas e fibras) e propriedades funcionais (digestiva e laxativa), 0 maméo € um
fruto de grande aceitabilidade.

A aparéncia € uma caracteristica sensorial do alimento, constituida de cor, brilho, tamanho e
forma. A coloracdo da casca € um importante atributo de qualidade e determina o valor
comercial dos frutos, pois a cor é responsavel pelo impacto visual mais marcante. Esse é o
principal pardmetro usado como critério de selecdo pelos consumidores. Durante o
amadurecimento, inicia-se um continuo processo de modificacdes metabolicas que levam ao
desenvolvimento de alteracdes fisioldgicas, bioquimicas e morfoldgicas nas células vegetais. A
mudanca de cor da casca dos frutos esta relacionada a degradacao da clorofila e a biossintese de

pigmentos como os carotenoides e antocianinas.

2.3.1. Propriedades da fruta

A papaia é um alimento rico em vitaminas e que traz muitos

beneficios:
e Agiliza as cicatrizacOes, sejam internas ou externas;

e Melhora o ritmo cardiaco;
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¢ Reduz a inflamagéo intestinal;

e Ajuda a conservar a pele nutrida;

e Defende 0 organizamos contra alergias e infecgoes;
e Atua como laxante suave;

e Favorece o bom funcionamento do figado e do pancreas.

Composic¢éo nutricional do mamao papaia:

Valores para 100g de mamao papaia

Energia 40 Kcal | Proteina 059
Carboidrato | 10,4 ¢ Fibra Alimentar | 1,09
Calcio 22 mg Potéssio 126 mg
Magnésio 22 mg Vitamina C 82,2 mg

Tabela Brasileira de Composi¢ao de Alimentos

Fonte: www.unimed.com.br
2.3.2. Consumo e aplicacdes da fruta

Em geral, o mamao € consumido ao natural, com ou sem agucar, acompanhado de suco
de limdo ou de chantilly. Na cozinha, também serve para uma grande variedade de doces,
bebidas e saladas. Quando maduro e consumido ao natural, 0 mamao é um excelente alimento,
pois a polpa é muito rica em nutrientes. O mamao bom para consumo ndo deve ter rachaduras,

partes escuras ou machucadas nem picadas de insetos. A casca deve estar bem firme e limpa.

12



Se 0 mamao ainda estiver verde, embrulhe em folhas de jornal e guarde em lugar fresco e
escuro. Nao risque a casca da fruta com uma faca ou um garfo para que saia o leite, pois essa

substancia contém muitos nutrientes que dao sabor a fruta.

Se omamdo ja estiver maduro, coloque na geladeira, o0 mais longe possivel do
congelador. E uma fruta com propriedades laxativas e calmantes, sendo indicado a pessoas que
tém o estdmago delicado, que estejam fazendo regime de emagrecimento ou que desejem manter

0 peso.

2.3.3. Empresa de exportacéo na india

- Contact Us

Q

Dhaval Exports (Fresh Mango)

A-7, Siddhnath Appartment,
Behind Vaibhav Hall,
Ghodasar, Ahmedabad-380050

Email: info@freshmango.in
dhaval821217@hotmail.com

(M) +919924558390

A empresa Dhaval Exports nunca fez uma exportacdo para a Espanha, mas, dado as
caracteristicas de mercado, 0 mesmo apresenta futuras intengdes em fazé-lo. Ja tem muita
experiéncia na exportacdo de papaias e mangas para o0 Reino Unido, Portugal e Grécia. Seus

produtos sdo de excelente qualidade e aprovados pelos consumidores.

As papaias sdo cultivadas nas melhores condicGes, gracas as plantagdes de Vrajhumi
Farms, onde ha ao redor de 85 mil plantas de papaia. Dhaval Exports controla as plantacdes e
assegura que todas as frutas comprem com as regras sanitarias. Algumas fotos foram

disponibilizadas por este exportador, mostrando suas fazendas.

13



Imagen 1: Imagen 2:

Esta empresa foi encontrada depois de contatos feitos com algumas empresas da India.
Este projeto contou com o apoio de Dhaval para a coleta de informagdes.

2.3.4. Empresa na Espanha
E uma empresa ficticia para a simulagio da operag&o.
Nome da empresa: MJP Imports

Empresa dedicada a importacdo e exportacdo de frutas tropicais, com o objetivo de

fornecer esta mercadoria a toda populagéo espanhola.
Anélise DAFO sobre a operacéo

Antes de iniciar o projeto é essencial ter uma analise DAFO. E uma metodologia de
estudo da situacdo competitiva de uma empresa em seu mercado (situacdo externa) e das

14



caracteristicas internas  (situagdo interna) da mesma, a efeitos de determinar
suas Forcas, Oportunidades, Debilidades e Ameacas. A situacdo interna compde-se de dois
fatores controlaveis: fortalezas e debilidades, enquanto a situacdo externa compde-se de dois
fatores ndo controlaveis: oportunidades e ameacas. E a ferramenta estratégica por exceléncia

mais utilizada para conhecer a situacao real em que se encontra a organizacao.

Andlise que mede as debilidades e fortalezas de uma importagdo de papaias e também
analisa as ameacas e oportunidades que o entorno oferece. A partir disto, pode-se identificar as
possiveis barreiras e encontrar solucBes para ameniza-las. As variaveis para esta operacdo de

importacédo séo as seguintes:

Debilidades: As Debilidades referem-se a todos aqueles elementos, recursos, habilidades
e atitudes que a empresa possui e que constituem barreiras para conseguir uma boa marcha da
organizacdo. As Debilidades sdo problemas internos, que, uma vez identificados e

desenvolvendo uma adequada estratégia, podem e devem se eliminar.

e A principal debilidade da operacdo é o fato de uma fruta, ou seja, um alimento

perecivel e que exige um tratamento especial respeito ao mantimento.

e Apesar de a fruta ser um 6timo alimento nutricional, a papaia ainda apresenta um
preco muito elevado no mercado espanhol. Por isso ndo se torna, muitas vezes,

uma fruta atrativa aos olhos dos consumidores.

e Além do preco e do transporte, ha barreiras como as inspeces fitossanitarias, que
exigem um tratamento especial para as frutas (embalagem, containers e

transporte).

Fortalezas: sdo todos aqueles elementos internos e positivos que diferenciam ao

programa ou projeto de outros de igual classe.

e Unido Européia e india fizeram um acordo recente sobre alguns produtos
agricolas, onde houve a liberalizacio do comercio de papaias desde a india,

eliminando as barreiras de impostos
15



e Pelo tipo de produto, é o obrigatério o pagamento do IVA reduzido, de 4%. E a

Unica taxa que deve ser paga para um certificado fitossanitario.

e O produto é escasso e exotico na Espanha. Esta aumentando sua popularidade e,
por isso, ha o aumento do preco, representando uma garantia na rentabilidade da

operacdo e na obtencdo de beneficios.

e Outro aspecto relevante é a grande taxa de imigrantes de paises tropicais na

Espanha. Muitos sentem falta das frutas e, com isso, seriam consumidores chaves.

Ameagcas: sao situacdes negativas, externas ao programa ou projeto, que podem atentar
contra este, pelo que chegado ao caso, pode ser necessario desenhar uma estratégia adequada

para poder contorna-la.

e A crise econdmica e financeira mundial representa uma ameaca. Acredita-se que
isso afetard mais o lado do financiamento da operacéo, ja que é feito por crédito
documentario. Podendo assim o banco colocar algum empecilho para a solicitacao

de crédito.

e Também ¢é considerada uma ameaca o fato de muitas pessoas estarem

desempregadas na Espanha, diminuindo as vendas.

Oportunidades: sdo aquelas situacdes externas, positivas, que se geram no meio e que,

uma vez identificadas, podem ser aproveitadas.

e O mercado possui grandes oportunidades de negécios ja que as importacGes deste
produto estdo crescendo na Espanha muito nos Gltimos anos, o que é um étimo indicador

para um futuro aumento na quota de mercado.

e O mercado europeu de frutas tropicais estd crescendo, 0 que permite um ganho de

beneficios.
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3. Mercado de papaia no contexto global e setorial

3.1. Demanda de papaia: paises importadores

Importacion mundial

Evolucion principales clientes* de los productos seleccionados en valor. Periodo 2004 - 2007

100.000
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50.000
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20.000

0 _':ﬂ.]]-]]—cljﬁjj-:m.]:—:m_:m.:ﬂ

01. ESTADOS 03. ALEMANIA 05. PORTUGAL 07. REINO UNIDO 09. ESPANA 11. Resta
UNIDOS 02. CANADA 04. PAISES BAJOS 06. JAPON 10. FRANCIA
08. CHINA-HONG
KONG

E B OO0
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* Ordenados por su volumen de importacion en 2007

GRAFICO 9.

Fonte: demanda de papaias. Paises importadores. Evolugdo dos principais clientes (ordenados por su volumen de importacién en
07) de papaya en valor. 04-07.

Como a maioria dos mercados mundiais de comercio exterior e por sua condicdo de
maior potencia econémica do mundo, os Estados Unidos € o maior importador de papaias com
ampla diferenca sobre os outros paises. Espanha importa este tipo de produto e encontra-se
dentre os 10 paises que mais importam, apresentando uma tendéncia de crescimento. Alem disso,

Espanha esta em primeiro lugar no ranking de crescimento de importagdes entre 0s anos 2004 e
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2007, com a taxa de variacdo de 81,34%. Estados Unidos apresentou uma reducdo na importacao
de papaias em 4,61%.

Crecimiento* de las importaciones de los productos seleccionados de los principales paises clientes
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* (M Producto en 2007 - M Producto en 2004 / M Producto en 2004 ) x 100

GRAFICO 10.

Fonte: Crescimento das importacfes de papaia dos principais paises clientes.

icex.com\estadisticasdecomercioexterior\informesestadisticosdecomercioesterior
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Importacion mundial

Cuota mundial principales clientes, en 2007

14.5% B 01.ESTADOS UNDOS  40,4%

B 02. CANADA 13,7%

275 [J 03. ALEMANIA 7.2%
2.8% O 04. PAISES BAJOS 5.7%
2,9% IO 05. PORTUGAL 3,9%
W 06. JAPON 3,8%

O 07. REINO UNIDO 2,9%

3.8% [ 08. CHNA-HONG KONG ~ 2,8%
3.9% B 00, ESPARA 2,7%
O 10. FRANCIA 2.4%

O 1. Resto 14,5%

Total: 100,0%

GRAFICO 11.

Fonte: Importagdo Mundial. Quota mundial dos principais clientes em 2007
icex.com\estadisticasdecomercioexterior\informesestadisticosdecomercioesterior

Os Estados Unidos possuem uma quota representativa de 40%, como mostra o grafico 11,
enquanto a Espanha tem uma cota de mercado de 2,4%. Tanto India quanto Espanha estdo
aumentando suas operacGes comerciais no setor e sdo considerados 0s paises que mais crescem.

india em exportacdes e Espanha em importacdes.

Portanto, os dados mostrados sdo bons indicadores para que uma empresa espanhola
comece a introduzir-se no mercado e se beneficie das oportunidades de negocio que existem, ja
que tanto México, como os Estados Unidos, estdo perdendo pelo relativo em importacbes e

exportacOes, favorecendo a outros paises.
3.2.  Oferta de papaia: paises exportadores

Segundo dados proporcionados pela Organizacdo das Nacdes Unidas para a agricultura e a
alimentagdo no informe titulado “Perfil do mercado das frutas tropicais na india”, a India é um
dos paises produtores da fruta mais importantes do mundo, ja que obtém ao redor de 10,4% de
todas as frutas e quase 40% das frutas tropicais produzidas no mundo. Os principais estados

produtores da fruta sdo: Uttar Pradesh, Karnataka, Tamil Nadu, Maharashtra e Gujarat.
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A empresa Dhaval Exports esta localizada na provincia de Gujarat. Esta regido produz papaia

todos os meses do ano, como mostra na figura 3.

Figura 3:
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g HARVESTING SEASON OF PAPAYA

STATEUT'S
ANDHRA PRADESH
ARUNACHAL PRADESH
ASSAM

BIHAR
CHHATTISGARH
DELH
GOA

HARYANA
HIMACHAL PRADESH
JAMMU & KASHMIR

JHARKHAND
KARNATAKA

MADHYA PRADESH
MAHARASHTRA
MANIPUR
MEGHALAYA
MIZORAM

NAGALAND

PUNJAB
RAJASTHAN
SIKKIM

TAMIL NADU
TRIPURA

UTTAR PRADESH
UTTRANCHAL
WEST BENGAL

ANDAMAN & NICOBAR
CHANDIGARH

DADRA & NAGAR HAVELI
DAMAN & DIU

LAKSHADWEEP
PONDICHERRY

* INFORMATION NOT AVAILABLE [l ROUND THE YEAR [l PEAK SEASON LEAN SEASON
Source : [ of ! of State / UT's

Por este motivo, ha um suprimento de fruta durante todo o ano, garantindo a
disponibilidade da fruta a qualquer época do ano e poder repor 0s estoques sem ter que esperar as

temporadas de cultivo.

Segundo outro grafico, Figura 4, Gujarat é a provincia da India que é o segundo maior

produtor de papaias.

Figura 4:
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Va0 State Vs. Production
' T (st

1,200

1,000

Production(000Tonnes)

State

Em termos globais dos fornecedores de papaia, podemos reparar o seguinte:
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Exportacion mundial

Evolucidn principales exportadores* en valor. Periodo 2004 - 2007

80.000
70.000
60.000
50.000 ]
40.000
30.000
20.000
i ol Il
0 | | B (et e 0 i
01. MEXICO 03. ESTADOS 05. BELICE 07. FILIPINAS 09. ESPARNA 11. Resto
02. BRASIL UNDO®4. PAISES BAJOS 06. MALASIA 08. FRANCIA 10, INDIA
EE OO
2004 2005 2006 2007

* Ordenados por su volumen de exportacion en 2007

GRAFICO 5.
Fonte: Evolugdo dos principais exportadores. Periodo: 04-07

icex.com\estadisticasdecomercioexterior\informesestadisticosdecomercioesterior

Como revelam os dados obtidos pelo Instituto de Comércio Exterior, México € o
principal exportador e produtos de papaia do mundo, ainda que sua tendéncia seja de
decrescimento desde 2004. Espanha e India possuem um peso pouco significativo, mas estdo
aumentando seus volumes de exportacdo com o passar dos anos, como mostra do grafico 6. A

India crescer 200% suas exportacdes, enquanto o México reduziu 26%.
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Evolucién crecimiento® principales exportadores. Periodo 2004 - 2007

200,00% 194,19%
160,00%
120,00% 117,37%
30,00%
35,24%
40,00% :
' 18,98% 19,87% 20,28% 17.62%
0,00%
0,00% -_- K
-40,00% |-26,05% -19,62%
80.00% -61,58% :
01. MEXICO 03. ESTADOS 05. BELICE 07. FLIPINAS 09, ESPARA 11. Resto
02. BRASIL UMIDOE!. PAISES BAJOS 06. MALASIA 05. FRANCIA 10. INDIA

* (M Producto en 2007 - M Producio en 2004 7 M Producto en 2004 ) x 100

GRAFICO 6.

Fonte: Evolugdo do crescimento dos principais paises exportadores. Periodo: 04-07

Exportacién mundial

Cuota Mundial Principales Proveedores, en 2007

W 01. MEXICO 28,8%
Il 02 BRASIL 18,4%

[ 03. ESTADOS UNIDOS ~ 13,8%

[0 04. PAISES BAJOS 7,9%

[ 05. BELICE 7,0%

W 06. MALASIA 4,5%

O 07 FLIPNAS 27%

[ 08. FRANCIA 2,0%

B 09. ESPARA 2,0%

O 10. INDIA 1,8%

O 11.Resto 1M,1%

13,8% Total: 100,0%

GRAFICO 7.

Fonte: Exportagcdo mundial. Quota mundial dos principais fornecedores em 2007

icex.com\estadisticasdecomercioexterior\informesestadisticosdecomercioesterior
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O grafico 7 mostra que a quota Mundial dos principais fornecedores, ou seja, do total das

exportacdes mundiais de papaia, 0 percentual de exportagdes que realizada cada pais. India esta

atualmente em décimo no ranking, com ultimos dados de 2007, e é provavel que hoje em dia

haja escalado postos por razdes ja ditas anteriormente. México tem uma quota de mercado de

28%. Juntamente com o Brasil e Estados Unidos, somam mais da metade da exportacdo mundial.

Evolucion del peso relativo de los principales proveedores®, en 2004 - 2007

240,00%
200.53%
200,00%
160,008
122.05%
120,008
50,00%
40,00% ITES%  2245% 20.15%
0,008
p— -_- .
-40,00% -24.45% -17.85%
-80,00%
01. MEXICO 03 ESTADOS 05. BELICE 07. FILIPINAS 02, ESPARA 11. Resio
02 BRASIL UNID@S. PAISES BAJOS 06. MALASIA D5. FRANCIA 10. INDIA

* Caleulado come: ([XPais/Munda] en 2007 - [#PaisMunde] en 2004 ¥ ([%Pais/xMunda] en 2004 §

GRAFICO 8.

Fonte: Evolugéo do peso relativo dos principais paises fornecedores em 2004-07.

3.3.  Consumidores e mercado de papaia na Espanha

Para efetuar uma importacdo ou exportacdo € necessario estudar como esta a situacdo do

mercado e dos possiveis consumidores.
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Extranjeros en Espafia 2,510,554 ] \

5,000,000
4,000,000 —
3,000,000 — py— //
2,000,000 \

1,000,000 —a

0

199819992000200120022003 2004 200520062007

—#— Extranjeras en Espafia

Fonte: INE e elaboragdo Propria.

A Espanha possui uma forte pressdo imigratoria dos paises subdesenvolvidos e em vias
de desenvolvimento, essencialmente de Marrocos, América Latina (Equador e Coldmbia) e
Africa. As extremas diferencas no nivel de desenvolvimento social, econémico e politico,
impulsionam as pessoas & migrarem em busca de uma vida melhor. Espanha, em especial durante
a Ultima década de crescimento econémico, se converteu em um ponto de destino acessivel,

devido a sua localizacdo geografica.

Segundo INE (Instituto Nacional de Estatistica), Espanha recebeu o segundo maior

numero de imigrantes de todo 0 mundo em termos absolutos, atras dos Estados Unidos.

A maioria dos imigrantes que vivem na Espanha vem de paises tropicais. Tem acesso
facil a frutas tropicais, dentre elas a papaia. Por isso, depois de uma analise da demografia
espanhola conclui-se que também é importante incluir os imigrantes entre consumidores de

papaia.

Podemos precisar que a papaia esteve em seu auge em 2003, quanto o medico francés,
Luc Montagnier, famoso por ter descoberto em 1993 o virus HIV da AIDS. Propds a santidade
do Papa Jodo Paulo Il um tratamento de papaia fermentada para diminuir os efeitos de seu
envelhecimento. Este médico enfatiza os beneficios da papaia como antidoto ao envelhecimento

e anti-estresse, sugerindo o uso para o mal de Parkinson.
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O grupo ARC Eurobanan, responsavel por mais de 80% da importacédo e distribuicdo de
frutas na Espanha, explica que apesar da dificuldade em introduzir novos habitos de consumo, a
papaia teve, com essa divulgacdo do medico francés, a oportunidade de ser mais conhecida pelos
espanhdis.

“O peso de uma papaia média sao 400 gramas. Com somente 100 gramas de sua polpa
se superam em 30% as quantidades que um adulto necessita ao dia de vitamina C e em 18% das

vitaminas 4 ”, afirma Asuncion Marco, especialista em nutricao.
4. Caracteristicas Especificas do envio e da operagéo
4.1. Tipo da papaia

H& muitas variedades de papaia e com diversas caracteristicas (formas, grossura, tamanho,

cor da pele, polpa, sabor, quantidade de suco, etc.)

O tipo de papaia escolhido para importacdo foi hawaiana. Sdo as que mais se consome e
exporta no mundo. De fato, é a classe de papaia ao qual Dhaval Exports exporta. A operacao sera

de 15 toneladas de papaias.

Forma: uma fruta oval, quase cilindrica, grande, carnosa e rugosa longitudinalmente em

sua parte superior.

- Tamanho: de 10 a 25 centimetros de largura e de 7 a 15 de didmetro. Seu peso rondas
500 a 1000 gramas.

- Cor: apresenta uma pele fina e de cor verde amarelado, amarelo ou alaranjado quando
maduro. Algumas variedades continuam verdes quando ja maduras, ainda que no geral a
pele amarela na maduracao. A polpa é rosa alaranjada ou avermelhada, com um tom mais

OU menos intenso.

- Sabor: seu aroma lembra o meldo e o seu sabor lembra a péra. Seu interior esta cheio de

sementes pretas ou cinzas, de sabor picante.
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4.1.1. Calibre da papaia

Segundo recomendacdes de transporte da fruta, a papaia que vai ser transportada é de 350

gramas, de calibre B.
Disposicoes relativas a classificacdo por calibres

O calibre é determinado pelo peso da fruta, que deverd ser no minimo 200 gramas, de

acordo com o seguinte quadro:

Cadigo de calibre Pesa (g)

A 200-300

301 -400

401 - 500

501 - 600

601 - 700

701 - 800

801-1100

1101 -1500

1501 - 2000

—“|l=lm Q| m|m|O|n | @

= 2001

Fonte: Recommended International Code of Practice for Packaging and Transport of Tropical Fresh Fruit and Vegetables
(CAC/RCP 44-1995, Norma do Codex para a papaya).

Tamanho e peso por unidade:

A largura da papaia varia entre 15 a 50 cm e entre 10 a 20 cm de comprimento, com um
peso até 9kg. A papaia é considerada pequena quando possui de 260 a 300g, média quando
possui de 350 a 5009 e grande entre 570 e 1000g.

Dos trés tamanhos, a papaia que vai ser exportada por Dhaval Exports é a média, ou seja,
de calibre B, ja que entre os importadores em geral preferem frutas pequenas ou médias, e em

mercados seletivos preferem frutas médias e grandes.
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4.1.2. Tolerancias permitidas da papaia

As papaias deverdo apresentar condicOes exigidas para a exportacdo das mesmas, como:

Deveréo estar inteiras, limpas, sem mofos ou pragas, sem machucados, sem umidade, com
odor adequado, ser de consisténcia firme, ter aspecto fresco e dentre outras caracteristicas que

demonstram a qualidade do produto.

4.1.3. Conservacdo da papaia

A conservacdo da fruta esta estritamente ligada as condigdes que estaram expostas na

hora de estarem sendo exportadas. Entre os elementos mais importantes esta a temperatura.

A temperatura ideal para uma maior duracdo de uma papaia esta entre 8 a 10 graus
centigrados. Além disso, a umidade relativa deve estar em torno de 80 a 85%, com 15cbm de
ventilacdo. Tendo todos esses cuidados, a fruta pode conservar-se cerca de 4 semanas, sem

perder a qualidade.

Uma vez maduro, o fruto pode se conservar a uma temperatura inferior, uns 4 graus
Celsius. Antes da conclusédo do processo de maturacdo, a temperatura inferior a 8 graus Celsius é
considerada prejudicial a fruta. A polpa se descolora e pode chegar a interromper o processo de

amadurecimento.

Figura 3. Diferentes etapas de maduracion en papaya Solo: de
izquierda a derecha, color 0 (fruta inmadura), color 1 (madurez
fisiologica), ~ colores 2.3 {(cosecha) color 4, color 5 (punto de
consumo) y color 6 (sobremadurez y senescencia).

Fonte: http://www.mercanet.cnp.go.cr/
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4.2.  Quantidade

A quantidade da papaia deverd ser estipulada de acordo com as situagfes de transporte.
Muitas vezes é mais viavel carregar uma maior quantidade para que, assim, o frete consiga ser

diluido. Com isso, a quantidade que vai ser exportada pela Dhaval Exports, sera de 15 toneladas.
5. Transporte do produto

5.1. Eleicdo do meio de transporte

O transporte aéreo é considerado o transporte mais caro, justamente pelo pequeno espaco,
comparados aos outros transportes e pela alta velocidade na entrega da mercadoria. E
aconselhavel utiliza-lo de acordo com o valor do produto e do grau de emergéncia no

recebimento deste, o que nédo é o caso das frutas.

O transporte terrestre é inviavel, devido a localizacdo e distancia entre india e Espanha. Por
iSSO 0 transporte que se torna mais viavel para o carregamento é o maritimo, por sua capacidade
em transportar grandes quantidades e por ter um preco mais acessivel. Apesar do tempo de
viagem ser maior, as condi¢cdes dos containers que levam as papaias estdo dentro das exigéncias

de mantimento.

Durante o transporte, as papaias estardo em fase de maduracdo, a qual ocorrendo lentamente
na viagem para a Espanha. O carregamento serd feito em containers de 40°, com temperatura,
umidade e ventilacdo controladas para assegurar o produto o mais fresco possivel. A quantidade
enviada sera de 3750 caixas no embarque, com duracdo de 24 dias para chegar a costa da

Espanha (porto de Valéncia).
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Fuente: http://www.fagro.edu.uy/

2.1. Embalagem

Por tratar-se de uma mercadoria muito delicada, as caixas devem ser devidamente embaladas
para que ndo cause dano a papaia. Na caixa coloca-se uma fila de papaias, com papéis picados ao
redor e na base. Além disso, é recomendavel envolver cada fruta com um papel bolha ou papel
de seda.

Em uma caixa cabem em média 10 papaias (de 350g — 500g) com o peso neto de 4kg.
Caixa:

Resisténcia: minimo 250 Ib/2.54 cm2.

Dimenséo: 10.2 x 43.2 x 27.9 cm.

Quantidade: 10 papaias médias.

Peso: 4.5kg

=+ + F

Total de caixas a serem exportadas: 3750 caixas.
Peso Total: 4,5kg x 3750 caixas = 15 toneladas.

Cada papaia (variagdo Hawaiana) tem em média 0.350kg (peso/unidade). Cada fruta deve

estar protegida com uma malha de espuma, conforme mostra a Imagem a seguir:

Imagen 1:
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Fonte: Dhaval Exports.

2.1.1. Dados contidos na embalagem do transporte

A embalagem do transporte levara marcados os seguintes dados: *
+ Nome completo do exportador e o pais de origem;
Denominagdo do produto — Hawaiana, classe B;

Ano da colheita do produto;

Peso neto (unidades do produto): 15 toneladas de papaia;
NUmero de despacho;

Lugar de destino, endereco do consignatario importador;

£ & + ¥+ ¥

Nota indicando claramente que o articulo é de producdo ecoldgica;

e

E a documentacdo Bill landing com 3 copias.

! (Recommended International Code of Practice for Packaging and Transport of Tropical Fresh Fruit and Vegetables
(CAC/RCP 44-1995, Norma del Codex para la papaya)
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2.1.2. Container para o transporte

De acordo com as necessidades da fruta, é necessario um containes que mantenha as
papaias frescas. Deve ser refrigerado para mercadorias do tipo volumosas e levianas, como a
fruta papaia.

O container que vai levas as papaias € o seguinte:

CONTENEDOR REFRIGERADO 40 PIES
Vacio: 4.500 - 5.400 Kg 9.920 - 11.905 libras

PESOS
Peso Maximo:  25.080 - 25.980 Kg 55.300 - 57.285 libras
MEDIDAS EXTERNO INTERNO  PUERTAS ABIERTAS
LARGO ~ 12.192 mm (40') 11238 -11.575 mm

T T | (36'10" - 38"
' 2.240 - 2.285 mm 2.240 - 2.280 mm

ﬁ ANCHO 2.438 mm (8") (74" -T5") (74" - 78" )
. )
ALTO  2.591 mm (8'6") 2'175( 7?2'.??07@‘; 2'2057!’;:.’.”)
VOLUMEN 57,5 -58,7m3 (2.030 - 2.075 pies3)
VOLTAJE 380/440 V, 50/60 Hz, Trifasico
TEMPERATURA -25/ +25 grados centigrados

Fonte : WWwWWw.Sspace-cargo.com

E interessante notar que, gracas a evolugdo do transporte e as condigdes sdo oferecidas, o
mercado mundial da papaia cresceu, sendo um grande impulso para a venda e disseminacdo da

fruta.

2.2. Eleicéo da Incoterm

Incoterms (International Commercial Terms) sdo termos de vendas internacionais,
publicados pela Camara Internacional de Comércio. S&o utilizados para dividir 0s custos e a
responsabilidade no transporte entre a figura do comprador e do vendedor. S&o similares a
Convencdo das Nagdes Unidas sobre Contratos Internacionais e Convengdo das Nagfes Unidas
para a Venda Internacional de Mercadorias. A primeira versdo foi introduzida em 1936 e a

ultima atualizagdo em 2000.
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Sd no total 13 termos divididos em 4 grupos que se distinguem por aumentar

gradativamente a responsabilidade de uma das partes em detrimento da outra.

O Incoterm escolhido foi o CIF VALENCIA 2000 (“Cost, Insurance and Freight” “named
port of destination”). Clausula que estabelece a obrigacdo do exportador de fazer o seguro
minimo contra perdas ou danos na mercadoria durante o transporte a seu cargo, bem como de
desalfandegar para exportacdo e entregar a mercadoria, sem obrigacdo de descarga e
acondicionamento, a bordo do navio de transporte e porto por si escolhidos, para transporte
maritimo ou fluvial, determinando também a extensdo da sua responsabilidade até esse
momento, altura a partir da qual todos os custos e riscos de perda ou danos sdo da
responsabilidade do comprador.

Este incoterm foi escolhido dado que € o mais conveniente a empresa espanhola, que fara a

importacdo. O vendedor, Dhaval Exports, contrata o transporte e o0 seguro.

6. Regime Comercial

6.1. Documentos da fase de solicitacdo
Importagdo para Espanha: Livre comércio
Exportacdo da india: Livre comércio.

Cada produto internacionalizado possui um codigo comum mundialmente que identifica
este produto dentre muitos outros comercializados. A partir deste codigo encontra-se regime

comercial do produto, ou seja, as regras para sua comercializagéo.

O codigo da papaia é: 0807.20.00.00
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CedigeTaric 0§07.20.00.00

Descripcion Papayas
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(=]

£33 63

SPG-PMD

Partida Ant. | Partida Sig. |Texto Arancel  Simbolos

Segundo mostra o Taric (www.taric.es), site de apoio ao comercio exterior, 0 regime
comercial para a importacédo é de livre comércio.

Por isso, na fase de solicitacdo ndo é necessario apresentar nenhum tipo de documentacéo
quando importa papaia da india a Espanha. H4 uma zona de livre comércio tanto para a

exportacdo quanto para importacgéo.
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7. Fase de despacho da importacéo e exportacéo

7.1. Determinacdo do Regime aduaneiro

7.1.1. Regime aduaneiro da importacdo
india esta dentro dos paises de terceiro mundo e assinou um acordo preferencial com a

Unido Européia, ou seja, pode desfrutar das vantagens de um SPG. SPG é o Sistema de
Preferencias Generalizadas que permite o acesso ao mercado comunitario em condicbes
preferenciais aos produtos provenientes de paises em desenvolvimento (PVDs), e se beneficia de
alguns direitos arancelarios de 0%.

O Acordo de Cooperacdo entre a Unido Européia e a India sobre Associacdo e
Desenvolvimento foi firmado em Bruxelas, dia 20 de dezembro de 1993. Este acordo prevé a
cooperacéo, entre outros ambitos, um desenvolvimento, a diversificacdo dos lagcos comerciais e o
investimento entre ambas zonas.

Este acordo entrou em vigor dia 1 de agosto de 1994, onde pds fim aos anteriores
acordos, firmados dia 17 de dezembro de 1973 e o de 23 de junho de 1981.

Por Gltimo, uma vez que a mercadoria entra no primeiro ponto de destino aduaneiro,
neste caso em Valencia, devera passar por um exame sanitario para comprovar se 0s requisitos
sanitarios estdo adequados ao exigido. Uma vez passado por este exame, recebe o certificado
Fitossanitario, um documento obrigatorio, e que representa uma das poucas barreiras que afetam
a operacao.

Os documentos que devem ser apresentados na aduana estdo em anexo ao final do

trabalho. Séo os seguintes:

e [INVOICE;
e PACKING LIST;
o FATURA DE TRANSPORTE;
e BILL OF LADING;
o DUAG,7e8;
e DVI;
o CERTIFICADO FITOSANITARIO;
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e CERTIFICADO DE ORIGEM.

7.1.2. Regime aduaneiro da Exportacao

O regime aduaneiro que a india se depara sdo as seguintes medidas:
Procedimentos:

+ “Os exportadores devem inscrever-se no registro da Direcdo Geral de Comércio Exterior
(GDFT) e obter um namero IEC (Cddigo de Importador-Exportador) para poder levar a cabo
as exportacdes comerciais. Se as mercadorias sdo exportadas em um marco de um programa
de promocéo das exportacGes, deve declarar-se nos documentos de expedicdo/exportacao
apresentados na aduana e no momento da exportagao”. Fonte: OMC.

+ “O documento de expedi¢do deve ser apresentado com os documentos justificantes (Fatura,
Packing list, etc.). uma vez tramitado, as mercadorias sdo objeto de exame por autoridades
aduaneiras antes que possam exportar. Os produtos sujeitos a restricbes e contingentes de
exportacao devem ir também acompanhados de licencas expedidas pelos departamentos
governamentais pertinentes. Os documentos de expedi¢cdo podem apresentar-se com uma
antecedéncia de 7 dias a apresentacdo das mercadorias na aduana (no caso de as exportacao
via maritima, com uma antecedéncia de 15 dias). Uma vez apresentadas as mercadorias para
sua exportacdo, se expede uma ordem de autorizagdo da exportagao em um parzo de 2 a
3horas por término médio, quando se trata de exportacBes por via aérea e de 8 horas no caso

de 90% das exportagdes por via maritima.” Fonte: OMC.

Controle de qualidade prévio da exportacéo

+ “Desde o anterior exame, realizado em 2002, a India ndo introduziu mudancgas importantes
em suas medidas em matéria de controle de qualidade e inspecdo prévia a expedi¢do com
respeitos as exportacdes. Com o ajuste da Lei de Exportagcdes (Controle de Qualidade e
Inspecédo) de 1963, o Conselho de Inspecdo das Exportagdes (EIC) leva a cabo o controle da
qualidade e a inspecdo prévia a expedicdo para assegurar que sdo cumpridas as normas
minimas estabelecidas com respeito as exportacdes. A Lei faculta ao Governo Centra; para
notificar os produtos junto com as normas minimas que tem que ser cumpridas para sua

exportacdo. Ainda que mais de 1000 produtos foram notificados, a certificacdo das
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exportacOes € obrigatoria no caso do peixe e dos produtos de peixe, 0s produtos lacteos, as
aves de curral, os ovos, a carne e 0s produtos de carne e 0 mel. Desde 2002 ndo foram
notificados novos produtos. O EIC tem cinco organismos de inspecdo das exportagdes (EIA)
situados nas principais cidades da India, que contam com o apoio de 38 suboficinas e
laboratdrios para realizar a inspecdo prévia a expedicdo e a certificacdo. Expedem assim
mesmo certificados de origem preferenciais para as exportacfes, segundo seja necessario.
Alem disso, aprovaram outros organismos de inspecao prévia a expedicao para a inspecao de
minerais, principalmente mineal de ferro, de manganés, etc., no marco do sistema de
reconhecimento de organismos de inspecao do EIC, de 2002, baseado na norma ISSO/CEI

17020; notificaram 35 desses organismos.” Fonte: OMC.

Impostos da exportacao:

+ “Salvo no caso de as peles e couros curtidos ou sem curtir (exceto as manufaturas de couro),
todas as exportacOes ficaram isentas de impostos mediante notificacdes®. Os tipos dos
impostos a exportacdo de couro variam de 10 a 25% do valor FOB do produto. A avaliacdo
aplicada as exportacOes de diversos produtos — entre eles o café, as especiarias, o tabaco e
outros produtos agricolas — foram revogados pela Lei de Revogacdo e Modificagdo da
Legislacdo em matéria de Encargos, de 2005, promulgada em 2006. Ndo se facilitou a

Secretaria informag&o sobre quais exportacdes seguem sujeitas a encargos”. Fonte: OMC.

8. Fase de despacho a importacéo e exportagdo
8.1. Determinacgao da origem

india é um pais de terceiro mundo e se beneficia com o Sistema de Preferencias
Generalizadas (SPG), como ja comentado anteriormente. Mas para que o produto ser
considerado procedente de um pais SPG é imprescindivel apresentar um certificado de origem.

? Notificacién N2 100 de Aduanas, de 1989, modificada por las Notificaciones N°* 48 de 1990, 133 de 1992, 91 de
1993, 68 de 1995, y 135 de 2000.
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Estes certificados séo emitidos pelas Camaras de comércio (os documentos preenchidos estdo em
anexo).

8.2.  Apresentacdo da documentacao

O envio da mercadoria fora do territdrio aduaneiro ou fiscal comunitario, exige sempre a
apresentacdo do documento aduaneiro na aduana de saida, denominado Documento Unico
Administrativo (DUA), em sua versdo fisica ou telematica. O DUA ¢é uma declaracdo oficial
detalhada das caracteristicas da operacdo. Ainda que o DUA possa ser apresentado diretamente
pelo expotador, 0 mais habitual é que se realize atraves de um Agente de Aduanas (trabalhando
independentemente ou em coordenagdo com um transitorio).

Além do DUA, existem sempre uma serie de documentos que o exportador devera
proporcionar a seu comprados, para que este possa realizar o despacho de importacdo em sua
aduana respectiva. Esses documentos, para 0 pais analisado, sd0 0S que se enumeram a
continuacdo do DUA.

Além do DUA, deve-se apresentar:

+ A fatura comercial

=

Certificado de Origem

+ Certificado fitosanitario: por se tratar de uma fruta. E emitido nos postos de inspecdo de
fronteiras.

+ Documento de transporte: Bill of Lading

+ Manifesto de carga: desde fevereiro de 2004, os transitérios devem proporcionar
eletronicamente ou em formato de papel, o manifesto de cargas as aduanas do pais, dentro de
certos prazos, baixo risco de multas.

+ Packing List: elaborada pela propria empresa. Descreve o conteldo do envio com o detalhe
que o exportador considera oportuno, principalmente a efeitos do comprados e das aduanas
de entrada no pais de destino. Uma relagdo detalhada do que esta contido, pode ser melhor
vista pelas aduanas. Com carater geral, é recomendavel que esteja redactada no mesmo
idioma que da fatura e que tenha 0 mesmo nimero de copias que a mesma.

+ DV1

Todos estes documentos estdo apresentados em anexo.
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8.3.  Valor em Aduana
As operac0es sdo feitas em Euros (€) como a moeda na qual sera efetuado o pagamento para

0 exportador.

Pre¢o/ papaia 0,71 €

Peso de uma papaia 0,350kg

Peso/caixa 4,5kg
Papaias em 1 caixa 12
Preco da caixa 8,52 €

O preco da caixa é a quantidade de papaias que cabem em uma caixa vezes o pre¢o da

papaia.

Numero de caixas no envio 3750 | (15 toneladas)

Preco de compra em términos

FOB MUMBAI 2000 31950€

O preco de compra em téerminos FOB Mumbai é o nimeto de caixas no envio vezes 0 prego
de cada caixa.
Segundo a informacao proporcionada por uma empresa de transportes, TECNICEX S.A. o

seguro da mercadoria € 0,35% do valor da mercadoria.

Prego do Transporte 3.750 €

Seguro do transporte

maritimo 111,83 €

Mercadoria + Fretes + Seguro = Valor em Aduana

Valor em Aduana 35.811.825 €
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8.4.  Direitos Fiscais / Liquidacéo dos direitos Fiscais

Os tipos de obrigacdes que a empresa terd com a operacao:

Por tratar-se de uma importacdo para a Espanha, india devera pahar o IVA, com o valor de 4%.

Taric
Grupo Taric | cstéicas

Soporte Técnico Taric5.A

Taric netTarie
Buscar: papava

Nota de IVA

Actuzlizacién: 17-04-200S. Envio: 217.4

@ come texto (Arancel)

O como codige (&rancel)

O como texto (N. Explicat.}

Cédigo Taric

0807.20.00.00

Descripcion  Papayas.

Tipo impositiva de un 4% para las frutas, verduras, hortalizas, legumbres, tubérculos y cereales que tengan |a condicion de productos
naturales de acuerdo con el Codigo Alimentario y las disposiciones dictadas para su desarrollo

Mo se considerdn proceses de transformacion: Los actes de mera conservacidn de los bienes, tales como el refrigerade, congelacion,

secado, limpieza, embalaje o acondicionamiento, descascarado, descortezado, astillado, troceado, desinfeccidn o desinsectacidn
Resolucion 2/93 BOE 4-3-93 y R-D 1624/92 BOE 31-12-92 (Cap. Ill, Art. 45.)

Para la aplicacidn del tipo del 4% tendrdn consideracion de frutas, aquellas que, de conformidad con el Cédigo Alimentario, sean frutas

naturales carnesas, secas u cleaginosas. Excluyendose las frutas secas que hayan sido sometidas a algun tipo de transformacion,
especialmente a procesos de tostado, asado, etc. Resolucidn 2/93 BOE 4-3-93

Fara el resto de productos 7%. Segun Ley 37/82 BOE 29-12-92, modificada por Ley 41/1994 BOE 31-12-84.

O valor da aduana da mercadoria

A Economicas 1 - [Mi cuenta | Cerrar sesion

é a base imponivel para aplicar direitos arancelarios.

Dentro do valor da aduana (valor no primeiro ponto de entrada) esta o valor da mercadoria, fretes

€ Seguros.

A base imponivel do IVA estd composta pela soma do valor em aduana mais os direitos

arancelarios e outros gastos, multiplicada pela porcentagem correspondente (4%) calculamos as

obrigac0es fiscais.

Importe dos direitos do arancel a pagar 0%

4%
IVA 0,04*35811.825€
IVA 1432.47€

Custe total da Operacgéo: 35811.825€+1432.47€= 37, 244.30€
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9. Forma de pagamento da operacao

As variaveis que influem na hora de decidir a forma de pagamento do ponto de vista do
importador, sdo as seguintes:
+ Seguranca de receber a mercadoria;
+ Levar a iniciativa do pagamento;
+ Custo financeiro da forma de pagamento;
+

Posse da mercadoria desde o primeiro momento.

As variaveis que influenciam ao exportador para eleger o meio de cobranca séo as seguintes:

=

Seguranca de cobranca;

=

Rapidez;

+ Mantimento da propriedade até o0 momento da cobranga.

A forma de pagamento escolhida foi por Crédito Documentario. Esta forma de pagamento
oferece um maior nivel de seguranca nas vendas internacionais, assegurando ao exportador
Dhaval Exports a cobranca da operacao.

O crédito documentério é a ordem que o importador da ao seu banco para que proceda ao
pagamento da operacdo no momento em que o0 banco do exportador lhe apresente a
documentacao de acreditacao de que a mercadoria foi enviada da forma acordada.

O banco do importador vai pagar se a documentacao estiver correta, independente se naquele

momento o importador tenha saldo ou ndo. Ou seja, 0 banco do importador garante a operagéo. *

Relagdes em um crédito documentario:

O crédito documentario deve responder os direitos e obrigacdes recorridas na compra/venda.
O importador deve:

+ Solicitar um credoc que deixe o exportador satisfeito;

3 .
www.jscyl.es
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+ Assegurar-se de que o credoc transcreve com exatiddo o acordado no contato de
compra/venda;
+ Limitar o tempo tanto no embarque da mercadoria como a data limite de apresentacdo da

documentacéo.

O exportador deve ter claro que tipo de crédito deve exigir ao comprador:

+ Deve informar sobre a solvéncia e seriedade, tanto do importador como do banco emissor,
situacdo politica e econdbmica do pais comprador;

+ Devera exigir que ndo se solicite mais documentos que 0s usuais;

+ Devera exigir esclarecimento de quem vai se responsabilizar pelos gastos bancarios e que

fique transcrito no credoc;

Quanto a solicitacdo de crédito documentario, esta deve conter de forma clara a totalidade de
secdes que vao autorizar o banco emissor para cumprir as instru¢ées do pagador.

Para validar o crédito documentario devemos centrar em duas datas de grande
transcendéncia:

+ 1. A data de vencimento do crédito para sua utilizacdo, ou seja, 0 prazo maximo para a
apresentacao dos documentos;

+ 2. A data limite de embarque da mercadoria que, logicamente deve ser inferior a anterior, e
que tem por objetivo obrigar o exportador que embarque no prazo determinado.

Além disso, todo crédito documentério deve indicar uma data Gltima de vencimento para a
apresentacdo dos documentos e estes devem apresentar-se até esta data.

Todo o crédito que exija a apresentacdo de documentos de transporte deverd estipular o
periodo de tempo, contado a partir da data de emissdo dos documentos, dentro do qual deve
efetuar a apresentacdo dos documentos para o pagamento. Se o periodo ndo é especificado, 0s
bancos rejeitam os documentos que se apresentam com um atraso de mais de 21 dias, contados a

partir da emissdo dos documentos de transporte.

Riscos para o exportador:
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=

Tem que ser muito rigoroso no cumprimento das obrigacfes que sdo impostas no credoc para
poder perceber 0 montante do mesmo;
Devera ter em conta a solvéncia do bando do pais;

Um incoveniente para o exportador nesta forma de pagamento é a complexidade da operagé&o.

Riscos para o importador:

E a forma de pagamento mais cara;

Existe um custo de oportunidade em utilizar o crédito para outros fins.

Vantagens para o exportador:

Assegura a cobranca da operacéo se ele cumprir todas as condices;

Tem maior facilidade para o pré-financiamento bancario (para fabricar a mercadoria);

Pode aumentar seu mercado potencial em mercados problematicos ou com clientes

desconhecidos ao ter seguranca de cobranca.

Vantagens para o exportador:

+*
*
*

Assegura-se da cobranca da operagao, se 0 mesmo cumprir as condi¢des acordadas;
Tem maior facilidade para o pré-financiamento bancario (para fabricar a mercadoria);
Pode aumentar seu mercado potencial em mercados problematicos ou com clientes

desconhecidos ao ter a seguranga da cobranca;

Vantagens para o importador:

S0 paga gquando se assegura dos documentos;

Seleciona adequadamente os documentos, assegura a quantidade e qualidade da mercadoria
no prazo de entrega;

Pode obter melhores precos de compra e prioridade para receber a mercadoria.

Portando, o crédito documentario beneficia mais o exportador que ao importador.
Além disso, ha toda uma pesquisa sobre os riscos econdémicos de cada pais. De acordo com
as informagdes passadas pelo site CESCE (cesce.com), mostram que a India tem médio a

elevado risco comercial.
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Como vemos nos gréaficos do cesce.com, Espanha estd marcado com cor verde, indicando

que esta entre os paises mais seguros para negociar. E curioso que mesmo que a Espanha e india

tenham diferentes risco-pais, os dois tém o mesmo risco comercial.

Consultando a pagina http://www.cofacerating.com para ver o risco pais da Espanha e

india, o site mostra que a Espanha esta na categoria A3, dizendo que “Changes in generally good

but somewhat volatile political and economic environment can affect corporate payment

behaviour. A basically secure business environment can nonetheless give rise to occasional

difficulties for companies. Corporate default probability is quite acceptable on average”.

Segundo isso, as empresas que fazem negdcios com empresas espanholas, podem estar

praticamente seguros que vao receber o pagamento de suas mercadorias. De fato, 0 mesmo se

aplica a india, que igualmente se situa na categoria A3°.

4 4. , ~ .
Riesgo pais para Espafia segiin www.cesce.com

> Changes in generally good but somewhat volatile political and economic environment can affect corporate

payment behaviour. A basically secure business environment can nonetheless give rise to occasional difficulties for

companies. Corporate default probability is quite acceptable on average.
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CREDITO DOCUMENTARIO DE IMPORTACAO
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Solicitud de apertura de Crédito Documentario [EERCAJA

CREDITO DOCUMENTARIO CREADO CON EL NOMERD 2766

PARTES INTERVENIENTES

Datos del ardenante

Linea 4677777727
Titular Empresa MIP
Direccian Faseo de lalndependencia 124
Localidad OO0 Valancia
Pais Espana
Persana de contacta
Mambre Antonio Pedrosa Luan
00000000
luanai@ibercaja.es

Teléfano
Correo electronico
Datas del hensficiaria
208507 FFE2FFFF2
Empresa MNP
Direccion FPaseo de lalndependencia 124
Localidzad S000 Valencia
Pzis Espaia
BACAAADAD
Mambre BANKINDIA
Lacalidad Kumbai
Pzis India

Mumera de cusnta
MNombre

Banco del Beneficiario Codiga BIC

Condicionado del Crédito Documentario

Clase de Crédita Irrevocable
Impaorte 35881,83
Maoneda Euros
Fechz de vencimienta  24/07/2009
Lugar de vencimienta Valencia
Pagadero enlas Cajas de..  Ibercaja
Detalles sobre pago deferida  Detdles

Embargues parciales
Transhordas

Mo permitidos
Permitidos

Embargue desde  Mumbai
Con destina a  Valencia
Fechz limite de embargque  20/06,/2009

Camisiones y gastos fuera de Espanza  Porcuenta del ordenants

Mercancias y Documentos
Incoterm  CIF

Localidad

Descripcion

Walencia
Cietdles

Partida Arancelariz

Documentos regqueridos

Q2072000 Papavyas

- Lista de Embarque
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10. Relacgdo de barreiras ndo-arancelérias.

As barreiras ndo arancelarias constituem as restricbes a importacdo de mercadorias
procedentes do exterior, distintas aos direitos de aduanas (os controles de cambio, 0s depositos
prévios a importagcdo, a meticulosidade nos tramites administrativos, etc.), desta maneira 0s
paises que praticam este tipo de barreiras limitam a importacdo de otros paises (por motivos
préprios, como por exemplo, tentar evitar a competitividade em determinados setores da

economia).

As barreiras ndo-arancelarias no caso da importacdo da papaia desde a India a Espanha, sio

as seguintes:
Documentacdo que devem ser apresentadas:
+ FITIN: Inspecéo Fitossanitaria (importagéo);
+ SANIM: Inspecdo Sanitaria (importagéo);
+ TFITIN: Inspecao fitossanitaria para o transito.

Estas Inspe¢Oes sanitarias sdo feitas na aduana ho momento que chega a mercadoria ao pais

destino, ou seja, a Espanha.

11. Destino aduaneiro Adicional

Poord @

Produto: Papaia

Para o destino aduaneiro adicional, o pais escolhido foi a Pol6nia. Polénia desde 2004 é parte da
Unido Européia. Por isso, quando fazemos nossa exportacdo da Espanha a Polonia ndo contem
nenhuma barreira de comercio, dado que o produto uma vez que entra na Espanha é de livre

circulacdo. As papaias vao ser consumidas na Poldnia, ou seja, o IVA sera pago no destino final.

india =% Espanha = Pol6nia
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Na Europa Central e Europa Oriental ha grandes oportunidades para exportadores e
importadores de frutas tropicais. ® Na Pol6nia é tradicdo terem uma producdo doméstica de frutas.
Este pais produz algumas frutas, como: magcas, cerejas e acerolas’. Por isso, existe escassez de
frutas tropicais em paises da Europa Central.

Os envios realizados desde Espanha a Polénia, como ocorre com o0s demais estados
membros da Unido Européia, ja ndo sdo considerados exportagdes, sdo entregas intra-
comunitarias de bens, as chamadas Expedi¢Ges (ou Introducoes, quando se trata de uma
importacao).

A partir do 1 de janeiro de 1993, desapareceram os controles aduaneiros sistematicos nos
intercAmbios intra-comunitarios de bens, de tal forma que somente os movimentos de
mercadorias estdo excluidos de qualquer tipo de direito arancelario, ou seja, ndo é necessario
realizar as formalidades aduaneiras de exportacdo para as seguintes mercadorias que Sao
transportadas de Espanha a Polonia®:

+ Mercadorias originarias da comunidade;
+ Mercadorias com livre pratica, ou seja, com origem em paises terceiros, que tenham
pagado as tarifas comunitarias de importacéo.
Com isso, a Polbnia ndo precisa apresentar as documentagdes na hora de transportar a

mercadoria.
12. Apoio a Internacionalizacdo das Empresas
De modo a facilitar e ajudar as empresas na hora de internacionalizar os produtos ou servicos

é muito importante ter politicas de apoio na internacionalizacdo que fornecem informacoes

necessarias para que uma empresa faca uma exportagéo ou importacao.

® 0 estudo de frutas tropicais, para Poldnia, elaborado por Proexport Colombia e Banco Interamericano de
Desenvolvimento - Fondo Multilateral de Inversién (BIDFOMIN).

7www.proexport.com

8 ICEX
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Neste trabalho 0 apoio necessario € para uma importacéo, ja que a empresa ficticia criada
para fazer a simulacdo esta importando papaia da india.

Na internet encontram-se muitas informagGes sobre a importacdo. Além disso, h& organismos
direcionados para o comércio exterior que servem de instrumentos de apoio.

Os principais organismos de apoio para a empresa espanhola sdo:

e ICEX
(Www.icex.es)

e SECRETARIA DE ESTADO DE TURISMO Y COMERCIO
(www.comercio.es)

e OFICINAS COMERCIALES EN EL EXTERIOR
(http://www.oficinascomerciales.es/)

e CONSEJO SUPERIOR DE CAMARAS DE COMERCIO
(www.camaras.org)

e INTERNATIONAL TRADE CENTER

(www.intracen.orq)

e CORPORATE INFORMATION

(www.corporateinformation.com)

Estes sites trazem informacdes atualizadas de como esta o comércio internacional e todas as
estatisticas e dados necessarios para um aprofundamento no tema de importacao.

No ICEX, apesar de seu um site mais direcionado a exportagdo, pode-se encontrar muitos
materiais sobre o comercio exterior. Ajudou para estudos de mercado e obter informacdes da
india.

As péaginas expostas anteriormente sdo sites que se pode encontrar informagfes gerais. Para
conseguir informac6es mais detalhadas sobre, por exemplo, o produto que vai importar, o codigo
do mesmo (codigo taric), incoterm, a documentacgéo para ser apresentada nas aduanas e todos 0s
dados que foram postos neste trabalho, retiramos de outros sites, fundamentais para a

internacionalizacdo.
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Sao eles:

° TARIC
(www.taric.es)

e Market Access Database
(http://mkaccdb.eu.int/mkaccdb2/indexPubli.htm)

Nos sites de apoio é verdade que ha mais apoio a exportacdo de empresas espanholas que a
importacdo de produtos para as mesmas. Ja que é uma maneira de incentivar as empresas a se
internacionalizarem e assim ficarem mais valorizadas pelo seu crescimento, o que traz grandes
beneficios principalmente ao pais.

Além desses sites de apoio, ha outros que fornecem informacGes sobre o comércio exterior,

mas que ndo sdo especializados neste campo como 0s organismos mostrados acima.

13. CONCLUSAO

O Projeto mostra os procedimentos que uma empresa deve seguir em uma operagdo de
internacionalizacdo. Exige muito trabalho e paciéncia para uma empresa que estd cogitando
internacionalizar-se. E um processo largo e cheio de detalhes que exigem muito da empresa.

Uma empresa que decide fazer uma exportacdo/importacdo deve ter suficiente informagéo
respeito ao processo de internacionalizacdo e cumprir com todas as exigéncias corretamente. E
muito importante que as empresas que estdo em uma operacdo tenham a preocupacao de seguir
com as normas para evitar um possivel de desagradavel cancelamento do envio da mercadoria.

Neste projeto houve vérias mudancgas nas escolhas de, por exemplo, o0 pais e o transporte, e

consequientemente os pontos que estdo diretamente ligados a estes (incoterm, custos e etc.). Com
52


http://www.taric.es/
http://mkaccdb.eu.int/mkaccdb2/indexPubli.htm

isso pode-se concluir que a ma eleicdo dos elementos principais de uma operacdo (transporte,
pais a importar e exportar, produto, incoterm e etc.) pode trazer a empresa grandes problemas.
Tudo de baseia no profundo estudo e avaliagdo de se a operacao € viavel, ou seja, se vale a pensa
um investimento de grande dimensao e se vai obter resultados benéficos com isso.

Ap0s analisar o processo deste trabalho, conclui-se que apesar de ser um processo demorado
e ter um certo risco, vale a pena a empresa importar papais a Espanha. No final a empresa obtera
grandes beneficios, ndo s6 econémicos, mas também pelo fato de a empresa crescer, pois este
tipo de investimento é nada menos que uma estratégia de crescimento.

Papaia é uma fruta que tem muita importancia no mercado Europeu. Isto tem a ver com as
mudancas da dieta da populacédo européia e a introducdo de varias frutas tropicais no mercado. O

consumidor da Europa é cada vez mais consciente do que o mercado oferece.

14. FONTES DE INFORMAGCAO UTILIZADAS:

14.1. Fontes Estatisticas

WWW.COMErcio.es

WWW.ICEexX.es
www.exporthelp.europa.eu
http://mkaccdb.eu.int

wWww.taric.es

L A

www.datacomex.comerio.es
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14.2. Fontes bibliograficas

1. Guia para la elaboracién del proyecto de comercio exterior 2009, Profesora Margarita Billon.

FREIRE E ALMEIDA, D.. Comércio Internacional. USA: Lawinter.com, 2007. Disponivel
em: www.lawinter.com

PORTO, Manuel Carlos Lopes. Teoria da Integracdo e Politicas Comunitarias. Almedina,
Coimbra, Portugal, 2002.

www.lawinter.com Lawinter.com - Current News and Feature Articles on International
Relations

AMARAL JUNIOR, Alberto do. OMC e o Comércio Internacional. Aduaneiras, 2003.
AMARAL JUNIOR, Alberto do. Unido Européia. Aduaneiras, 2003.

BASSO, MARISTELA. Contratos Internacionais do Comércio: Negociagdo, Conclusao,
Pratica. Porto Alegre: Livraria do Advogado, 2002.

14.3. Péaginas Web

WWW.CESCe.com

WWWw.jscyl.es
www.damco.es

WWW.agricomex.es

www.freshmango.in

http://frutas.consumer.es/documentos/tropicales/papaya/intro.php

http://www.remediospopulares.com/papaya.html

www.alibaba.com
http://www.elmundo.es/papel/2003/05/25/cronica/1402892.html

10. http://www.eurobanan.com

© © N o g R~ 0w DN

11. http://www.magsir.com

12. http://www.braoaduanas.com/maritimo.html
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14.4.

N

Pessoas Contatadas

Dhaval Khamar -Dhaval Exports
Julio Fernandez- Agricomex
Angeles Pozo Empresa - CACESA
Javier Lopez — Empresa DAMCO

15. ANEXOS

15.1.
a)
b)
c)
d)
e)
f)
9)
h)
i)

Documentacéao
Invoice

Packing List

Fatura do transporte
Bill of lading

DUA 6

DUA7

DUAS

DV1

Certificado fitossanitario
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j) Certificado de origem
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INVOICE

Expaorter

DHAVAL EXPORTS

Pro Inr.Ho. & Date

DE/001/09-10

Exporter's Ref.

A-7, SIDDHNATH APPARTMENT
MEAR VAIBHAW HALL

Bayer's Ref.No. & Date
PURCHASE ORDE

R NO.112

GHODASAR-AHIMEDABAD

Consiguee

UAM ESTUDIANTES PROYECTO
ESPARA

Buayer [IF other than conzignes]

Country of Origin of Goods

INDIA

Country of Fimal Destination

SPAIN

Pre-carriage by Place of Receipt by Pre-carrier

YWeszelIFlight Mo Port of Loadisg

MUMBAI-INDIA

Port of Dizcharge Fimal Destination

VALENCIA SPAIN

Terms of Delivery and Pagment

CIF VALEMNCIA 2

000

LETTER OF CREDIT 24 DAYS

Marks & Nos./ Ho. & Kisd of Pkgs. Dezcription of Goods

Costainer No_

1. FRESH HAWAIAN PAPAYA
2. TRANSPORT MUMBAI-VALENCIA
3. INSURANCE

TOTAL 3750CARTONS : SR.NOS. 1 TO 3750

SHIPPING MARK:-
UAN ESTUDIANTES PROYECTO
SPAIN

Boxes

3750

Rate

Amount

EURO/PACK EURO

8,52

31950,00
3.750,00
111,83

Amount Charge TOTAL EURO THIRTY FIVE THOUSAND EIGHT HUNDRED ELEVEN AND EIGHTY

{In words) THREE CENTS

Declaration:
Ve Declare that this Invoice shows the actual price of the goods
described and that all particulars are true and correct

Total 35811,83

Sionatere & Date: FOr. DHAVAL EXPORTS

PROPRIETOR
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PACKING LIST

Page No.1

Exporter

DHAWVAL EXPORTS

A-T, SIDDHNATH APPARTMENT

HMEAR VAIBHAW HALL

GHODASAR-AHMEDABAD

Inr Mo & Date

DE/001/09-10

Exporter's Ref.

Buyer's Ref.Ho. & Date

PURCHASE ORDER NO.112

Comsigaes

UAM ESTUDIANTES PROYECTO

SPAIN

Buyer [If other tham Consigmee])

Coustry of Origin of Goods

Country of Fimal Destination

INDIA SPAIN
Pre-Carriage by Place of Receipt by Pre_carrier Terms of Delivery and Pagment
CIF - VALENCIA SPAIN
Flight Mo_ Port of Loading
AHMEDABAD-INDIA LETTER OF CREDIT 24 DAYS
Port of Discharge Final Destimation
SPAIN SPAIN
CARTON CARTON SIZE |DESCRIPTION OF GOODS QUANTITY MET WT GROSSWT
SR.NOS, {In cm) (KGS {In KGS) (In KGS)
1 TO 3750 10 = 43 = 28 FRESH HAVVAIANA PAPAYA 15.000 147500040 1 5000, 000
3750 CARTONS 14750,000 15000,000

SHIPPING MARHK:-

UAM ESTUDIANTES PROYECTO

SPAIN

VOLUME VWEIGHT: 4.5 KGS
CUBIC METER: 0,060

We Declare that this Invoice shows the actual price of the goods
descrikbed and that all particulars are true and correct

Sigeature & Date FOr, DHAVAL EXPORTS

PROPRIETOR




N

TECNICEX, S5.A.

OFERTA: MALVINA TYMINSE A
IMPORTACTION MARITIMO MUMBAI

05.05.09

1 x 20" Refeer

1 x40

MUNMBAI - VALENCIA UsD 2.250 UsD 3720
Camal de Suez + Riezro Piraderia TSD 65 USD 62
THC Gastos de Degada ETUR. & EUR. 1=
Docvumentarion B ETUR. 50 EUE. 50
Entrega en Madrid ETE. T8l EUE. T80
CQushrando y T ransferencia EUR 12 EUR. 18
Sepuro en % shralor mercancia 0,3 % Q35%

I-3 T arifa oficial d el Pusrio Apox 88 Eur
Tienwpo de transio 28 DIA 28 DIAS
Salidasr cada x diae SEMAMNALES SEMANALES
Valdez de Ja oferia hasta J0DIAS J0DIAS
Observaciones:

Equipo especial

* Be azepuraran todas laz mercancia, sakro ordenyp or escriin del chente
* Mo inchodo despache de ad vanar, pago de Inp werios (aranceles) & IVA de imporacion

1. La oferta anterior ez vali apara embargues en el equipo ¥ denire delp lazo de valides
esp ecificad os.

2. Oferta syjeta a e ificariones en oz recargos p or parte de las Imear maritinas. BAF ¥ CAF
3. Lapresente oleria o inchye oiroz servicks o concepios gue bos erpecifiranenie menwinnados,
4. Peso nuaxinw ad mitid o segin repulacion d e transporie terresire en origen'd estino.

Firtradn:

Fernando Fodrigo Palomera.
Dyrector Comercial.
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COMUNIDAD EUROPEA

AADUANE CE CESTING

6

1DECLARACION

Ejemplar para el pais destino

7 ExpemioonExponia0or 3
OIMUE oS
5 Fartidas & Total bukoe 7 hamero de referencla
8 Deslinatana - T REGEpONGA0IE NN 3
10 Fals ull 11 Fals lrangacc) | 12 Elem=nos sl vaior 13FAL
Prog. prod.
T4 Detiaale Represaniants - T Fal5 02 EXpRaInan e HaCIon 15 Cod. . eaped zxpan. 17 COd. pals 02 oesng
: | E Je)
16 Pals = origen al5 08 desing
1 Identidad y nacionalidad medls TEnEpore a (3 legada 18 20 Condiciones de entraga
21 ientilad y nacionalidad medic ransponte acthd en frantera 2 Dlvisa 2 Impanie total facura 23 Tipo cambio 24 Nawraleza

I I1rarea»

25 Modo transporte: 26 Modo Transpor2

I Intestor

27 Lugar de nescanga

Ia'l trontera

6

5 Daios finanoients y bancanos

<5 Aduana de enirada 30 Locallzacken d2 138 mercancias

31 BUNDE ¥ WaTCas y NUMErAsian - M ConiEnadon2g) - MUMEn: y case 32 Fanida 33 COIG de |35 MErCancias
desenpsion
delas IN'
mercanclas

T Coa. pale 02 origen || ¢ Ma&a bruia (kg

Jo

3E Srefzrancla

Z|
TRCCIMEN "33 Maka neta (kg)]

38 Contingente

T OIS OE -:a'g:-Ec.L‘rlen'.: precadens

41 Unikdages suplementanas

1 Ingicacionas
especlales/
Documentos
presentados|
Certifizagos
¥ autoriza-
clongs

el aniculs

45 Aluste

43 VA esalsico

47 Calculo
(=3

Claze Base imponisie Tipo mporte

W=

trbuios

43 Aglazamiento de paga 43

entificacion depdeiio

Total:

5 DATOS CONTABLES

£1 Aduanas
de paso
previstas

1y pals)

50 Ooligasa pancipal I3

T2prEsentac por

Lugar y fecna

C ADUANA DE PARTIDA

52 Garantia

no valda para

Tod. 5% AdUana de Geelng (y pals)

J CONTROL POR LA ADUANA DE DESTING

Ligar y Techa:

Flma y nomire del declarantafrepresentants




COMUNIDAD EUROPEA

AADUAKE

1DECLARACION

7

2 Expeninan=sportaacr N

[

ormuanos

5 Parligas

€ Total bukos

7 Kamero de refarancia

11 Fals transacc !

12 Elemeniios dal vaior

prod.

8 Deslinatana N 9 Responsabie Nancers
10 Fals uik
2roc
14 Dedarame Represantante I3 als 02 expadicid

JEApOraEen

15 Coo. P. exped fexpart

:| [

17 G,

pals 0= 0esIng

Lo

1& Pals 02 ongen

17 Fals e desing

1E Kentklad y nationalkdad mediz ransporie 3 |3 [legada

19 Cir.

20 Condiciones d2 entraga

Ejemplar para usos estadisticos - Pais de destino

21 kentidad y nacionalklad medio Tarsporie aciva en frontera

2 LlWEea & Imporie

3l factura

23 Tipo cambio

24 Naturaleza

I fransacc

o AFF}E"D& ¥ Dancanos

25 Mos TansponE D% W0a0 TanEpons 27 Lugar Ot 02ECargs
Ie’1 fromiers I Intestar
2% Aduana de entada 30 Locallzacion O |58 Mercancias

Mancas ¥ numerackin - N° conienadonee) - NOmeno y clase

32 Pankia

"

33 Codigo de las mercancias |

34 Cod. pals de origen 35 Masa bruta (kg)

36 Preferancla

35 Masa neta [ka}

38 Contingents

uUMmento precadente

41 Unidagas suplementarias

Cerificamas

42 Pracia g2l anticuls

43 Cad

35 Ajuste

49 Vaor esanilico

Clase Base Imponitie Tipo mporte 1P | 43 Aplazamiento de pago entificacion deposiio
Tosal:
S0 Obligado principal W Firma: C ADUAMNA DE PARTIDA
5 representada par

Lugar y flecha

[y pals|
Zarantia Cod 52 AdUana de d2slng |y pals)
Nz valea para

J CONTROL POR LA ADLY ESTING =4 Lugary fecha:

Fima y nomipre gel deciarantarepresentants:




A ADUANA DE DESTING

COMUNIDAD EUROPEA 1DECLARACION
8 7 ExpeaiGan Sapenaaon W
DrMUGNGE
5 Parliias E Total buos T NUmeno de referencia
B Deslinaiana W '3 EE0ONEALIE AN e T
=]
E
=)
c
=)
" 10 Fals bl 11 Fals ransacc) | 12 Elementos oal vaor TIPALC.
@
- Proc prod.
@
g [ o==neRepresentnie N WEIE 02 Expaicion EXpONacion 15 Coa. P, expecliexpor. ] 17 Cod. palk 02 nesing
- 3| T L2
= 1E Pals G2 crgen 17 Pals 0k Qesing
E
B2
W' ESE aentidad y nacionalidad medis TanEporE 3 13 IEgata 13 Cir 20 Cordiiones 02 enrega
71 hientkdad y nacionaliiad medis Tansporie acivg en frontera 7 Lilvisa & Imparie total facura 23 Tpo cambio 24 Naraleza
I I | I1rarsa:c
25 MO0 TanEpore: 5 1000 TaNEpOnE 27 LUDar 0z O2scarga 2 Liahos TINGNGENDE § Dancancs
en trontera II'lLe‘l:r |
8 28 AdUana de enlrada 30 Locallzacion de 136 MErancias
31 GUlls § WarCas |y NUMETAcn - M COMEn=a0n 26 - MUMEND y Clase 32 Fania 35 CoaIg0 OE 138 MEMCanciaE
EsCnpoion
delas IN'
mercancias
24 Cod. pals o2 origen 35 Maka bruia (k) 3E Preferancia
3| L]
SR ETMEN 38 Masa nsta [ka) 3& Contingente
CUITFRN & Canga/LIGCLIMEns precedents
41 Unidanes suplementanas 42 Precio oel anicuio 43 Cod
44 Indlcaciones ME.
especiales/
Dotumentos Con LE. 45 Ajuste
presentados/
Ceificanos
¥ autonzz- 45 Vaor estadisico
donzs
37 Caltuio Tlaze Base FMpanioie TIED ) W= | 2% Apiazaniento 0e pags 45 Igentncacion deps:
dzloe
trtuios
B DATOS CONMTAELES
Toral,
50 Coligana prncpal 3 Fimma: T ADUANA OE PARTIDA
£1 AdUANas representada par
e pass
previstas Lugary fecna
iy pals)
2 Garanta Toa. | 52 Aduana de dslng [y pals)
ne vallda para
J CONTROL POR LA ADUANA DE DESTING Ligar y fecha:

Fima ¥ namire ol declarantairepresentants



COMUNIDAD EUROPEA DECLARACION DE LOS ELEMENTOS RELATIVOS AL VALOR EN ADUANA D .V. 1

1 NOMBRE, APELLIDOS v DIRECCION DEL VENDEDOR PARA USO DE LA ADMINISTRACION

2(a) NOMBRE, APELLIDOS ¥ DIRECCION DEL COMPRADOR

3 (b) NOMBRE, APELLIDOS  DIRECCION DEL DECLARANTE

OBSERVACION IMPORTANTE 3 Condiciones de entrega

4 Namero y fecha de la factura

5 Namero y fecha del contrato

& Namero v fecha de cualguier resolucion aduanera relativa a los apartados 7a 9 Marquese con X la casilla
adecuada

7 {a) ;Exizte VINCULACION entre comprader v vendeder en &l 2entide del apartado 2 del 5l NO

articulo 143 (%) del Reglamento CEE n® 2454/837 | |

(b} ¢Ha INFLUIDO Ia vinculacidn en el precio de las mercancias importadas? | |

® (rezpuesta facultativa?. Se APROXIMA MUCHO el valor de la tranzaccion de las mercanciaz importadas a algun

valor de los mencionados en la letra (b} del apartado 2 del articulo 29 del Reglamento de la CEE) n® 2913/927 | |

En caso afirmativo, expliquese con detalle

2 (a) ;Exizsten RESTRICCIOMNES para la cesidn o utiizacion de las mercanciaz por el comprador, distintazs de las que:
Impangan o xijan la lay o las auteridades en la Comunidad

limiten la zona geogréafica donde puedan revenderse las mercancias, o | |

no afecten sustancialmente al valor de las mercancias?
(b} ;Dependen la venta o el precio de CONDICIONES O PRESTACIONES, cuyo valor no pusda determinarze

con relacion a las mercancias objsto de valoracion? | |

Ezpecifiguese la naturaleza de las restricciones, condiciones o prestaciones, segin el caso:

Si puede determinarse el valor de las condiciones o prestaciones, indiquese su importe en €l apartado 11(b}

8 (a) Existen CANONES Y DERECHOS DE LICENCIA relatives a las mercancias importadas que el comprador esté

obligado a pagar, directa o indirectamente, como condicidn de la venta? | |

(b} ;E=ta la venta condicionada por un acuerdo, 2egin &l cual una parte del producto de cualguisr REVENTA,

CESION o UTILIZACION posterior de las mercancias importadas, revierta directa o indirectamente al vendedor? | |

En caso de respuesta afirmativa a una de las preguntas, especifiquese las condiciones, v, =i es posible, indiguense
oz importes en lo: apartado 15 v 18

[*) NOTA A LA CASILLAT 10 (a} Mimero de hojas
1. S0LO SE CONSIDERARA QUE EXISTE WINCULACION ENTRE LAS PERSOMAS EN LOS CASOS SIGUIENTES Suplementarias

(a) =i cada uno forma parte de la direccion o del consejo de adminigtracion de la empresa de la otra D.NV.1BIS

(b} =i ambos tienen juridicamente la condicién de asociadas: 10 (&) (Localidad

© =iuna &2 empleada de la otra (Fecha)

(d} =i una perzona cualguiera posee, controla o tiene directa o indirectamente &l 5% o mas de las acciones o Firma:

titulos con derecho a voto de una y de otra.




HOJA SUPLEMEMTARIA D.V.1 BIS

PARA USO DE LA ADMINISTRACION

P de orden P de orden P de orden
A, Base para (11 (a) Precio neto en la MONEDA DE FACTURACION (Precio efectivamente
el célculo pagado o por pagar en el momento a considerar para la determinacion
del valor en aduana)
{b) Pagos indirectos- Véase apartado 8 (b)
Tipo de cambio
12 Total A en MONEDA NACIONAL
B. ADICIONES |13 Costez zoportadoz por &l comprader:
Impertes en (a)} Comigiones, excepto laz comizionss de COMPra... ..o e eaeaes
MONEDA
NACIONAL (byGastosde corretaje. ...
INCLUIDOS
A (%) G Envases yembalajes. . ...
14 Bisnes y servicios suministrados por el comprador, gratuitamente o a precio
Indiquense reducido vy utiizados en la produccion vy venta para la exportacion de las
A CONTINUA-  [mercancias importadas:
CIGN
laz poziblez Loz valores indicados = repartiran, =i llega 2l cazo, de manera adecuada
declaraciones
anteriorez de  |(a) materiales, componentes, partes v elementoz zimilares incorporades a las
lag autoridades |mercancias iMportagas . ...
aduaneras (b} herramientas, matrices, moldes v objetos similares utiizados en la produccion
refersntes de las mercancias importadas.....
a eztaz @ materiales consumidos n la produccion de las mercancias importadas
cuestiones (d) trabajos de ingenieria, de desarrollo artisticos v de disefio, planos v croguis
realizados fuera de la Comunidad y necesarios para la produccion de las
METCANCIAS IMPOMAIAR. ... oeeee et et e e e e e e
15 Canones y derechos de licencia - véase apartado 9 (a)
16 Producto de cualguier reventa, cesion o utiizacion posterior, que revierta
al vendedor - véase apartado 9 (B}
17 Gastos de entrega hazia {lugar de introduccion)
(a} Gastos de transporie
(b} Gastos de carga v de manipulacion
© Seguro
I = U 0.0000
C. DEDUC-
CIOMES: 19 Gastos de transporte posteriores a la llegada al lugar de introduccion
Importes en
MONEDA 20 Gastos relativos a trabajos de construccion, instalacion, montaje
MACIONAL mantenimiento o asistencia técnica, realizados después de la importacion............
INCLUIDOS en
A (%) 21 Otro=s gastos (ezpecifiquense)
22 Derechos de aduanas y otros gravamenes pagaderos en la Comunidad como
consecuencia de la importacion o de la venta de las mercancias. ...
23 Total C 0.0000
24 WVALOR DECLARADD (A+B-C) 0.0000

(*} Cuando los importes son pagaderos en MONEDA EXTRANJERA, indiquese agui &l importe en la moneda extranjera v el tipo de cambio,
relative a cada elemento v partida de orden.

Referencia

Importe

vJ

Tipo de cambio




1. Nombre y dveccidn del espoitcdor

CERTIFICADO FITOSANITARIO
Ne cee/e/r 817251 N

3. Nombee y direccion declorodos del dntingtania

4. Orgonzocen de Proteceitn Ficwantono de
ESPANA

Ar Orgenizacionles) da Protecaion Fitotanisatia de

5. Lugar de otgen

6. Medios de trarsporte decarodos

7. Punte de enwroda dedarada

MINISTERIO DE AGRICULTURA, PESCA ¥ ALIMENTACION
Drecainn Ganeral Produccon Agrons « S.bdrnctan Genernl Sanidad Yegeta!

i

8. Marcor datintives de los bulos, nimero y deseripeion de lon bultox: rombre dol preducto;

nombro botanico do los ploatas

9. Contidad declorodo

10, Por lo prevente s» centdico que lot glantes o producies vegetoles deserites mds ornbe
- 1o hon impeccionodo do atverdo con lor precedimicatonr odecvador y
« v comidecan evantos de plagor do cuscentenn, y précticamente oxontor de otron plogor necivoey, ¥ que
« v comideca que se ajviton o Yo dapesidones fsoientarias vigentms en «f poit impanodes,

11, Declorecitn wplementanio

TRATAMIINTIO BE DESNTICTACION VIO DESINTLCCION

12, Trolemiento
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15. Concentrocion 16, Fecho

17. Informoacion odicenal

Lugar do eapedicidn

fecho
Nombre y Fiema
do! Funcianctio outerizedo

Se%o de lo Orgonizocién
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1. Goods consigned from (exporter's business name, addrass,
country)

2. Goods consigned o (Consignea's name, address, country)

Asfarence Mo

A

GENERALIZED SYSTEM OF PREFEREMNCES
CERTIFICATE OF ORIGIN
(Combined declaration and cartficates)
FORM A

lssued N e

“icouning

See noles overdeal

3. seana of transport and route {as far as known)

4. For official usae

5. tem | 8. Marks ana 7. Mumbar and Kind of packages, description of goods 8. Origin

num-(  numbers of
bar packages

8. Groas weight| 10, Numbar

criterion or othear and data of
{see notes quantity Invoicas
owvarbaaf)

11. Certification

it s heraby certifled, on the basis of control carried out, that

the declaration by the exporter is correct,

s s BT
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12. Decleration by tha axporter

The underzigned hereby declares that the abowe details and
staternents ara correct; that all the goods weara

ProdUCEd M ..o s e e e e
{eountry]
and that they comply with the origin requirements apecHiad

for thase goods in the generalized system of preferances for
goods axported o

¥




