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RESUMO

O cenario do Brasil na primeira década do século XXI foi de otimismo para a populacéo,
principalmente para as classes menos abastadas da sociedade. O salario minimo real foi
valorizado, a renda familiar cresceu, ao passo que as taxas de pobreza e desemprego caiam.
Além disso, o programa Bolsa Familia passou a atingir um ndmero cada vez maior de
familias, assim como a linha de crédito ao consumidor foi elevada. A prosperidade econdmica
do periodo permitiu que familias que antes eram excluidas do mercado consumidor,
passassem a fazer parte dele. Essa conjuntura socioeconémica de prosperidade foi base para a
criacdo hipotese da “ascensdo da classe C”. Este trabalho busca entender esse panorama
brasileiro que levou a hipdtese em questdo e entender quais as diferencas entre classe social e
classe econdmica. E a partir da compreensdo dessa diferenca, que surgem as criticas a

hipotese da “ascensao da classe C”.
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Introducéo

O “fendmeno de ascensdo da classe média brasileira” ¢ um assunto amplamente
discutido hoje em dia e apresenta diferentes visdes quanto a sua existéncia e sustentabilidade.
Marcelo Neri é o principal defensor e criador da hipotese de “ascensdo da classe C” (Neri,
2011). Para alguns sociélogos e economistas, essa hipotese passou para a populacédo uma falsa
ideia de ascensdo da classe média. Segundo eles essa hipdtese teria que ser formulada com
cuidado ja que ndo ha um consenso acerca do conceito de classe social, o que faz com que

definicdes diversas criem interpretacdes diferentes dos mesmos indices socioecondémicos.

O objeto deste trabalho é explicar como surgiu a hipdtese da “ascensdo da classe C”,
que foi a partir da melhora dos indices socioecondémicos do pais na primeira década do século
XXI, e quais sdo os principais simbolos dessa classe emergente. Por fim serdo expostas as

criticas a essa hipotese.

O periodo em questdo nesse trabalho seré entre os anos 2003 e 2009, que é 0 mesmo
intervalo estudado por Neri (2011) para criar a sua hipotese. Antes de iniciar a analise dos
indices socioeconomicos que deram sustentagdo a hipotese de “ascensdo da classe média” é
ideal entender o historico brasileiro acerca da mobilidade social desde o inicio da
industrializacdo até o final do século XX. E a partir desse estudo que serd possivel
compreender como a populacdo brasileira chegou ao século XXI com as suas determinadas
caracteristicas socioecondmicas. Saber como foi a participacao das classes sociais ao longo do
processo de industrializacdo e pés-industrial brasileiro é necessario para compreender tanto a
hip6tese de Neri, quanto as criticas a ela.

Logo, no primeiro capitulo sera desenvolvido um estudo retroativo de como foi o
processo de industrializacdo tardia no Brasil e dos ciclos de consumo. Além disso, em cada
um dos trés ciclos as participacdes das classes sociais no consumo sdo distintas, o que torna
pertinente essa analise para esse trabalho que busca entender como as classes sociais estdo em

processo de movimentacao no século XXI.

Ja o segundo capitulo englobarad a definicdo de duas das mais prestigiadas teorias
sobre classe social da literatura. Além disso, fara também a analise dos fatores
socioecondmicos do Brasil na primeira década do século XXI, os quais tiveram uma evolucao
positiva nesse periodo, levando a queda da desigualdade econémica no pais e gerando o inicio

da discussao do “Fendmeno de ascensdo da classe C”.



Por fim, no terceiro capitulo serd abordada a hip6tese da “nova classe média” e os
simbolos que a caracterizam, como a carteira de trabalho, a mudanga no consumo e a nova
composicao familiar do século XXI. Por fim, nesse mesmo capitulo serdo exibidas as criticas

feitas por economistas e sociélogos a essa hipotese.



Capitulo I — Panorama socioeconémico brasileiro desde o inicio do

processo de industrializacédo até o final do século XX.

Antes de iniciar a analise sobre a evolu¢do do panorama socioecondémico brasileiro ao
longo do processo de industrializacdo, sera feito um estudo breve sobre as mudangas no
processo produtivo internacional. Esse breve estudo tem o objetivo de mostrar como a
dispersdo da producdo industrial dos paises centrais para os paises desenvolvidos causou
efeitos nos mercados destes, inclusive no brasileiro. A transnacionalizacdo da economia
mundial levou a abertura dos mercados dos paises periféricos e as novas oportunidades de
trabalho, dando mais espago a esses mercados menores no panorama mundial. Com o Brasil

nao foi diferente.

No primeiro capitulo serd abordado o desenvolvimento de classes segundo o olhar
marxista de que a classe social adotado por Pochmann (2014). Segundo a teoria marxista,
classe social € definida a partir da relacdo do individuo com a producdo. Os individuos de
uma mesma classe se assemelhariam em comportamento, valores e a funcéo nas relacdes de
producdo. Sera também analisada a evolucéo dos indices socioecondmicos brasileiros a partir
da segunda metade do século XX, com o objetivo de entender o porqué do cenario de
estagnacdo econdmica enfrentado pelo pais logo antes do periodo de maior prosperidade de
2003 a 2009.

.1 — Periodo p6s-industrial nos paises desenvolvidos e o seu impacto nos paises
periféricos

Apos 1945, nos paises com o processo de industrializagdo ja completo, surgiu um
novo processo produtivo capitalista denominado capitalismo pds-industrial. Iniciava-se um
esvaziamento dos setores primario e secundario, com um simultaneo crescimento do setor
terciario, assim como a transicdo do Fordismo da grande industria da producdo em massa,
para 0 Toyotismo da producdo enxuta. Um dos efeitos da adocdo de menor burocracia nos
negdcios foi a opcao pela terceirizagdo de servigos, comecando pelos cargos de remuneragdo
mais baixa. Os ativos materiais, como maquinas, ndo eram mais o alicerce central do
capitalismo, sendo substituido pelo ativo imaterial, como a informacdo e o conhecimento
cientifico. Logo, aquele que possuisse maior conhecimento estratégico (ativo imaterial) teria

vantagem sobre os seus concorrentes no mercado.



Todas essas mudancas na composicéo das ocupacOes alteraram a forma como a classe
meédia foi representada. Segundo Pochmann houve diferentes visdes sobre essa nova classe
média de servigos: “Por um lado, (...) identificavam o movimento geral do desenvolvimento
capitalista como responsavel por levar a perda da centralidade do trabalho, o que terminava
por esvaziar, assim, o seu papel fundamental na integracdo social. Por outro, dos estudos que
reforcavam as transformagdes no interior da classe trabalhadora diante das mudangas no
capitalismo geradas pela revolugdao informacional” (Pochmann 2014:26). O que Pochmann
quer dizer € que a fabrica, que era o local fisico de integracao social dos trabalhadores, passa a
perder importancia. A vantagem sobre 0s concorrentes passou a ser posse de informacéo e

estratégia acima dos demais.

N&o somente o padrdo de producdo mudou nesse periodo, mas também as politicas de
governo ligadas a maior intervencdo estatal nos paises de capitalismo avancado, denominado
Estado de Bem-Estar Social (Welfare State). Este garantiu a regulacdo das relac@es sociais e
de trabalho com a expansdo do sistema de protecdo social para toda a populacdo, em
detrimento da acdo anterior de se preocupar somente com 0s mais necessitados. Foram
implantadas entdo, politicas de ataque a pobreza, de regulacdo e planejamento na esfera
econbmica e de forte direcionamento ao pleno emprego, 0 que garantiu 0 aumento do salario

real e certa estabilidade no mercado consumidor, dando mais relevancia a classe média.

Todo esse cenario de grande intervencao estatal, conhecido como anos dourados, tem
seu fim a partir de meados da década de 1970. O Welfare State, o qual dinamizou a economia
e levou o desemprego a niveis baixos no pds-guerra mediante alto investimento publico,
entrou em crise no Ultimo quarto do século XX. A desaceleracdo no crescimento do PIB e a
dificuldade de arrecadacdo de impostos de empresas transnhacionais, as quais conseguiam
burlar o sistema fiscal, causaram a elevacdo do déficit pablico, ndo permitindo mais que
houvesse alto investimento em protecdo social por parte do Estado. A industrializacdo nas
economias de capitalismo avancado comeca a perder forgca, enquanto a economia terciaria
encontra-se em pleno crescimento. Pochmann destaca dois motivos para a desindustrializacdo
das economias capitalistas avancadas: “Por um lado, em funcdo do crescimento dos servigos
associados a revolucdo informacional desde a década de 1970, e, por outro, em razdo do
deslocamento das plantas de manufaturas a partir da década de 1980 para, em grande medida,

a regido asiatica” (Pochmann 2014:41)



As politicas neoliberais, a partir da década de 80 desregularam as relagdes trabalho
adotadas até a década anterior. A difusdo dos ideais neoliberais “favoreceu o avanco da
globalizacdo desregulamentada e cada vez mais orientada pelo poder da grande corporacdo
transnacional” (Pochmann 2014:31). A flexibilizacdo das relagcdes de trabalho garantiu
mudancas quanto a remuneracgdo, as jornadas de trabalho e uma crescente descentralizacéo do
ambiente de trabalho. Além disso, segundo Pochmann, a valorizacdo do capital imaterial criou
novas ocupacOes, além de alterar as ja existentes, rompendo com a classe média tradicional

ndo proprietaria vista até agora.

A dispersdo da producdo industrial, impulsionada pelas corporacdes transnacionais,
para a Asia e América Latina dinamizou essas economias, reduzindo a linha da pobreza
mundial — definida como popula¢do que vive com menos de US$1,25 por dia de 41,9% da
populagdo em 1990 para 24,2% em 2010.

A base da piramide social dos paises periféricos sofre alteracdo devido a motivos
como: a abertura desses paises, tanto para 0 comércio, quanto para que fossem instaladas
industrias de empresas transnacionais; 0s avangos nas tecnologias de comunicacdo, que
tiveram um importante papel no estimulo ao consumo exacerbado; e a mudanca na postura
dos bancos, que passaram a fornecer mais crédito e com mais facilidade causando aumento do
endividamento relacionado ao consumo da base da piramide social. Cada vez mais uma maior
parcela da sociedade, que até entdo era excluida do mercado de consumo, tem poder

aquisitivo para fazer parte da classe consumidora de bens supérfluos e servicos.

No Brasil, a diminuicdo da desigualdade no acesso aos bens de consumo duraveis foi mais
expressiva somente a partir do século XXI. Segundo Pochmann, houve dois fatores principais
que levaram a redugdo na desigualdade de renda brasileira. A primeira foi “associada a
globalizacdo do novo paradigma de producdo impulsionada pelas corporacfes transnacionais.
(...) Uma segunda (...) decorre das especificidades da inser¢do brasileira nas cadeias
produtivas globais, que coincidem com a adocdo de politicas econdmicas e sociais de

estimulo ao consumo para os segmentos pertencentes a base da piramide social” (Pochmann

2014).
1.2 - O processo de industrializacdo tardia no Brasil

A industrializacao foi o processo de transformacao capitalista que propiciou mudancas

significativas na estratificacdo social. Com o advento desse modo de produgéo surgiram novas
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classes sociais, como as classes operéria e burguesa — a qual futuramente se transformaria na
classe média -, assim como surgiu também a oportunidade de mobilidade social.
“Reconhecendo-se que a maior dimensédo da classe média assalariada relaciona-se a estrutura
produtiva industrial, percebe-se que o deslocamento da producdo manufatureira de grande
parte das regides do norte para as do sul do planeta impGe novas consequéncias para a

estrutura social dos paises” (Pochmann 2014:28).

Enquanto na Inglaterra os primeiros indicios industriais surgiram no final do século
XVIII, foi apenas a partir do primeiro quartel do seculo XX que a industrializa¢do teve inicio

nos paises periféricos.
1.2.1 — Momentos de expansdo do investimento e do consumo

Houve trés momentos de grande investimento em industrializacdo na historia
brasileira, assim como foram trés os momentos de expansdo do consumo, no século XX. A
primeira frente de expansdo foi na década 30 durante o primeiro governo Vargas com o
investimento em industrias de base. As principais companhias criadas na época foram a CSN
(Companhia Siderurgica Nacional) e CVRD (Companhia Vale do Rio Doce). Ainda durante
esse periodo ndo haviam sido feitas reformas civilizatérias, como a agréaria e tributéaria e a
demanda interna era muito diminuta, o que fazia com que a presenga do Estado fosse
fundamental para atrair investimentos e montar uma estratégia de expansdo econémica. A
criagdo da CLT (Consolidacéo das Leis do Trabalho) em 1943 foi importante para integrar a

entdo nascente classe trabalhadora industrial a sociedade e garantir os seus direitos.

Ja o consumo teve o seu primeiro momento de expansdo logo antes do processo de
industrializacdo feito por Juscelino Kubitschek. No inicio dos anos 50 se observou a
importacdo em maior escala de bens duraveis, como automdveis e eletrodomésticos. J& que o
custo de importacdo desse tipo de bens era elevado, o consumo deles ndo era acessivel a
grande parte da populacdo. A partir da segunda metade da década de 50, durante o governo
JK (1956-1961), deu-se o segundo periodo de crescimento da industrializacdo brasileira, a
partir do qual o setor industrial foi o motor da dinamica econdmica. Batizado de “Plano de
Metas”, o programa de desenvolvimento industrial nacional vigente foi formado tanto por
investimentos publico e privado nacionais, quanto pelo privado estrangeiro, que seriam
distribuidos nos setores: Industria de base (como a producdo de automdveis, siderurgicas,

industria naval, etc), energia, alimentagéo, educacgéo e transporte.

11



Entre 1968 e 1973 ocorreu o segundo momento de ampliagdo do consumo conhecido
como “milagre econdmico” que, diferentemente do primeiro momento de expansio nos anos
50, incluiu a participacdo também da classe média. Podendo-se comparar com a fase do
capitalismo oligopolista ocorrido a partir da metade do século XIX na Inglaterra, houve um
aumento de cargos burocréaticos e administrativos, além do aumento salarial acima da inflagéo
da época, além de politicas de governo que subsidiavam o crédito ao consumo, o que permitiu

0 acesso da classe média aos bens duraveis.

O terceiro momento do aumento do investimento da economia foi durante o governo
militar, no governo de Geisel (1974-1979) com o Il PND (Plano Nacional de
Desenvolvimento), que tinha como objetivo estimular a producdo de insumos basicos, bens de
capital, alimento e energia. Ja o terceiro ciclo de consumo foi estimulado pela queda nos
precos relativos dos bens de consumo duraveis, como consequéncia do processo de
transnacionalizacdo das economias desenvolvidas nos anos 1990. N&o s6 isso, mas também a
politica de ampliacdo de crédito ao consumo tornou possivel a aquisi¢cdo de bens duraveis

pelas classes mais baixas.

Nos trés ciclos de consumos apontados acima, ocorridos nos anos 50, no “Milagre
Econdmico” e nos anos 90, € possivel perceber uma evolucdo do acesso ao consumo a todos
0s extratos das classes sociais. No primeiro ciclo na década de 50, apenas agueles
pertencentes a cupula da piramide social tinham acesso a bens como automoveis e outros bens
duraveis, ja que o custo de importacdo era elevado demais para os outros cidaddos de renda
mais baixa. Ja no boom durante o periodo do “Milagre Econémico”, apesar da classe operaria
ainda continuar excluida do mercado consumidor desse tipo de bens por causa da elevacao
salarial abaixo da inflacdo, foi formado um novo nicho de consumidores formado pela classe
média. Por fim, nos anos 90, devido ao avanco da dinamica capitalista para a producdo em
paises em desenvolvimento, a queda dos pregos relativos e a as politicas de governo
concluiram a inclus&o de todas as classes sociais no mercado consumidor de bens de consumo

durdveis.
1.2.2 — Consequéncias sociais do rapido processo de industrializacdo brasileira

O processo de industrializagéo e urbanizacdo brasileira, que se deu ao longo de 50
anos (1930-1980), ndo seguiu 0s mesmos caminhos da industrializacdo dos paises

desenvolvidos. Ainda que tenhamos atingido um bom nivel da industrializacdo e de
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suprimento energético, essa expansdo econdmica ndo teve uma evolucdo equivalente nas

politicas sociais e trabalhistas.

A sindicalizacdo dos trabalhadores rurais e urbanos comegou a ganhar expressdo nos
anos 50 quando o desenvolvimento econdémico gerou um aumento dos postos de trabalho. Os
sindicalistas buscavam modernizar as relacGes de trabalhos. No entanto, todo o esforgco
sindical foi interrompido a partir de 1964 até o final do Governo Militar, quando houve
regressdo das relacbes de trabalho e a politica de arrocho salarial. O salario minimo real
sofreu forte desvalorizagdo porgue o reajuste salarial era feito com base na inflacdo esperada e
ndo na inflacdo real, a qual era sempre maior que aquela. Essa desvalorizacdo somada a
impossibilidade de negociacao salarial dos trabalhadores com os patrfes prejudicou a base da
pirdmide social que teve o seu poder de compra ainda mais contido. Enquanto isso, o salario
da classe média e as suas oportunidades de mercado aumentavam. Isso porque a demanda por
profissionais qualificados estava crescendo em ritmo mais acelerado que a oferta, levando ao
aumento da remuneracéo desses profissionais. Segundo Langoni (1973 apud Maia, 2013), isso
seria causado porque o crescimento tecnoldgico € mais acelerado que a expansdo da

educacéo.

Foi durante o periodo de Governo Militar que o indicador de desigualdade de renda se
agravou fortemente. “Em 1975, por exemplo, a taxa de sindicalizagdo foi de 12,8% dos
trabalhadores urbanos, enquanto em 1950 era de 13,3%.” (Pochmann 2014:55). O caréater
regressivo da tributacdo nacional deteriorava a renda da base da piramide, a qual tinha o seu
salario mais comprometido do que os das classes mais abastadas. As politicas sociais
dependiam da arrecadacdo tributaria para serem colocadas em pratica. Logo, quanto mais
beneficiados entravam na rede de beneficios sociais publicos, em sua maioria da classe mais
pobre, maior era o desprendimento das classes média e alta do uso das instituicdes publicas,
como escolas e hospitais. Essa desunido da populacgdo enfraquecia a luta por um Estado de
bem estar social de melhor funcionamento, ja que a cupula da pirdmide ndo tinha interesse em

usufruir desses beneficios.

Ao contrario das economias capitalistas desenvolvidas ao final do processo de
industrializacdo, os indicadores sociais brasileiros foram piorando ao longo da expanséo
econdmica, principalmente a desigualdade de renda. Em 1960, a parcela dos 60% mais pobres
do Brasil recebiam 24,9% da renda nacional, enquanto em 1980 esse recebimento caiu para

17,8%. Conclui-se entdo que o nivel de concentracdo de renda aumento ao longo do processo
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de industrializacdo, com aumento da concentragdo de renda entre as décadas de 60 e 80 de
28,5%. Foi por isso que o segundo ciclo de expansdo do consumo, entre final da década de 60
e inicio da década de 70, ocorreu apenas para a classe média e alta. O aumento do consumo
ndo veio seguido de aumento tdo expressivo no numero de consumidores ja que a classe pobre
estava cada vez mais afastada dos niveis de renda das classes superiores. Até as politicas
publicas, como a tributacdo recessiva e 0 aumento do crédito estavam voltadas para o

beneficio das classes mais abastadas.

O aumento da geracdo de emprego, devido a modernizagdo do processo produtivo
capitalista, o qual poderia trazer esperanca de emprego para a populacao de baixa renda, ndo
ocorreu dessa maneira . A intensificacdo do grau de industrializacdo requisitava trabalhadores
com nivel minimo de educacdo que somente as classes média e alta tinham, j& que a politica
de educacgdo publica ndo beneficiava os menos favorecidos. Iniciava-se um circulo vicioso
que afastava os mais pobres do acesso a educacdo e, consequentemente as oportunidades de

emprego que surgiam.

A frente sindical ganhou nova forca ao final da década de 70, fazendo uma ponte entre
0 periodo autoritario. Paralelamente, foi selado um acordo do governo com o FMI para
efetuar o pagamento da divida externa, o qual implicava em recessdo econémica. Os anos 80
foram entdo conhecidos como “a década perdida”. Apesar da retomada do governo
democratico em 1985, o cenario econdémico era de baixo dinamismo econémico, de ampliacédo
da desigualdade de renda e de aumento da taxa de desemprego. Esta passou de 2,7% em 1989,
para 15% em 2000. As greves e movimentos sindicais se tornaram mais frequentes, lutando
por melhores condicdes sociais, trabalhistas e salariais. Esses movimentos foram duramente
atacados pelo governo durante a década de 90. Logo, a rapida expansdo da sindicalizacdo

durante a década de 1980 comecou a decair a partir de 1990.

Os anos 80 e 90 foram marcados pela estagnacdo da atividade econdmica e pelo
congelamento da estratificagdo social. A desigual oferta e demanda por médo de obra
qualificada nesse estagio da producdo capitalista contribuiu para 0 aumento das taxas de
desemprego e da informalidade do trabalho nos anos 90, como sugere Menezes-filho (2010
apud Maia, 2013). Para piorar o cenario do mercado de trabalho, esse foi um periodo de

crescimento de pessoas a procura por emprego (Baltar, 1998 apud Maia, 2013)
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Desde a década de 50, o Estado tinha assumido um carater extremamente
desenvolvimentista promovendo os investimentos necessarios na industrializacdo e expansao
econbmica. No entanto, essa postura muda a partir dos anos 1980, quando os ideais
neoliberais passam a influenciar a politica. E a partir dos anos 1990 que o neoliberalismo

predomina nos governos que se sucederam até o inicio do seculo XXI.

O século XXI foi 0 ponto de inflexdo da economia brasileira. Com o abandono das
politicas de governo neoliberais e adocéo de politicas publicas focadas na melhoria de indices
sociais, foi possivel o ingresso mais solido da base da piramide social no mercado de
consumo. Politicas como a de expansdo do crédito ao consumo para 0s mais pobres e de
transferéncia de renda fizeram com que a desigualdade de renda brasileira diminuisse. Além
disso, a valorizagdo do salario minimo conferida no periodo em questdo teve um reflexo
importante principalmente para os trabalhadores de menores rendimentos (Saboia, 2010 apud
Maia, 2013).

1.3 - Consideracdes finais

Ao comparar o fim do processo de industrializacdo nos paises de capitalismo
desenvolvido e no Brasil, é clara a diferenca de como a questdo social se desenvolveu. Nas
economias desenvolvidas a classe média ficou apoiada nas politicas do Welfare State, como
pleno emprego e politicas publicas direcionadas para a melhoria dos servicos ofertados a
populacdo. Ja no caso brasileiro, o grande boom inicial da classe média foi na década de 1970
com politicas publicas que favoreciam o salario das classes média e alta, além de privilegia-
los com politicas como crédito ao consumidor e politica habitacional diferenciada (Pochmann
2014). A economia crescia junto com a desigualdade de renda, ja que a base da piramide
social se via cada dia mais excluida do suporte Estatal e com poder de compra menor. Ja nas
ultimas duas décadas do século XX, a economia brasileira passou por um momento de
estagnacdo e piora nos fatores sociais, incluindo o congelamento da estrutura da piramide

social.

Assim como estrutura da piramide social se desenvolveu de forma diferente nos mais
diversos paises e épocas, a formagéo da classe media também sofreu mutacbes ao longo do
desenvolvimento da producdo capitalista. Desde o inicio do século XXI, com a retomada do
crescimento econdmico, um fendmeno muito discutido veio a tona: A ascensdo da classe C.

No proximo capitulo sera feita a analise dos indices socioecondémicos no Brasil a partir da
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virada do século XXI para ver como a melhora desses indices foi a base para o surgimento da

hipétese “de ascenséo da classe C”.
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Capitulo Il - O desenvolvimento positivo dos indices socioecondmicos

no Brasil na primeira década do século XXI e as classes sociais

Como visto no capitulo anterior, a composi¢do da classe média sofreu alteragcbes com
0 passar das décadas e dependendo do local de anélise. O tipo de trabalho exercido e o padrdo
de consumo foram critérios muito usados, entre outros, para diferenciar a classe média dos
outros estratos sociais. Ao falar do fendmeno da “ascensdao da classe C” no Brasil ¢
indissociavel citar a queda na desigualdade de renda, a qual vem acontecendo desde a virada

do século.

Passamos aqui a acompanhar como o crescimento da economia brasileira teve impacto
positivo na vida da populacédo brasileira na primeira década do século XXI. Para chegarmos a
discussdo do que ¢ a “hipotese da classe C”, ¢ necessario que entendamos os multiplos
conceitos de classe social pelas visbes econdmica e sociologica. A partir da compreensdo
desses conceitos e da evolucdo positiva dos indices socioecondmicos no periodo de estudo,
sera possivel entender com mais clareza a hipotese de “ascensdo da classe C” e as criticas a

ela feitas.
1.1 - Conceitos de classe
11.1.1 — Definicéo teérica

Apesar da grande quantidade de defini¢ces de classe social é fundamental entender
gue ndo ha um consenso. Ou seja, ndo ha um conceito correto, incorrendo em que todos 0s
outros estejam errados. Cada definicdo € moldada de acordo com a visao do autor e os fatores
que o ele julga serem mais importantes para conceituar classe social, como renda ou
caracteristicas comportamentais. As duas teorias de classes sociais mais prestigiadas sdo a

marxista e a Weberiana

Segundo a teoria marxista, 0 conceito de classe social surge “da identificagdo e
localizacdo social das classes a partir das relacbes de producdo, ou seja, da forma de
propriedade e das relagdes que os homens estabeleceriam em torno dela, tendo em vista a
geracdo e apropriacdo dos excedentes sociais” (Barbosa, SD). Classe social seria aquele grupo
de individuos que se identificam uns com o0s outros a partir de aspectos comportamentais,
politicos, ideoldgicos, econdmicos e estilo de vida adotado. Estes seriam provenientes do

modo como os individuos exercem o seu trabalho, ou seja, das relagdes de producdo, onde o
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proprietario dos meios de producédo se apropriaria da forca de trabalho dos ndo proprietarios.
Surgiriam duas classes sociais antagdnicas. Logo, a concepcdo de classe social segundo a

visdo marxista é designada pela diviséo social do trabalho.

J& a teoria Weberiana se atém a dados mensuraveis. Os individuos pertencem a mesma
classe quando tém em comum o mesmo nivel de alguns componentes relacionados aos
interesses econdmicos, como oportunidade de renda, posse de bens e condi¢cdes de mercado
de trabalho. Logo, a “situagdo de classe, nesse sentido, €, em Ultima andlise, situacdo de
mercado” (Weber, 1974). A questdo da conceituagdo de classe pela identificacdo através de
tracos politico-ideoldgicos, como definido por Marx, ndo tem importancia para Weber para
definir classe social, mas sim para definir status. Apesar de Weber reconhecer a importancia
do poder das ideias e valores, estes estdo desvinculados da definicdo de classe social. Ha
entdo a ordem econdmica, que esta estritamente relacionada a classe social, e a ordem social

esta relacionada ao conceito de status.
11.1.2 — Defini¢édo econdmica

Apesar dos conceitos de classes sociais definidos por Marx e Weber serem muito
reconhecidos, ¢ dificil usa-los para o estudo de niUmeros mais concretos. Logo, para garantir a
funcionalidade da analise dos indices socioecondmicos que serd feita a seguir, as classes

econbmicas serdo segmentadas a partir do critério da renda.

Assim como para Neri (2011), a renda domiciliar per capita serd o critério adotado
para definir os estratos sociais. Ele relata trés justificativas para essa escolha: Primeiramente,
é recomendavel considerar a renda domiciliar ao inves da individual ja que a familia € um
ndcleo no qual a renda total é dividida entre todos os membros. Logo, o individuo sozinho
pode ndo ter rendimentos suficiente para ser considerado integrante da “classe média”, mas
pela renda familiar ele o é. O segundo motivo € que a renda domiciliar tem que ser per capita
ja que familias de tamanhos diferentes terdo poder de compra diferente com o mesmo total de
renda domiciliar. Como exemplo usado por Neri, uma familia que tem R$ 1.500,00 de renda
domiciliar mensal e possui 10 integrantes, tera a renda gasta para a subsisténcia dos membros,
praticamente. Por outro lado, uma familia com 2 integrantes e com essa mesma renda
domiciliar podera dispor de mais bens e servicos supérfluos, quando comparado com a familia
de 10 pessoas. “Se usassemos o conceito de renda total da unidade estariamos tratando de

maneira igual pessoa em condi¢fes de vida bastante distintas” (Neri, 2011). Por altimo, usar
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as faixas de salario-minimo para definir os estratos sociais pode parecer uma boa alternativa
de classificagéo, mas apresenta o erro de ndo conseguir manter constante o poder de compra

no passar do tempo.
11.2 — A segmentacdo das classes no Brasil
11.2.1 — O Critério Brasil

O Critério de classificacdo econémica Brasil, da Abep, é um sistema hoje usado para
discriminar grandes grupos dentre a populacéo rural e urbana de acordo com a sua capacidade
de consumo. A POF é usada como base para esse estudo, sendo 62 mil domicilios utilizados
para pesquisa em regides urbanas, rurais e metropolitanas. Assumindo, assim como Neri, que
a classe é uma caracteristica familiar, os resultados séo por classificagdo de domicilios e ndo
individual. Através de um sistema de pontuacdo, a quantidade de bens e servigcos adquiridos
naquele domicilio determina o total de pontos de cada familia, designando a que classe
econdmica ela pertence. E importante ressaltar que essa pesquisa usa o poder aquisitivo das

familias como critério e ndo a renda corrente.

As variaveis de pontuacdo relacionadas a posse de bens de consumo duraveis sdo tais
como numero de microcomputadores, geladeiras e DVDs na casa, além do numero de carros e
motocicletas na familia. A Unica varidvel social dessa classificacdo econémica é a de grau de
escolaridade do chefe da familia. Ja as varidveis que concernem servigos publicos sdo as de

sistema de agua encanada e rua pavimentada no entorno da casa.

Grau de instrugdo do chefe de familia

Analfabeto / Fundamental | incompleto

Fundamental | completo / Fundamental Il incompleto
Fundamental 1l completo / Médio incompleto

Médio completo / Superior incompleto

Superior completo

Fonte: www.abep.org
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Servigos publicos

Nao Sim
0
0

Agua encanada
Rua pavimentada

Fonte: www.abep.org
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Variaveis em geral

Variaveis Quantidade
0 1 2 3 4 ou +

Banheiros 0 3 7 10 14
Empregados domésticos 0 3 7 10 13
Automoveis 0 3 5 8 11
Microcomputador 0 3 6 8 11
Lava louca 0 3 6 6 6
Geladeira 0 2 3 5 5
Freezer 0 2 4 6 6
Lava roupa 0 2 4 6 6
DVD 0 1 3 4 6
Microondas 0 2 4 4 4
Motocicleta 0 1 3 3 3
Secadora de roupas 0 2 2 2 2

Fonte: www.abep.org

Ao final da avaliacdo das variaveis e contagem da pontuacdo as familias podem ser
classificadas em seis diferentes classes econdmicas: A, Bl, B2, Cl, C2, D-E. S&o
consideradas pertencentes a classe D-E aquelas familias que atingem de 0 a 16 pontos,
enquanto seria de 45 a 100 pontos o total necesséario para pertencer ao topo da piramide

econbmica, segundo a Abep.

Classe Pontos
A 45— 100
Bl 38-44
B2 29 - 37
C1 23-28
C2 17 -22

D-E 0-16

Fonte: www.abep.org

A partir de 1° de janeiro de 2015 passou a vigorar uma remodelacdo do Critério Brasil.
Essa atualizacdo consistiu na substituicdo de alguns itens que ja ndo faziam mais parte do
consumo das familias por serem antigos demais, por outros que fazem parte da atual cesta de
consumo das familias brasileira. Televisores em cores, radios e videocassete deixaram de
serem varidveis analisadas pelo Critério Brasil, enquanto microcomputadores, lava-lougas,
micro-ondas, motocicleta e secadora de roupas sdo itens que passaram a integrar a pesquisa de
classificagdo de classes economicas. O peso de cada variavel na pontuagdo final também
sofreu mudanca. Além das variadveis, a amostra da pesquisa também sofreu alteracdo. A partir
de 2015, como vimos anteriormente, a POF se tornou a base do Critério Brasil, conferindo

maior abrangéncia para o estudo. No entanto, até o final 2014 o indicador apenas percorria as
20



capitais: Rio de Janeiro, S&o Paulo, Fortaleza, Recife, Salvador, Porto Alegre, Curitiba, Belo
Horizonte e o Distrito Federal. E importante ressaltar que, apesar da atualizagio do Critério
Brasil ser positiva, j& que agora é possivel classificar as classes econdmicas com mais

fidelidade a realidade, houve uma quebra da série historica de dados.
11.2.2 - Definicao das classes econdmicas por renda domiciliar

Ainda seguindo a definicdo de Neri (2011), a falha no sistema de pontos é que é dificil
para as pessoas entenderem uma métrica de pontos por esta ser muito abstrata. Ja a métrica de
renda é mais factivel e presente no dia-a-dia da populacdo. Além disso, o Critério Brasil ndo
leva em consideracdo alguns fatores que sdo importantes para medir ndo s6 o atual estrato
social em que a familia esta, mas também a sua permanéncia no longo prazo naquele mesmo
nivel de vida. A variavel de grau de escolaridade do chefe da familia € a Unica nesse sentido.

Falta entdo a preocupacgdo com variaveis de educacao e insercao social.

A proposta de segmentacdo das classes econdmicas de Neri visa ndo so analisar a
renda e o potencial de compra das familias, mas também de “olhar para aspectos simbolicos
da classe média para além do consumo, incorporando elementos ligados a esfera da geracéo
de renda das familias, tais como carteira de trabalho do marido e da mulher, a entrada do filho

na universidade ou na era da informatica.” (Neri, 2011)

Neri classificou a Classe C, ou classe média, como aquela cujos integrantes estao entre
os 10% mais ricos e os 50% mais pobres. “No pico historico da desigualdade brasileira de
1989, os 50% mais pobres tinham 10,56% da renda, os 10% mais ricos 50,97%. (...) Os 40%
do meio auferiam quase a mesma parcela na renda. A classe C aufere, em média, a renda

média da sociedade, ou seja, ¢ a classe média no sentido estatistico” (Neri, 2011).

Com o objetivo de estabelecer as faixas de corte das classes, foi calculado a renda
domiciliar per capita e depois transpassadas em termos da renda domiciliar total, em precos de
2011. Para escolher o ponto corte das classes, observaram-se aqueles niveis de renda que
apresentavam grandes diferencas. Os grupos econémicos seriam formados por aquelas
familias que apresentassem rendas totais similares e se excluiriam das outras classes sociais
por apresentarem rendas domiciliares totais muito destoantes. Neri determinou 3 pontos de

corte na renda domiciliar total, estabelecendo 4 grupos de classes econémicas.
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Inferior Superior
Classe E 0 R$ 751,00
Classe D R$ 751,00 R$ 1.200,00
Classe C R$ 1.200,00 R$5.174,00
Classe A/B R$5.174,00

Essa defini¢do de classe média e esses pontos de corte foram determinados de acordo
com as ferramentas julgadas ideias por Neri. Além disso, ele defende que a classe média
brasileira esta proxima a classe media mundial. Como as defini¢des de classe econdmica sao
Unicas em cada parte do mundo, a renda domiciliar total da classe média de paises
desenvolvidos é mais elevada que a da brasileira. “O americano médio, isto é, aquele que esta
no meio da distribuicdo de renda americana, tem 94% da populagdo mundial mais pobre que
ele. Ja o brasileiro tem 62% (...) Na China esse nimero cai para 43% e na india, 18%” (Neri,
2011:84).

11.3 — O desenvolvimento dos indices socioecondmicos brasileiros no século XXI

E inegavel a transformacéo na estratificacdo social brasileira ocorrida no século XXI.
Apbs o periodo de estabilizacdo da inflacdo na década de 90 com o Plano Real, o pais
conseguiu aproveitar o crescimento internacional vigoroso para crescer junto com ela. No
final de 2002, devido as elei¢Bes presidenciais, o Brasil sofreu um grande choque especulativo
com a reducdo do investimento externo e depreciacdo do Real em virtude da davida de como
a politica econdmica seria guiada a partir de 2003 pelo entdo presidente eleito, Luiz Inécio
Lula da Silva. Foi dada continuidade no essencial da politica macroeconémica, mas a
diferenciagdo do novo governo frente ao da década de 1990 ocorreu no que concerne “‘a
retomada, ainda que de forma problematica da agenda do desenvolvimento; alteracdo da
politica externa (...); recuperacdo, mesmo que relativa, do Estado na sua face social,;
diminuicdo do desemprego (...) aumento real do salario minimo (...) e ampliacéo intensa de
politicas e programas direcionados a grande massa nao organizada que vivia abaixo da linha

da pobreza ou num nivel elementar de sobrevivéncia e consumo” (Frigotto).

Os efeitos dessa postura do governo puderam ser sentidos no curto prazo. Entre os
anos de 2004 a 2009 a inflagdo permaneceu a indices baixos e estaveis, quando comparado
aos indices de 20 anos antes, e o crédito para a aquisicdo da casa propria e de bens de

consumo foi intensificado.
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A melhoria da desigualdade de renda foi um marco desse periodo, ainda que elevada
para padrdes internacionais. Vamos entdo analisar os fatores que levaram a essa melhoria. S&o
trés os principais componentes determinantes da desigualdade de renda: educacéo, trabalho,

politicas sociais.
11.3.1 — Educacéo

A educacdo é um dos principais fatores de ascensao da qualidade de vida. Isso porque
ela € uma variavel de peso para definir os salarios e abrir portas a uma gama maior de

oportunidades no mercado de trabalho, que tém relacéo direta com a desigualdade de renda.

O governo brasileiro apenas se tornou agente da concretizacdo da educacdo publica na
segunda metade do século XX, depois da maioria dos paises latino americanos. Até a década
de 1970, a educacdo publica era de 6tima qualidade, o que deixava os alunos de instituicbes
publicas e privadas no mesmo nivel educacional. O unico ponto negativo a restrita oferta de
vagas nas institui¢cdes publicas. No entanto, no ultimo quartil do século XX, a massificagdo do
ensino primario e secundario ocorreu em detrimento da qualidade. O contingente de alunos
brasileiros ficou entdo dividido entre os alunos de colégios privados que recebiam ensino de
qualidade e aqueles provenientes de colégios publicos, onde o aprendizado era de baixa

qualidade.

O governo FHC inicia a mudanca nesse estigma da educacdo com a implantacdo do
Programa Bolsa Escola, o qual obrigava a matricula e frequéncia de criancas e adolescentes as
escolas em contrapartida de beneficio financeiro a familia. No governo seguinte, esse
programa integrou o Programa Bolsa Familia e, a partir do século XXI, foi possivel observar

melhorias no nivel educacional brasileiro.

Analfabetos com 15 anos ou mais
129% - 1P9%11,45% 1) 13,

0,
11% - 10'48/"10,10% 9,97% 9,70%
10% -

9% -
8% -
7% -
6% T T T T T T 1
2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009

Fonte: Instituto de Pesquisa Econémica Aplicada (IPEA) — Elaboragao prépria
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A taxa de analfabetismo da populagédo com 15 anos ou mais decresceu 16,3% entre os
anos 2003 e 2009. Em 2009, segundo dados do IPEA, 9,7% da populacéo brasileira ndo sabia
ler nem escrever, configurando cerca de 17 milhdes de pessoas. Ainda que o indice seja
elevado, ele apresentou uma diminuicdo significativa. Em 1983 o analfabetismo atingia um
quinto da populacdo e diminuiu em 24% 10 anos depois, quando passou a atingir 16,2%.
Apo6s mais 10 anos, em 2003, 11,59% dos brasileiros ndo sabiam ler nem escrever um bilhete
simples. A queda foi de 28,5% entre 1993 e 2003.

A média de anos de estudo de pessoas com 25 anos ou mais cresce constantemente.
Em 2009 ela alcancou o nivel de 7,2 anos, o maior em toda a historia brasileira. No periodo
em analise, de 2003 a 2009, o crescimento foi de 14,7%. Entre esses anos, 2006 foi o ano de
maior crescimento a 3,36% comparado ao ano anterior. Em 1999, essa média era de 5,7 anos
e dez anos antes era de 4,7 anos.

Anos de estudo médio de pessoas com
25 anos ou mais

7,40 - 7,19
720 - 7,04
700 - 67y 8

6,80 -
6,60 -
6,40 -
6,20 -
6,00 -
5,80 . . . . . . .

2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009

6,27

Fonte: Instituto de Pesquisa Econdmica Aplicada (IPEA), elaborago propria

Houve um aumento na frequéncia escolar em todas as faixas de idade, dos 5 aos 17
anos. Desde a década de 80 a faixa dos 7 ao 14 anos sempre foi a que tinha a maior frequéncia
dos alunos. J& o nicho dos alunos entre 5 e 6 anos era, no inicio na década de 80, 0 que
apresentava a menor frequéncia escolar, com apenas um terco do total de alunos nas escolas.
20 anos depois, em 2003, o aumento foi de 119,5%, atingindo 78,72% de frequéncia das
criancas nessa faixa de idade. Dos adolescentes entre 15 e 17 anos, metade ja frequentava as
escolas nos anos 80, logo o crescimento 20 anos depois ndo teve um resultado tao espetacular
guanto os alunos de 5 a 6 anos, mas ainda sim expressivo com 57,1% a mais nas escolas. Os
jovens de 7 a 14 anos sé@o historicamente aqueles que mais frequentam as instituicbes de
ensino, alcangando o patamar de 97,92% em 2008.
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Dada a andlise retroativa da frequéncia escolar por faixa de idade, percebe-se que a
educacao expandiu-se de maneira positiva e a partir de 2004, ja que todos 0s nichos de idade
dos jovens apresentavam frequéncia escolar acima de 80%. Em 2009 89,03%, 98,03% e
85,19% foram os niveis de frequéncia pelas faixas de 5 a 6 anos, 7 a 14 e 15 a 17,

respectivamente.

Frequéncia escolar por faixa de idade
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Fonte: Instituto de Pesquisa Econémica Avancgada (IPEA), elaboracdo prdpria

Segundo dados do IPEA, No final dos anos 1980 o nimero de criancas matriculadas
na educacgdo infantil era de 2,4 milhGes e em 2009 o nimero de matriculas cresceu para 6,7
milhdes, sendo 25% da rede particular e 75% da rede publica. No ensino médio a expansédo
foi ainda maior de 2,4 milhdes para 8,3 milhdes de matriculados. O ensino superior segue 0
movimento educacional de aumento das matriculas, mas com mais forca que os niveis de
ensino ja citados. Foi quase nove vezes maior 0 niumero de pessoas que iniciaram o estudo
superior entre o final da década de 1980 e 2008, atingindo o patamar de pouco menos que 5

milhdes de alunos.

A educacao, apesar de ser um fator fundamental para a determinacéo do salario, ndo é
0 Unico fator. Nos ultimos 30 nos ja era possivel perceber o aumento na frequéncia de
criangas nas escolas, porém a qualidade do ensino publico ndo permitia que esses alunos
tivessem as mesmas oportunidades no mercado de trabalho que aqueles que estudaram em
escolas privadas e posteriormente tiveram a chance de ingressar na faculdade, seja ela publica
ou particular. Foi apenas a partir da primeira década do século XXI, que a desigualdade de

renda apresentou uma queda significativa, a qual “ocorreu tanto pela diminui¢do das
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disparidades de anos de estudo da populacdo, quanto por mudancas no mercado de trabalho,

que diferencia menos por nivel educacional” (Luna, 2009).

A educacdo € 0 que mais contribui para o crescimento do PIB, segundo Jorge
Abrahdo, diretor de estudos e politicas sociais do IPEA, ja que ela foi responsavel por 38% do
crescimento da renda do trabalho entre os 20% mais pobres entre 2001 e 2009. Os outros
fatores teriam sido o0 aumento do salario minimo e a geracao de empregos formais, segundo o
Instituto Humanitas Unisinos. Abrahdo também leva em conta que a educacdo ndo apenas
gera conhecimento, como também “gera economia, ja que ao pagar salario a professores

aumenta-se 0 consumo, as vendas, os valores adicionados, salarios, lucros, juros”.
11.3.2 — Trabalho

Séo trés as grandes fontes de renda: trabalho, que sera abordado agora, previdéncia e
transferéncia de renda (como o Programa Bolsa Familia), que serdo desenvolvidos mais
adiante. Em 2009, a renda domiciliar per capita era formada 76,2% pelo trabalho, 18,8% pela
previdéncia e 0,7% pelo PBF, segundo dados do Relatério do IPEA (2010).

A (ltima década do século XX foi marcada pelas politicas de cunho liberal e de
privatizacdes, as quais tiveram impacto direto no emprego. As empresas se modernizaram e
diminuiram o quadro de funcionarios. Enquanto o desemprego aumentava, a demanda por
profissionais altamente qualificados tornava mais dificil para a classe mais pobre conseguir
um emprego. Como resposta a isso veio 0 aumento dos empregos informais e de baixa

qualificacéo, piorando a desigualdade de renda. (Luna, 2009)

Taxa de desemprego
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Fonte: Dados IBGE (PNAD), elaboracéo prépria
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Apesar do receio de como o desenvolvimento econdémico do pais se manteria apds as
eleicdes de 2002, logo apds o inicio do mandato de Lula o crescimento econdmico tomou
for¢a produzindo “efeitos positivos no mercado de trabalho, especialmente no que diz respeito
a criacdo de emprego formal, que em nimeros absolutos aumento em 17.839.726 postos de

trabalho durante a década”. (Oliveira e Sadenberg, 2012)

O grau de informalidade caiu de 54,9% em 2002 para 48,1% em 2009. O grau de
informalidade medido aqui foi a de definicdo Ill, que é razdo entre os empregados sem
carteira mais trabalhadores por conta prépria e trabalhadores protegidos mais empregados sem
carteira mais trabalhadores por conta propria mais empregadores. Ou seja, os trabalhadores
ndo remunerados ndo foram contabilizados para obter os dados do gréfico abaixo. A queda
mais expressiva foi entre 0s anos de 2007 e 2008 que alcancou a taxa de 4,18%. Ja no periodo

todo analisado a queda foi de 12,4%.

Segundo pesquisa feita pelo Instituto Brasileiro de Economia (lbre), o aumento dos
anos de estudos da populacdo brasileira foi o principal motivo da diminuicdo do grau de
informalidade no trabalho. Os demais componentes causadores dessa queda foram o

desenvolvimento da economia, a expansao do crédito e politicas governamentais.

Taxa de informalidade
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Fonte: Dados IBGE (PNAD), elaborag&o prépria

O mercado de trabalho brasileiro sofreu uma reestruturacdo na ultima decada do
século XX com a diminuicdo da participacdo do setor secundario na economia, com a
dispensa de operarios ja que as fabricas estavam cada vez mais intensas em tecnologia, € a

ampliacdo do setor terciario. Essa mudanca ja tinha ocorrido nas nagbes desenvolvidas no
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periodo pés-industrial. O mercado informal de trabalho foi a resposta de ocupagéo encontrada

pela parcela da méo de obra desempregada.
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Fonte: Contas Nacionais, elaboracdo propria

Com o grafico acima é possivel notar a mudanca na composicéo setorial no Produto Interno

Bruto entre os anos 2003 e 2009. A partir da década de 80 iniciou-se 0 processo de

desindustrializacdo, gerando queda na participacdo do setor secundario no valor adicionado

bruto da economia. Enquanto os setores primario e secundario apresentaram queda de 24,3%

e 3,6% respectivamente no periodo 2003-2009, o setor terciario continua a expandir-se desde

o0 Ultimo quintil do século XX.

11.3.2.1 — Salario minimo

Apesar de ter-se vivido anos de “milagre brasileiro” durante o governo militar, a

desigualdade de renda aumentava rapidamente. Ao passo em que o salario minimo sofria

desvalorizacdo, o PIB per capita aumentava a niveis elevadissimos, resultando no aumento da

desigualdade de renda brasileira (Pochmann, 2014).
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Salario minimo real (valores de dezembro)
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Fonte: Instituto de Pesquisa Econdmica Aplicada (IPEA), elaboragéo propria

A valorizacdo do piso salarial entre 2003 e 2010 foi de 49,3%. O apice do crescimento
do salario minimo foi entre os anos de 2005 e 2006, quando o SM passou de R$507,53 para
R$575,91, apresentando uma valorizacdo real de 13,5%. Em 2010 o piso salarial foi de
R$676,14.

Saboia (2007) defende que o salario minimo ndo tem efeito apenas no salario do
trabalhador formal, mas também em outros tipos de renda. O piso salarial € usado para o
calculo das aposentadorias, pensdes pagas pelo governo e para calcular o beneficio de alguns
programas sociais. Além disso, “uma parcela relevante de trabalhadores informais recebe o
salario minimo ou um valor muito proximo” (Déria, 2013). Logo, Saboia defende que altera¢des

de valorizacao do salario minimo real tém impactos sobre a diminuicéo da desigualdade.

11.3.2.2 — Sindicalizacéo

A forte sindicalizacdo que emergia dos principios democraticos no final dos anos 1970
e inicio dos anos 1980, quando foi alcancado o maior indice de sindicalizacdo dos
trabalhadores brasileiros com 32%, ndo voltou a alcancar o poder de filiacdo antes
conquistado. Ainda que tenha crescido levemente entre 2005 e 2011, um dos motivos do
baixo crescimento teria sido, segundo Pochmann, devido ao crescimento da oferta de emprego
no setor terciario (de servicos), o qual ndo apresenta um historico de alto engajamento sindical

como o setor secundario (industrial) apresentava outrora.

Segundo a Fundacdo Perseu Abramo, esse movimento de “dessindicalizacdo” das

sociedades foi observado nos mais diversos paises. Nos EUA, pais onde a sindicalizagédo
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nunca foi forte, entre 2002 e 2011 a densidade sindical teve queda de 12,9% para 11,3%. J& na
Alemanha, onde a sindicaliza¢do tem carater historico, a queda da densidade foi ainda maior,
passando de 23,5% para 18,3% no mesmo periodo de tempo. No Brasil houve um leve
aumento na densidade sindical de 1,2%, porém ndo tanto quanto esperado devido ao aumento

expressivo das ocupac¢des no meio do tempo de anélise.

Tomando agora o periodo de 2005 a 2011, ainda segundo pesquisas feitas pela
Fundagao Perseu Abramo em 2013, “O numero de sindicalizados aumentou de 13,5 milhdes
de trabalhadores em 2005 (16% da taxa de sindicalizacdo) para 16,2 milhGes de pessoas em
2011 (17,0% da taxa de sindicalizacdo).”. Reforcando a posi¢do de Pochmann de que o
aumento de setor de servicos teria abrandado o crescimento da sindicalizacdo, o grafico
abaixo mostra como o sindicalismo perdeu forca exatamente nas ocupagdes onde o setor
terciario esta presente, como no empregado urbano (queda de 15,1%) e do profissional liberal

(queda expressiva de 50%):
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Fonte: Fundag&o Perseu Abramo, elaboracéo prépria
11.3.3 — Politicas sociais (Politicas de governo - transferéncia de renda, satde)

A nova presidéncia assumida em 2003 pelo presidente eleito Luiz Inacio Lula da Silva
foi um marco para a importancia dada as politicas sociais desde o fim do governo militar.
Diferentemente do governo anterior, marcado pela agenda neoliberal que n&o priorizou as
politicas sociais, emergiu a partir de 2003 o carater desenvolvimentistas do Estado. Este

entendia que a prosperidade econémica e social do pais seria alcancada através de fatores
30



estratégicos como a “busca pelo pleno emprego e o combate a pobreza e a desigualdade de

renda” (Pochmann, 2014:66).

Para chegar aos resultados esperados de melhora na qualidade de vida e bem estar da
populacédo foi decidido aumentar o percentual do gasto social sobre o PIB. O gasto social
envolve investimento direto ou transferéncia de renda a instituicGes ou pessoas para garantir
que as seguintes areas sejam cuidadas pelo Estado: Previdéncia social, assisténcia social,
beneficios aos servidores publicos, salde, assisténcia social, alimentacéo e nutricdo, habitacdo
e urbanismo, saneamento bésico, trabalho e renda, educacdo e desenvolvimento agrario. A
acao do governo se deu atraves de gastos sociais com educacao, saude, previdéncia social e

transferéncia de renda aos menos favorecidos, por exemplo.

A partir do grafico abaixo, é possivel confirmar o comprometimento do governo com
as politicas que visam assistir as classes mais baixas e trabalhadoras. Durante os dois
mandatos anteriores (1995-2002), quando as politicas neoliberais estavam em alta, o gasto
social esteve entre 11,20% e 13% (343,3 milhdes de reais de acordo com precos de 2011),
apresentando um crescimento de 16%. Em 2003, com a posse de Lula, as medidas para
consolidar o Estado de bem-estar social comecam a ser implantadas, aumentando o gasto
social. Em 2003 o gasto social era de 13% do PIB, chegando a 14,40% (485,7 milhdes de
reais em precos de 2011) no final do primeiro mandato em 2007, ou seja, cresceu 11%. J& no
segundo mandato houve apenas um ano em que o gasto social decresceu, em 2008, quando
ficou em 14,20%. Ao final do governo Lula, em 2011, o gasto social era de 16,20%. Entre
2003 e 2011 e elevacdo do gasto social foi de 25%.

Evolucéo do gasto social em % do PIB
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Fonte: SIAFI-SIDOR e IPEADATA no site www.brasildebate.com
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Ao comparar com paises desenvolvidos, a disparidade e expressiva, como mostram 0s
dados da OECD Social Expenditures database. Na Suécia em 20010 gasto social representava
28,9%, na Alemanha era de 27,4% e no Reino Unido era de 21,8%. 12 anos depois o total do
PIB reservado para esse tipo de gasto foi de 28,4% na Suécia, 26% na Alemanha e 23,7% no

Reino Unido.

Nas palavras de Jorge Abrahdo do IPEA “O gasto social ndo ¢ neutro. Ele propicia
crescimento com distribuigdo de renda. Ele foi muito importante para o Brasil superar a crise
de 2008. Esse gasto tem grande importancia como alavanca do desenvolvimento econdmico e,
logicamente, do bem-estar social”. Ou seja, o gasto social estende a sua influencia para outros
componentes do PIB, como ficou claro com o relatério do IPEA (2010). A transferéncia de
renda, junto com a valorizagao real do salario minimo permite que a renda total da familia se
transforme em maior consumo. Ademais, os “servi¢os sociais sdo intensivos em mao-de-obra
(...) E sdo intensivos em mao de obra relativamente capacitada, com razoavel grau de
instrucdo (...), além de relativamente bem remunerada. (...) as oportunidades de trabalho que
oferecem (...) tendem a ser permanentes, pois tais servi¢os ainda podem expandir.”. Por fim,
para que areas como salde, educacdo e transporte sejam capazes de ajudar a populacéo, é
necessario que haja infra-estrutura para tal, e ai entra o investimento de empresas privadas, a
partir de concessdes do Estado, gerando empregos, aumentando o investimento e arrecadando
mais impostos. (IPEA, 2010)

A partir dessa légica é facil compreender como, e por que, 0s paises
desenvolvimentistas promovem um padrdo de vida tdo alto para as suas sociedades e
continuam a adotar um elevado gasto social. Em tempos de crise costuma-se diminuir os
gastos com politicas sociais, porém ha que se pensar se essa seria uma medida agravante ao
momento vigente. A politica social, podemos dizer, alimenta a economia em que esta inserida.
E a partir dessa nogdo do quéo decisivas as politicas sociais podem ser no desenvolvimento
préspero de um pais que 0s componentes educacdo, transferéncia de renda e salario minimo

serdo mostrados a seguir.

Em 2006, a composic¢do do gasto social foi: 32% com Regime geral da previdéncia
social, 20% com Regime proprio da previdéncia social, 1,9% com Programa Bolsa Familia e
outras transferéncias, 15,7% com a salde publica, 18% com a educagédo publica e os 12,4%

restante com outros gastos.

32



11.3.3.1 — Saude

No campo da saude, a taxa de mortalidade infantil apresentou queda de 31% no
periodo de 2002 a 2009, caindo de 26,04% em 2002 para 18,07% em 2009. Essa queda, de

acordo com a Unicef, foi consequéncia de medidas como a “criacdo do SUS, com foco na

atencdo primaria em salde, avancos no atendimento materno e de recém-nascidos, melhoria

nas condi¢des sanitarias (...) e a iniciativa de protecdo social do Programa Bolsa Familia”.
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Fonte: Dados IBGE (Pop), elaboracéo propria

O IBGE publica anualmente a esperanca de vida ao nascer, ou seja, qual € a

expectativa de vida para um recém-nascido naquele ano. Entre os anos 2003 e 2009 o

aumento na taxa de expectativa de vida foi de 2,62%, o que significa que houve um

incremento 1,87 anos.
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Fonte: Dados IBGE, elaboracéo propria
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No ano de 2008, a expectativa de vida de um recém-nascido era de 72,86 anos, ou
seja, 72 anos, 10 meses e 9 dias. Em relacdo ao ano seguinte, houve um aumento de 0,31
anos, alcancando o nivel de 73,17 anos, ou seja, 73 anos, 2 meses e 1 dia. No entanto em
relacdo a 10 anos antes, em 1998 a esperanca de vida era de 69,66 anos. Entre 1980 e 2009 a
expectativa de vida do brasileiro experimentou um acréscimo de 10,60 anos (10 anos, 7 meses
e seis dias), ao passar de 62,57 anos, para os atuais 73,17 anos.

11.3.3.2 — Programas de transferéncia de renda

A assisténcia social iniciou o seu ciclo de importancia na pauta das politicas sociais a
partir do final dos anos 1990. As politicas de transferéncia de renda surgiram como programas
sociais que tinham como objetivo combater a pobreza, que se encontravam num processo
ciclico que ndo permitia que a populacdo saisse dessa condicdo. Logo, a implantacdo dos
“programas de transferéncia de renda tornaram-se o “carro-chefe” da rede de protegdo social

brasileira” (Bichir, 2010)

O primeiro programa de garantia de renda minima foi aprovado em 1997 durante o
governo FHC, o qual cobrava em contrapartida uma frequéncia escolar minima para os filhos
das familias beneficiadas. No entanto, foi com o Programa Bolsa Familia (que unificou os
programas instituidos no governo anterior com o Bolsa Escola, Bolsa Alimentacdo, Cartéo
Alimentacdo e Auxilio gas), instituido como lei em 2004 durante o governo Lula, que esse
tipo de politica social com transferéncia de renda comecou a ter impacto na diminuicdo da

desigualdade de renda da populacéo brasileira.

“O Bolsa familia virou produto de exportagio made in Brazil” (Neri, 2011). E assim
gue Neri descreve o programa de transferéncia direta de renda que teve destague no aumento
da renda familiar durante o governo Lula. O programa visa a transferéncia direta de renda
para familias cuja renda domiciliar per capita é inferior a R$70,00 mensais. Tiveram como
foco aquelas familias que estavam em situacdo de grande vulnerabilidade e um dos motivos
para a sua influéncia na melhoria da desigualdade de renda é a abrangéncia significativa de
pessoas que conseguiu atingir. Em 2009 foram assistidas pelo programa mais de 11 milhdes
de familias, com recursos de forma continua. Nesse mesmo ano, o valor total disponivel para
o PBF foi de R$12,5 bilhdes, segundo relatério do IPEA (2010) “Perspectivas das politicas
sociais no Brasil”. Em contrapartida ao beneficio recebido, as familias tém que garantir que os

seus filhos cumpram obrigac¢des quanto a educacdo, como a frequéncia regular de criancas e
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adolescentes pertencentes as familias, e a saude, obrigando os membros das familias a terem
cuidados bésicos com a salde, como a vacinacdo de criancas até 6 anos e o tratamento pre-

natal para gestantes .

Abaixo é possivel ver o total das transferéncias do PBF em dezembro entre 0s anos
2004 e 2009. Nesse periodo, o valor despedido pelo governo para o programa sofreu um
aumento de 167%, passando de 440 milhdes em dezembro 2004 para pouco menos que 1,2
bilhdes.

Valor nominal total das transferéncias do
programa em dezembro de cada ano
R$ 1.400,00 -
RS 1.200,00 -

R$ 1.000,00 - RS 831,11R5 905,9
RS 800,00 - RS 686,70
RS 549,39

RS 600,00 -RS 439,87
RS 400,00 -
RS$ 200,00 -

RS - T T T T T 1
2004 2005 2006 2007 2008 2009

RS 1.174,27

Milhoes

Fonte: Dados em Ministério do Desenvolvimento Social e combate a fome, elaboragdo prépria

De acordo com o relatério do IPEA (2010), o “aumento de 1% no gasto com
programas de assisténcia social resulta em um PIB 1,44% maior no caso do Programa Bolsa

Familia”.

Os programas de transferéncia de renda, principalmente o bolsa familia, e a politica de
crédito (que sera abordada no proximo capitulo), serviram ndo s6 para diminuir o nivel de
desigualdade de renda, mas também para tirar milhares de brasileiros da linha da pobreza.
“Embora estimativas precisas dependam da forma como a linha da pobreza € definida, ha
consenso de que cerca de 15% da populacéo brasileira superou a linha da pobreza entre 2003
e 20097, segundo relatorio da secretaria de assuntos estratégicos. O gréfico abaixo mostra

como a pobreza atingia 39,4% da populacéo brasileira em 2003 baixou para 23,9% em 2009.
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Fonte: “Nova classe média?: O trabalho na base da pirdmide social brasileira” — Pochmann, 2012,

elaboracéo propria

Os resultados positivos do programa desde a sua implantacdo levou ao prestigio
internacional. A revista cientifica britnica The Lancet publicou uma pesquisa feita pela
Universidade Federal da Bahia, o PBF foi a condicionante para a diminuicdo em 17% da
mortalidade entre criancas brasileiras com menos de 5 anos entre 2004 e 2009. A explicacdo
foi de que com um aumento da renda, as familias tém acesso a alimentos e outros cuidados
quanto a satde que antes ndo tinham. Ja o jornal francés Le Monde destaca que o programa

foi “a mais bem-sucedida das iniciativas sociais do governo Lula”.
11.4. — A redistribuicao das classes econdmicas

O desenvolvimento econdmico do pais ganhou forca a partir da estabilidade da moeda
no final do século passado e, somadas as politicas governamentais que zelaram e procuraram
garantir o bem-estar social, foram gerados resultados positivos para a sociedade. A
diminuicdo da desigualdade de renda foi uma das conquistas mais relevantes do periodo,

ainda que continue alta quando comparada a niveis nacionais.
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Evolucédo do percentual de crescimento ou
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Fonte: “A nova classe média: O lado brilhante da base da pirdmide” — Neri, 2011, elaborag&o propria

Segundo as analises de Neri (2011), o crescimento de 39,6% da classe AB entre 2003
e 2009 significou que 6,6 milhdes de pessoas passaram a pertencer a essa classe, aquela que
tem renda domiciliar mensal acima de R$ 5.174,00. Ja a classe C teve a mais expressiva
evolucdo em termos absolutos, ja que 29 milhGes de brasileiros ascenderam a essa classe
econbmica. Em termos percentuais, aquela parte da populacdo brasileira cuja familia tinha
renda mensal abaixo de R$ 751,00, ou seja, a classe E, apresentou uma queda de 45,55%. Em
2003 a classe E contabilizava 28,12% do total dos brasileiros, caindo para 15,32% em 2009,

ou seja, 20,5 milhdes de brasileiro elevaram o seu nivel de vida.
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Fonte: “A nova classe média: O lado brilhante da base da pirdmide” — Neri, 2011, elaboracéo prépria

O gréfico acima faz a leitura da composic¢do da populagdo pelas classes econdmicas,

agora divididas em 3 grupos: AB, C e DE. A primeira representava 10,61% dos brasileiros no
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ano de 2009, o que corresponde a 19.967.424 pessoas. J& 0 segundo passou a ser a classe
dominante em 2007, quando tinha uma participacdo de 46,9%. Com crescimento constante
durante todo o periodo analisado, em 2009 a Classe média representava significativos 50,45%
da populacdo brasileira, ou seja, 95 milhdes de habitantes. Por fim, o grupo das classes D e E
era composto por 96 milhdes de pessoas em 2003 (37,56%) diminuindo para 73 milhGes em
20009.
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Capitulo 111 — A hipdtese da “nova classe média” e suas criticas

O periodo de estabilizacdo da economia ap6s o sucesso do Plano Real em 1994 trouxe
alivio para a parcela mais pobre da populacéo brasileira, que sofria com a deterioracdo da sua
renda devido a inflagdo. No entanto foi apenas apos o inicio do século XXI que a estabilidade
econdmica foi seguida também por melhoria nos indices socioecondmicos. A desigualdade de
renda entrou em constante declinio a partir de 2001, um grande feito alcangado pelo pais.
Emergiu um novo fendmeno decorrente dessa melhoria dos indices sociais e estabilidade da

economia brasileira, a hipdtese da “ascensdo da classe C”.

A chamada nova classe C foi alvo de intenso debate na primeira década do século
XXI. Foi-se tracado um perfil de simbolos representativos dessa parcela da populacéo vista
como emergente. Os principais desses simbolos sdo: 0 maior acesso a que essa parcela da
populacdo aos estudos, os tipos de bens de consumo adquiridos, a mudanca na composicao
familiar, a participacdo mais ativa da mulher no mercado de trabalho e, principalmente, a
posse de carteira de trabalho assinada. A “classe média emergente” que conseguiu alcangar
um padréo de vida mais elevado ndo deseja regredir ao nivel mais baixo em que se encontrava
antes. A “nova classe C busca construir seu futuro em bases solidas que sustentem o novo
padrdo adquirido” (Neri, 2011). Iremos aqui analisar alguns desses simbolos da Classe média

brasileira que ascendeu no inicio do século XXI.
I11.1 — Valores e simbolos da nova classe média brasileira

O trabalho passou a ser de carteira assinada, a renda familiar cresceu e 0 acesso ao
ensino tornou-se mais facil, mas ndo foram apenas os indices socioeconémicos que mudaram
para esse contingente de brasileiros inseridos na “nova classe média”. A oportunidade de

experimentar um nivel de vida mais elevado alterou as aspiracées e atitudes dessas pessoas.

Os integrantes da nova Classe média almejam que o nivel de vida conquistado seja
mantido, o que os leva a fazer dois tipos de investimentos: Em produtividade, relacionado a
informatica e aos meios de obter informacbes; e em capital humano, como educacéo.
(Lamounier, 2010:131). O investimento em produtividade consiste na interacdo da populacéo
brasileira a Era tecnologica com o uso de aparelhos como celular e computador com internet.
Quanto ao investimento em capital humano, é dado destaque a educacdo, j& que esta garante
desenvolvimento e crescimento intelectual e profissional, gerando um melhor nivel de vida. A
importancia dada a educacdo € um dos grandes simbolos da nova classe media.
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111.1.1 — Informatica

Segundo dados de da PNAD, o uso de celular é mais difundido na sociedade brasileira
do que o computador com internet. O acesso a tecnologia esta evoluindo no Brasil, visto que 0
uso de computador com internet cresceu 156% entre 2003 e 2009 e o de celular 111%. Apesar
do crescimento do acesso a internet via computador ter sido mais vigoroso que o de uso da
telefonia movel, em 2009 81,55% da populacdo brasileira usufruia deste, enquanto apenas

28,64% tinham acesso aquele.

Entre os periodos 1995-1996 e 2002-2003, o numero de familias que possuiam
computador pouco mais que triplicou, passando de 6,9% para 21,6%, segundo dados da POF
desses periodos. Ja a PNAD de 2008 revelou que “27,9% das pessoas que usaram internet
possuiam renda familiar per capita entre 1 e 2 salarios minimos, o que revela alta penetracéo
no uso deste servico ja neste nivel de renda”(Medeiros, 2015:72) Em 2009, enquanto apenas
um terco da classe C possuia acesso a internet através do computador, mais de dois tercos da

classe A/B ja o possuia. A distribuicdo do uso desse ativo por classes pode ser vista abaixo:

Percentual de cada classe que usa
computador com internet
80,00% 75,82%
60,00%
40,00% 33,90%
20,00% 9,69% 6,73%
0,00% ] o
Classe A/B Classe C Classe D Classe E

Fonte: “A nova classe média: O lado brilhante da base da piramide” — Neri, 2011, elaboracdo prépria

Ao falarmos de uso da telefonia maével, ele é mais igualitariamente difundido entre as
classes. O percentual de componentes da classe AB que possui celular é 1,5 vezes maior que
da classe E. No entanto, se for feita essa mesma analise para 0 acesso a computador com
internet, é revelada a discrepancia de que o percentual de integrantes da classe AB que possui

computador com internet é 10 vezes maior que na classe E.
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Percentual dentro de cada classe que usa

celular
95,92%

100% - 86,23%
80% 77,23%

° 62,81%
60% -
40% -
20% -

O% T 1
Classe A/B Classe C Classe D Classe E

Fonte: “A nova classe média: O lado brilhante da base da pirdmide” — Neri, 2011, elaboragéo propria
111.1.2 — Educacéo

Um dos fatores primordiais para a elevacdo do padréo de vida é a educacao. No caso
do fendbmeno da hipotese da “ascensdo da classe C” no Brasil, ndo foi diferente. A grande
maioria dos estudos feitos sobre essa movimentacdo social destaca a elevacdo do nivel
educacional, a partir do aumento dos anos de estudo e da massificacdo da educacdo, como

uma das marcas registradas da nova classe média.

Todos os estratos sociais ja perceberam a importancia da educagdo para ascender a
estratos econdémicos mais elevados. A conscientizacdo da familia brasileira acerca desse
assunto é revelada nos estudos e coletas de dados feitos em 2008 por Lamounier e Souza
(2010) a partir de pesquisas de opinido, qualitativa e quantitativa. O gréfico abaixo descreve a
aspiracdo educacional que os pais esperam para os seus filhos, de acordo com o grau de

escolaridade dos pais.
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Aspiracdes educacionais
(percentagem que deseja que os filhos tenham o
nivel de educacao abaixo)

m Ensino fundamental
Ensino médio

I
o
1 1 1 1 1 1 1 1 J

® Ensino superior
m Pos-graduagédo

Fonte: “A classe média brasileira: Ambigdes, valores e projetos de sociedade” — Souza e Lamounier, 2010,

elaboracéo propria

Os pais que tinham nivel superior completo aspiravam para os seus filhos nada menos
do que o ensino superior completo. Apenas 4% dos pais aspiravam que os seus filhos
chegassem apenas ao final do ensino médio sem continuar a estudar. Quase metade deles
aspirava pela p6s-graduacdo dos filhos. Para os pais cujo ensino foi até o nivel médio, 88%
aspiravam que os seus filhos tivessem um nivel educacional maior que 0s seus, ou seja,
cursando o nivel superior e a pos-graduacdo. Foi apenas no segmento de pais com o menor
grau educacional, no dos semi-escolarizados, que houve uma quantidade significativa de pais,
16%, que ndo aspiravam mais que o ensino fundamental para os seus filhos. Apesar disso, é
latente o sonho de que os filhos alcancem um nivel de ensino elevado, com 60% desses pais
desejando que os filhos cursem o ensino superior e assim conseguindo ascender a uma classe

social mais alta.

Essa pesquisa averiguou uma caracteristica interessante, e até certo ponto ambigua, da
nova classe média quanto aos estudos. Ainda que percebam que quanto maior 0 nimero de
anos estudados e o nivel educacional alcan¢ado, maior sera a sua vantagem na hora de entrar
no mercado de trabalho, ha também aqueles que sdo desacreditados quanto ao fato de que o
diploma de ensino superior seja necessario para conseguir um bom emprego ou bom salario.
Estes entrevistados argumentaram que conheciam muito profissionais que trabalhavam em
areas distintas da sua formacéo e também que graduados concorriam pela mesma vaga com

pessoas que apenas possuiam o ensino fundamental completo. (Lamounier e Souza, 2010: 63)
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Logo, o nimero de pessoas de todos os niveis educacionais que estdo se mostrando
mais interessadas na especializacdo estd aumentando. A parcela da populagao que ja tem nivel
superior busca a especializagdo como ‘“valioso esfor¢o para a disputa no mercado de
trabalho”. (Lamounier e Souza, 2010) Ja a parcela que ndo alcangou uma educagdo acima do

nivel médio véem na formac&o técnica uma boa saida para conseguir um emprego.

Ainda que haja uma por¢do da populacdo focada na especializacdo técnica como meio
de integrar-se ao mercado de trabalho, o ensino superior ainda é altamente almejada por

muitos e é um dos grandes simbolos das conquistas da nova classe média brasileira.
111.1.3 — Carteira de trabalho

Uma importante alteragdo no perfil dos trabalhadores brasileiros no século XXI foi o
crescimento do numero de trabalhadores com carteira de trabalho assinada. Em 2008, segundo

dados da PNAD /IBGE, 31% dos assalariados possuiam carteira assinada.

A carteira assinada ¢ um dos grandes marcos da “nova classe média”, pois assegura ao
trabalhador direitos e seguranca ocupacional, acordadas pelo contrato formal de trabalho.
Entre os beneficios atuais da carteira de trabalho, que estdo estabelecidos na legislacdo
trabalhista, encontra-se contrato de trabalho por prazo determinado, suspensdo temporéria de
contratos de trabalho, jornada de trabalho a tempo parcial, banco de dados, participacdo nos

lucros, entre outros. (Neri, 2011).

N&o hé fatores que tenham sido denominados como causadores desse boom de criacdo
de emprego formal entre os anos 2003 e 2009, mas Neri (2011) enumerou alguns: aumento da
escolarizagdo da populagdo, como “um dos principais determinantes da entrada e pertinéncia
no setor formal e informal”; atividades fiscalizadoras mais eficientes, que teve maior impacto
“em regides e setores em que a participacdo do emprego com carteira de trabalho assinada era
tradicionalmente mais baixa”; inovagao na legislacao trabalhista; e incentivos a formalizagao

das micro e pequenas empresas.

43



Populacdo ocupada com carteira assinada nas
Regibes metropolitanas (mil)
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Fonte: Dados IBGE (PME), elaboracdo propria

O gréfico acima mostra 0 nimero absoluto da populacdo ocupada com carteira
assinada nas regibes metropolitanas (Recife, Salvador, Belo Horizonte, Rio de Janeiro, Sdo
Paulo e Porto Alegre). Em maio de 2003 havia 8.126.000 trabalhadores com carteira de
trabalho assinada. Apos 3 anos, em maio de 2006 esse nimero teve um aumento de 12,13%
passando para 9.111.000. Apds mais 3 anos, em maio de 2009 o crescimento de ocupacdes
formais foi de 14,59% com um total de 10.441.000. O crescimento total no periodo analisado,
entre janeiro de 2003 e dezembro de 2009, foi de 30,32%. Em numeros absolutos foram 2,5

milhdes de trabalhadores que conquistaram o direito de ter a sua carteira de trabalho assinada.
111.1.4 — Consumo

O consumo das familias foi um dos principais fatores impulsionadores da dinamizacao
do mercado interno brasileiro no século XXI. “Consumidores situados na base da estrutura
das ocupagdes e na fragcdo intermedidria de renda” foram os principais agentes desse processo,
gracas a diminuicdo da pobreza, elevacdo da formalizacdo do trabalho assalariado e
valorizacdo real do salario minimo — mais intensa entre 2006 e 2009 - e da desigualdade de
renda. Ademais, a expansao do crédito ao consumidor e a mudanca nos precos relativos foram
de suma importancia para a alteracdo do padrdo de consumo da classe média. (Medeiros,
2015)

Ao compararmos as POFs 2002-2003 e 2008-2009 € possivel analisar o crescimento
do consumo por faixas salariais e 0 peso de cada faixa salarial no total de trabalhadores de
determinado periodo, como foi feita analise por Medeiros (2015) representada no grafico
abaixo. Do total de familias entre as duas POFs, a porcentagem de familias que recebiam até 2
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salarios minimos aumentou 32%, ao passo que aqueles que recebiam 15 ou mais SM
diminuiram 39% nesse periodo. Ja analisando o consumo por faixa de renda, € possivel
perceber que as familias que recebiam até 5 SM ganharam peso no mercado consumidor, ao
passo que aquelas que recebiam mais de 5 SM perderam forca no total consumido. Engquanto
estas perderam 16% de forca no total do consumo nesse periodo, aquelas cresceram 55%.
Esses resultados mostram como a elevagdo da geragdo de emprego entre 0s mais pobres
diminuiu a desigualdade de renda da populacdo brasileira, ja que o percentual da participacdo
dos menos favorecidos no mercado consumidor aumentou entre 2002-2003 e 2008-20009,
enquanto aqueles que eram remunerados com 5 ou mais SM perderam percentual de

participacdo no consumo.

“Entre os novos consumidores, a massa trabalhadora — como se observou, a taxa de
salario estava em torno de 1,5 SM -, as familias com dois assalariados de base ja se
encontravam nesta faixa e passaram a participar de parcela maior do consumo total, o
que reduziu, ao menos parcialmente, a forte polarizacdo do consumo na sociedade
brasileira” (Medeiros, 2015:70).

Distribuicdo do consumo das familias por faixa de renda (em %)

Saléarios Familias Consumo

POF 2002-2003

Até 2 SM 16,38 4.8
De2a3SM 13,90 5,8
De3a5SM 20,90 12,1
De 5a 10 SM 24,60 22,6
De 10 a 15 SM 9,42 13,2
Mais de 15 SM 14,69 415
POF 2008-2009
Até 2 SM 21,63 6,5
De2a3SM 17,42 7.8
De3a5SM 29,36 20,9
De5a 10 SM 15,38 18,5
De 10 a 15 SM 7,23 12,9
Mais de 15 SM 8,99 33,5

Fonte: “Inser¢do externa, crescimento e padrdes de consumo na economia brasileira” — Medeiros, 2015

Antes do periodo de elevacdo da renda domiciliar total, a renda da base da piramide
era comprometida com o consumo de bens de necessidade basica, como moradia, vestuario e
alimentacdo. Com o0 aumento da renda familiar a partir dos anos 2000, os estratos sociais mais

45



pobres comecam a se inserir em mercados antes considerados exclusivos das faixas de renda
mais altas da sociedade. (Scalon e Salata, 2012) Entre as POFs (Pesquisas de Orgcamentos
Familiares) de 2002-2003 e 2008-2009 e possivel ver que as despesas com alimentacéo
domiciliar diminuiu 4,8% e com educacdo, 25%. Ja as despesas com moradia, transporte,
higiene assisténcia a saude e servigos pessoais apresentaram aumento no percentual dos
gastos de consumo familiar, com aumentos de 1,1%, 6,5%, 10,1%, 11% e 10,2%
respectivamente no periodo em quest&o. (Medeiros, 2015:70). E importante destacar também
0 movimento de massificacdo da aquisi¢do de bens de consumo durdveis ocorrido na primeira
década deste século. A despesa gerada com o consumo desses bens cai no item habitacdo, o
qual tanto na POF 2002-2003, quanto na POF 2008-2009,comprometeu pouco mais de um

terco da renda familiar.

“Com a evolucdo da renda média, ocorreu relativa redugdo com as despesas de
aluguel, o aumento dos gastos com eletrodomésticos, a manutencéo do lar, a aquisi¢éo

de veiculos, os gastos com remédio e 0s planos de saude” (Medeiros, 2015).

Evolucéo da participacéo na despesa de consumo (2002-2003 e 2008-2009) (Em %)

Itens 2002-2003 2008-2009 Variacao percentual
Alimentacédo 20,8 19,8 -4,8
Habitacéo 35,5 35,9 11
Vestuario 57 55 -2,5
Transporte 18,4 19,6 6,5
Higiene e cuidados pessoais 2,2 2,4 10,1
Assisténcia a saude 6,5 7,2 11,0
Educacéo 4,1 3,0 -25,7
Recreacéo e cultura 2,4 2,0 -16,0
Fumo 0,7 0,5 -21,8
Servigos pessoais 1,0 1,1 10,2
Despesas diversas 2,8 2,9 4,1

Fonte: “Insergéo externa, crescimento ¢ padrdes de consumo na economia brasileira” — Medeiros, 2015

Ao analisar com mais detalhe a POF 2008-2009 é possivel examinar o quanto cada
faixa salarial domiciliar é responsavel pelo consumo dos itens abaixo. Acerca da massificacdo
do consumo de eletrodomésticos, podemos averiguar na tabela abaixo que em 2008-2009 as
familias com até 5 SM séo responsaveis por 46% do mercado desse bem duravel. J& segundo
a POF 2002-2003, esse total era de 27% apenas. Esse aumento de 70% foi causado ndo
apenas pelo aumento do ingresso da populagdo mais pobre no mercado de trabalho, como

também pelo aumento do crédito cedido aos consumidores e pela queda de preco.
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No quesito transporte, enquanto as familias com até 5 SM sdo responsaveis por 55,5%
dos gastos com transporte urbano, a sua participacdo na aquisicdo de veiculos € baixa, de
apenas 18,5%. Outro item que é majoritariamente um gasto das familias mais abastadas é o de
“viagens esporadicas”, no qual as familias com mais de 5 SM sdo responsaveis por 77,5% do
seu consumo. No entanto, o item mais exclusivo é o gasto com cursos superiores, o qual é

85,8% consumido por familias com mais de 5 SM.

Participagdo no total do gasto de itens selecionados por faixas de renda da vasta maioria da populagéo
(2008-2009) (Em %)

Até 2 SM De2a3SM De3a5SM De 5a10 SM

Energia elétrica 9,4 111 27,3 19,7
Gas 16,5 16,3 30,2 16,6
Telefone celular 4.8 6,8 20,3 19,1
Eletrodoméstico 9,5 10,5 25,6 19,3
Vestuario 7.4 8,7 24.0 20,2
Transporte urbano 10,3 13,8 31,4 21,7
Aquisicdo de veiculos 2,1 3,2 13,2 17,2
Viagens esporadicas 4,0 4,9 13,6 14,4
Remédios 9,0 11,5 26,7 18,6
Plano/seguro salde 1,1 2,0 12,5 194
Cursos superiores 0,7 1,9 11,6 20,9

Fonte: “Inser¢do externa, crescimento e padrdes de consumo na economia brasileira” — Medeiros, 2015

O peso do gasto com salde é geralmente maior para as faixas de renda mais alta, as
quais tém condicdes financeiras de possuir seguro de satde. De acordo com a tabela acima, do
total de planos de salde existentes em 2008-2009, 1,1% era daqueles com até 2 SM. Esse
percentual quase dobrou para as familias com 2 a 3 SM, atingindo o nivel de 2%. O salto para
os domicilios com 3 a 5 SM foi de pouco mais de 6 vezes o total de 2 a 3 SM, alcancando
12,5%. Os 84,4% restantes que possuem plano de salde sdo representados por familias com
mais de 5 SM.

Segundo a POF 2002-2003, entre os 20% mais pobres da populagéo, apenas 2%
tinham plano de salde. Esse percentual aumento para 4% na POF 2008-2009. Ente os 10%
mais ricos, 45% tinha plano de salde no primeiro periodo contra 80% no segundo. (Doria,
2013) Para as faixas de renda mais pobres o seguro saude ainda ndo é uma aspiragdo proxima,
mas os efeitos disso s&o abrandados gracas a melhoria do SUS (Sistema Unico de Saude) e a
queda dos precos dos remédios com a introducéo dos genéricos. (Medeiros, 2015) No entanto,
a oferta do SUS ainda ¢ insuficiente para a populacdo toda. “Desse modo, a insuficiéncia da

oferta do SUS e a privatizacdo da assisténcia a satde tém embutido nos gastos com os planos
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de saude o excedente de renda das familias que atingem patamar intermediario de renda”
(Medeiros, 2015). Abaixo € possivel analisar com mais detalhes a aquisi¢do de Plano de satde

de acordo com as faixas de renda no periodo das duas POFs utilizadas.

Faixas de renda Acesso a Plano de Saude
POF 2002-2003 POF 2008-2009
Até o 2° décil 2% 4%
Entre 0 2° e 5° décil 6% 14%
Entre o0 5° e 7° décil 14% 30%
Entre 0 7° e 0 9° décil 27% 53%
Acima do 9° décil 45% 80%

Fonte: “Inser¢do externa, crescimento e padrdes de consumo na economia brasileira” — Medeiros, 2015

A massificacdo dos bens de consumo duraveis é um assunto primordial de se discutir
quando se fala de mobilidade de classes no Brasil a partir dos anos 2000. Segundo Déria
(2013), entre as POFs 2002-2003 e 2008-2009 “a principal mudanga captada pela POF foi o
direcionamento das despesas para a aquisicdo de bens de consumo durdveis: imoveis,
automoveis apresentaram um crescimento bastante relevante na participagdo, enquanto

eletrodomésticos também ganharam espago” (Doéria, 2013)

120 - Bens de consumo duraveis
99,5 976 99,7
100 - ! 96,0 91'2 97,5 92’5 g5 7
80 -
60 - 53,2 m Classe AB
40 Classe C
25,0 m Classe D
20 - 16,5 m Classe E
0 |

Televiséo Geladeira Maquina de lavar roupa

Fonte: “A nova classe média: O lado brilhante da base da piramide” — Neri, 2011, elaboracdo prépria

A televisdo, dos bens duraveis analisados acima, € o mais difundido entre todas as
classes sociais. Mais de 90% de todas as classes a possuem. Quanto a geladeira, quase o total
de integrantes da classe AB e C a possui, mas ainda ha 20% da classe E sem acesso a ela. A
maquina de lavar roupa é o bem que apresenta 0 consumo mais dispar entre as classes.
Enquanto 15% da classe AB ndo a possui, 47% e 75% também n&o, das classes C e D,

respectivamente.
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“O acesso ao crédito banalizou o consumo de bens até entdo inacessiveis as
classes mais baixas, erodindo o seu valor simbdlico para a defini¢cdo de uma
identidade de classe (...) hoje o consumo volta-se mais para 0 que se
costuma denominar bens conspicuos, denotadores do prestigio, enquanto no
passado a prioridade era o aumento do ativo e da poupanga” (Lamounier ¢
Souza, 2010).

Com o advento da elevacdo da renda familiar a partir dos anos 2000, foi possivel
perceber o aumento da participacdo dos estratos mais pobres da populagdo no consumo.
Fatores como aumento do salario minimo real, formalizacdo do mercado de trabalho e
aumento da linha de crédito a populacdo foram fatores que impulsionaram esse aumento no
consumo. Esses fatores permitiram uma mudanca no estilo de vida da populagéo,
principalmente das pessoas de baixa renda, gerando novos padrées de consumo como 0
aumento da alimentacdo fora do lar, o crescimento da venda de automdveis para a classe
média e a massificacdo dos bens duraveis. (Medeiros, 2015). De modo geral, sem discriminar
por faixa de renda, o consumo com moradia, assisténcia a saude e transporte aumentou,

enquanto os gastos com alimentacdo no domicilio e vestuério caiu.
111.1.5 — Evolucdo da composicao das familias

O aumento da renda domiciliar per capita foi consequéncia tanto de fatores politicos e
econdmicos, como a elevacéo do salario minimo e o0 aumento da geracdo de emprego, quanto
pela alteracdo na composicdo das familias, com a inser¢do cada vez mais significativa da
mulher no mercado de trabalho e o menor numero de filhos por mée. Os acontecimentos
politico-econdmicos que propiciaram a melhora no panorama econdmico do pais no seculo
XXI1 ja foram relatados anteriormente. Agora resta estudar quais foram os fatores
comportamentais que alteraram a dindmica familiar brasileira e o impacto disso na renda

domiciliar per capita.

A insercdo da mulher no mercado de trabalho é um fenémeno em ascensao no Brasil.
Enquanto no primeiro més do ano de 2003 40,1% das mulheres com 10 anos ou mais estavam
no mercado de trabalho, cinco anos depois, em janeiro de 2008, essa proporcdo foi para
43,1% (aproximadamente 9,4 milhdes de mulheres). Ainda que as mulheres estejam
conquistando espaco na esfera laboral, a desigualdade de género ainda impera. Menos

mulheres contribuem para a previdéncia social e tém carteira de trabalho assinada quando
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comparadas aos homens. Em janeiro de 2008 57,7% dos desocupados, nas regides
metropolitanas, eram mulheres. (IBGE, 2008)

“E inegavel que as mulheres conquistaram amplo espagos de liberdade,
principalmente em comparacdo com o velho esteredtipo da dona de casa
acossada por uma sociedade patriarcal. A participacdo no mercado de

trabalho é provavelmente o melhor exemplo disso” (IPEA, 2010)

A presenca da mulher no mercado de trabalho aumenta a renda familiar total, ja que
esta é o resultado da soma da renda de todas as pessoas ocupadas da familia. Mesmo que a
mulher esteja conquistando participacdo no mercado de trabalho, o seu rendimento é em torno
de 71% dos rendimentos dos homens. (IBGE, 2008). Como consequéncia da dedicacdo menor
de tempo ao lar, essas a populacdo feminina trabalhadora opta por ter menos filhos, ja que a
combinacdo de criar filhos e trabalhar fora de casa é exaustiva. N&o s6 por isso, mas também
pelo entendimento que criangas demandam alto gasto financeiro, principalmente nas grandes
cidades, pela disseminacdo de métodos contraceptivos e por mudanga na maneira de pensar da

populacdo, a taxa de fertilidade decresce continuamente.

No grafico abaixo € possivel perceber que evolucdo da taxa de fecundidade na
sociedade brasileira revela uma diminui¢cdo no namero de filhos por mulher. Em 2003 era de
2,2 0 numero de filhos por mulher. Ja em 2009 a queda foi de 15,45%, alcancando o numero
de 1,86. Ja na década entre 1999 e 2009 a diminuicao foi de 22,5%. “A queda da fecundidade
foi mais intensa em areas mais pobres, provocando um movimento de convergéncia entre

Nordeste e Sudeste e areas rurais e urbanas”. (Neri, 2011:234)

Taxa de fertilidade no Brasil
(taxa de filhos por mulheres)
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Neri atenta ao fato de que a taxa de fecundidade é diferente da taxa de maternidade.
Enquanto aquela diz respeito ao numero de filhos por mulheres de uma determinada regido, a
taxa de maternidade é a porcentagem de mulheres que se tornam mae. Logo, o fato de mais
mulheres se tornarem mae € bom, enquanto um numero grande de filhos tidos por cada
mulher é que pode prejudicar a qualidade da criagdo. Segundo Neri, “quanto mais mulheres
de uma determinada localidade s&o mé&es, maiores sdo a frequéncia e o aproveitamento
escolar, e menor ¢ a taxa de mortalidade infantil. O problema das regibes pobres é o numero
de filhos por mae” (Neri, 2011: 234).

Além das familias estarem menores e a mulher ajudando a elevar a renda familiar, o
modelo da familia tradicional esta em decadéncia. Enquanto no antigo modelo familiar a
mulher era responsavel pela casa e pelas criancas, no novo o homem pode também exercer
atividades domesticas enquanto a mulher se torna o “chefe da familia”. Segundo Silva e
Chaveiro (2009), ha hoje mdltiplos modelos de familias: familias intactas, familias em
processo de separacdo, familias reconstruidas, familias monoparentais, familias constituidas

por casais homossexuais, familias constituidas por filhos adotivos, entre outros.

Devido a atual instabilidade do casamento, familias formadas apenas pela mée e os
filhos, sem a presenga do pai fazem com que a mde divorciada com os filhos tenha que
trabalhar mais para aumentar a renda familiar per capita, j& que uma das fontes de renda nédo
faz mais parte do nucleo familiar. Ja o pai divorciado passard a formar uma familia de 1 s
pessoa, aumentando a sua renda familiar per capita. Ha também jovens que ndo pensam em
ter filhos, mas se casam, criando familias onde os dois membros tém renda e ndo ha gasto

extra com filhos.

Outros eventos igualmente mais comuns nas novas familias sdo a separagdo espacial
entre os membros da familia e as unides homoafetivas. No atual mundo globalizado, “o
deslocamento (dos) membros, seja por trabalho ou estudo, pode proporcionar a formacéo de
outros arranjos familiares” (Silva e Chaveiro, 2009). J& nos casos de unides homoafetivas, oS
casais tém mais dificuldade em ter filhos, o que pode aumentar por um tempo a renda familiar
per capita, até que filhos passem a fazer parte da vida do casal, diminuindo entdo a sua renda

domiciliar per capita.

A familia brasileira esta, entdo, diminuindo no nimero de integrantes e aumentando a

renda familiar total, j& que o salario da mulher também conta como renda familiar. O chefe de
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familia pode ser agora tanto 0 homem, a mulher ou os dois. Com a diminui¢do do nimero de

filhos por familia, melhor pode ser a educacdo e criacdo dada a crianga.
I11.2 — Criticas a hipotese de “ascensio da classe C”

A hipotese da “ascensdo da classe C” sofreu criticas quanto a superestimagdo que foi
dada ao movimento de elevacdo da renda familiar da populagdo brasileira ocorrida na
primeira década do século XXI e a sua sustentabilidade. Enquanto Marcelo Neri apresenta
uma visao otimista quanto a expansao e ao futuro da “nova classe C”, alguns economistas e
socidlogos chegam a se perguntar se realmente houve a criacdo de uma “nova classe média”

ou se foi apenas um mito.

Neri, um dos grandes defensores da hipdtese da “ascensdo da classe C” no inicio do
século XXI, como ja foi visto anteriormente, arma toda a sua exposicdo ufanista dessa
hipbtese baseado somente no critério do nivel de renda da populacéo. A defini¢do de “classe
social” dada por ele mede apenas a renda média familiar, “tomando como referéncia algumas
medidas como medianas, decis e linha da pobreza” (Salata, 2012:393). Neri escolhe uma
conceituacdo contraria a uma “longa tradi¢do das ciéncias sociais que sugere que as classes
sociais devem ser definidas em termos das relacbes de trabalho em que as pessoas se
encontram, bem como de certa identidade cultural e chances de vida também ligadas a essas
relagdes de trabalho” (Ribeiro, 2014) ao dividir a populagdo brasileira em cinco classes

sociais (A, B, C, D, E) de acordo com a renda familiar, como vimos no capitulo 2.

Voltando ao conceito de classe social definido pelos sociélogos, sendo Marx citado no
capitulo 2, a caracteristica principal dos integrantes de uma mesma classe social seria a
igualdade no mix de comportamentos e valores a partir das relacbes de producdo daquelas
determinadas pessoas. Pode-se dizer que, em fungédo da renda houve sim um desenvolvimento
da populacdo no pais, mas ndo em termos de ocupacdo e valores sociais. As caracteristicas
ocupacionais teriam suma importancia para Salata (2012), ja que elas “permitiriam melhor
classificar individuos de acordo com as suas chances de vida”, como direitos efetivos,
aspiracdes de crescimento, interesses estrategicos. Ele fala que ainda que, por exemplo, ainda
que um engenheiro em inicio de carreira e um técnico com mais idade possam ter 0 mesmo
nivel de renda, as suas perspectivas futuras de vida e trabalho sdo diferentes, ndo podendo eles
serem classificados na mesma classe social (Quadros, 2003 apud Scalon e Salata, 2012). A

critica a visao de Neri esta em como ele conceitua a classe média, ja que defini¢bes diferentes
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criardo divisdes de estratos sociais distintas, resultando em andlises divergentes sobre o

desenvolvimento da economia.

Pochmann, um dos principais criticos da visao ufanista de Neri, fala que o aumento na
geracdo de trabalho se deu, sobretudo, em trabalhos de baixa qualificacdo e no setor de
servicos. Desde o inicio do século XXI “a inclusdao social em massa interfere na base geral da
prestagdo de servigos baratos pelos pobres aos ricos” criando um exército de servicais
(Pochmann, 2014). Ele afirma que quase 95% dos postos de trabalho criados na década em
questdo demandava méo-de-obra de baixa qualificacdo e remunerava os trabalhadores com até
um salario minimo e meio. Pochmann reconhece que houve uma elevacdo da renda,
principalmente “nos rendimentos dos trabalhadores de salario base” (Pochmann, 2014:139),
permitindo o acesso destes ao consumo de bens e servigos que antes eram exclusivos da
populacdo com maiores niveis de renda. Logo, a renda média pode ter aumentado porque
maior numero de pessoas passou a fazer parte do mercado de trabalho, mas as condicbes de

trabalho ndo apresentaram melhorias significativas.

Ademais, ele afirma que com o aumento das ocupacdes formais no setor de servicos,
houve certa “transferéncia de renda privada das familias ricas para as pobres”, o que, somado
as transferéncias de renda do governo e no aumento do gasto publico, gerou um aumento do
poder de compra de estratos sociais antes excluidos do consumo de certos bens. Ele questiona
0 qudo sustentavel serd essa melhoria da renda uma vez que a elevacdo do padrdo de vida
ocorreu mais pelas politicas publicas do que por “atributos individuais dos emergentes no
processo recente de mobilidade social” (Pochmann, 2014). Segundo Pochmann, a classe
emergente ndo mudou de ocupacdo, ou seja, ela ndo se diferencia da classe social que

pertencia antes, ela apenas teve um aumento no poder aquisitivo.

A critica de Lamounier e Souza (2010) reside no fato de que as questfes culturais e
valores da nova classe média ainda sdo os mesmos que aqueles que tinham antes da “ascensao
social”, o que significa que ndo teria ocorrido uma mudanga na estratificacdo social da
populagdo brasileira, ja que essa parcela da “nova classe C” ndo teria mudado os seus valores
para aqueles considerados da classe média. Eles questionam a sustentabilidade desse modelo
de crescimento, ao afirmar que a elevacdo da renda das familias ocorreu, por vezes, por
“empregos pouco estdveis ou atividades por conta propria”, o que indica uma possivel
dificuldade das familias de conseguirem manter-se no nivel de vida que alcancaram. Ademais,

com o0 aumento da abrangéncia do crédito a populagdo, essas familias com ocupacdes pouco
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estaveis podem correr o risco de inadimpléncia, sendo essa uma preocupagao que nao tange a
classe média estabelecida. De acordo com as pesquisas quantitativas feitas para o livro em
2008, ¢ alta a “proporcao da classe C que teme perder o padrdo de vida atual ou ndo ter

dinheiro suficiente para se aposentar” (Lamounier ¢ Souza, 2010:158)

Ja Sobrinho (2011) defende que a construcdo da conceituacdo e da hipotese do
surgimento de uma “nova classe média” se assemelha as técnicas usadas para a definicdo de
classes sociais do “Critério Brasil”, abstraindo-se da abordagem da vertente socioldgica. Ou
seja, acaba por criar uma classe média desarmdnica, que tem um novo padrdo de vida e
consumo que contrasta com o seu estilo de vida, o qual ndo € reconhecido como o estilo
correspondente a classe média tradicional. O autor ainda afirma que ndo tem o objetivo de
desvalorizar o trabalho de Neri com a sua critica, mas sim de apontar que “é necessario ter
extrema cautela para que essa ideia-for¢a que ¢ a expansdo de uma “nova classe média” ndo
seja indevidamente apropriada e estendida para além do que ela tem poder de descrever”.
Além disso, o risco da disseminacdo dessa hipoOtese seria a ocorréncia de “implicagdes e
contetdos que Ihe sdo absolutamente exdgenos sejam gradativamente aderidos a um indicador

(n&o preciso) que se limita a distribuicdo da renda familiar estimada” (Sobrinho, 2011:74).

Medeiros (2015) ratifica a posicdo de Pochmann quanto aos empregos de baixa
qualificacdo ao falar que a elevacao da geracdo de emprego e da formalizacdo do trabalho
ocorreu nos setores de servico e construgdo civil “cuja participagdo no emprego total se
ampliou, em face da pronunciada contracdo na agricultura e residual diminui¢do na industria
de transformacdo”. Esse movimento no mercado de trabalho “esta na base da ascensao da
massa trabalhadora urbana ocupada em mdltiplas atividades, com salarios proximos ao
minimo”. Medeiros ainda reafirma a sua critica a hipotese ao dizer que, por mais que tenham
ocorrido melhorias em diversos indices socioeconémicos, estes “ndo alteraram essencialmente
as estruturas produtivas e de padrao de consumo” (Medeiros, 2015: 168), assim como néo
houvesse melhoria na qualidade de vida da populacdo mais pobre, ja que os servicos publicos

ndo acompanharam a expansdo da demanda.

“Apesar da enorme importancia da remuneracédo, partindo do ponto de vista
sociologico, talvez esse ndo seja o critério mais adequado para se atestar o
crescimento ou diminuicdo da classe média. O aumento da renda e do
consumo nado retrata, necessariamente, mudancas na composicdo das

classes, muito menos no que diz respeito as desigualdades nas chances de
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vida. Com base nos argumentos semelhantes, alguns socidlogos, inclusive,
ja vém questionando a tese da “nova classe média” brasileira e suas

conclusdes” (salata 2012:388)

E inegavel que houve uma melhora no quadro socioecondmico da sociedade brasileira.
Sd0 numeros concretos que mostram como na primeira década do século XXI a decaida da
desigualdade de renda foi constante — fato antes ndo registrado no pais - a queda nas taxas de
desemprego, a elevacdo do numero de ocupacGes formais, o aumento do nivel de
escolaridade, a queda na taxa de mortalidade infantil, o aumento da renda domiciliar per
capita e 0 aumento da linha de crédito as familias. O conjunto desses fatores, em dados
numéricos a partir de pesquisas do IBGE e IPEA, mostrou um passo adiante no

desenvolvimento do pais.

No entanto, a critica principal desses autores ndo é quanto a veracidade incontestavel
dos numeros que revelam a melhoria da renda, mas quanto ao conceito de “nova classe
média”. Isso porque para alguns economistas e socidlogos as condi¢des culturais, os valores,
a relacdo ocupacional e o comportamento das parcelas da populacdo sdo tdo importantes
quanto a renda para definir as classes sociais. Levando-se em consideragdo que “todas essas
dimensdes sdo importantes ¢ devem que ser apreciadas em conjunto”, ndo seria possivel
afirmar que apenas a melhoria da renda da populacéo brasileira elevou parte da populacéo a
uma classe mais alta, ja que a parcela da populacdo que sofreu mobilidade social ndo mudou
quanto a caracteristicas de valores e de estabilidade da classe média tradicional. (Ribeiro,
2014).
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Consideracoes finais

A partir do inicio do processo de industrializagdo, 0s paises passam a presenciar 0
movimento de mobilidade social. As pessoas passam a ter novas funcdes dentro da cadeia
produtiva e isso, mais 0s seus valores e comportamentos, as separam em estratos sociais
diferentes. Esse movimento de mudanga na estruturacdo social surgiu primeiro na Inglaterra
ainda no seculo XVIII, mas apenas no inicio do século XX que ele comegou a ser visto no

Brasil também.

Ao final dos 50 anos de industrializacdo brasileira, os indices socioecondémicos se
mostraram em franca decadéncia. O cenario dos anos 1990 era de estagnacdo econdmica. A
taxa de desemprego aumentou 455% entre 1989 e 2000, de 2,7% para 15%. As politicas
sociais ndo receberam a atengdo que tinham antes, como aquelas relacionadas a educacgéo e
salude. A mobilidade social vivida desde a década de 30 encontrou-se congelada na ultima
década do século XXI. O carater desenvolvimentista do Estado foi substituido pelos ideais

neoliberais.

Logo, é possivel perceber o qudo impactante foi a melhora dos indices
socioecondémicos na vida do brasileiro, principalmente nas classes mais desfavorecidas. O
cenario brasileiro iniciou o periodo de estabilidade com a estabilizacdo da inflagdo em meados
dos anos 90. A partir de 2003, o indice de Gini, principal indicador de desigualdade social,
iniciou um processo de declinio constante por todo o periodo 2003-2009. O numero de
empregados com carteira assinada cresceu, a taxa de analfabetismo caiu a 9,7% em 2009. A
melhoria desses e outros fatores relacionados a renda e a qualidade de vida da populacdo

foram base para a formulacdo da polémica hipdtese de “ascensdo da classe C”.

O aumento da renda familiar dos brasileiros ocorreu principalmente na base da
piramide social, onde aqueles que antes ndo tinham emprego, passarem a ter uma fonte de
renda a partir de 2003 com a melhora do cenario econdmico do pais. Seja por transferéncia de
renda ou entrada no mercado de trabalho, essas familias passaram a consumir bens que antes
ndo Ihes eram possiveis. Esses lares comecaram a sonhar com uma educacdo mais elevada
para seus filhos, com melhor moradia e com mais direitos assegurados com a carteira de
trabalho.

A hipoétese da “ascensdo da classe C”, formulada por Neri (2011), surgiu da elevacéao
no nivel de vida da populacdo mais pobre. O Unico fator usado por ele para afirmar que houve
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uma alteragdo na estrutura social brasileira foi a renda domiciliar total. Logo, ele segmentou a
sociedade brasileira em cinco classes e as familias que pertenciam ao nicho da classe C eram
aquelas que detinham renda domiciliar total correspondente a média da renda brasileira, foi
considerada por ele classe média. O aumento da quantidade de familias pertencentes a classe
C, como consequéncia da diminuicdo das classes D e E, levou Neri a elaborar a hipétese da
“ascensdo da classe C”. Essa “nova classe média” de Neri apresenta simbolos fortes que
representam essa elevacao do nivel de vida, como a obtencédo da carteira de trabalho, insercéo

da mulher no mercado de trabalho e melhoria no nivel de educacéo.

Apesar de ser inegavel a elevacdo da renda total das familias, principalmente da
populacdo menos favorecida, hd muitas criticas quanto a existéncia de uma “nova classe
média”, como diz a hipdtese de Neri. Os criticos a essa hipdtese afirmam que Neri ndo levou
em consideracdo o conceito socioldgico de classes sociais. Como preza a tradi¢do socioldgica,
as classes seriam divididas de acordo com a funcéo produtiva das pessoas e 0s seus valores,
comportamentos e aspiracdes dentro de determinada sociedade. Logo, o principal ponto da
critica é que, inegavelmente houve um aumento na qualidade de vida e de renda das familias
mais humildes, mas isso ndo significa que elas passaram a ocupar fungdes produtivas ou a se
comportar como a classe média brasileira. A critica também se alastra quanto a
sustentabilidade do novo padrdo de vida conquistado por classes mais pobres. Isso porque
outra caracteristica intrinseca a classe média que é a seguranca que as familias da classe
média tém em se manter no mesmo estrato social. Ja as familias que ascenderam a classe C
foram apresentadas a um nivel de vida que talvez elas ndo consigam manter passado o

panorama de prosperidade econémica.

H& entdo duas visGes contrarias acerca da elevacdo da renda domiciliar total das
familias brasileiras na primeira década do século XXI. Uma, de Neri, v& com otimismo o
futuro das familias que “ascenderam a classe C” gragas as novas oportunidades no mercado
de trabalho e na educacdo. A outra ndo admite que tenha ocorrido de fato uma “ascensao da
classe C”, ja que o conceito de classe social utilizado por Neri ndo é baseado nos principios
sociologicos para tal definicdo. Além disso, os criticos veem com desconfianca 0 quéo

sustentavel é essa ascensédo em momentos de crise ou simples desacelera¢do da econémica.
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